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Kayseri'nin Kalbine Dokunan Vali...

Kayseri'de adim sadece bir makamdan degil, sahadaki izinden duydugumuz isim Vali Gokmen Cigek... Onu hepimiz devlet
adami kimligi ile tamdik ancak bu yazida ¢ocukluk hatiralarindan inandigi degerlere, kirilma anlarmdan Tiirk milletine
olan sevgisine uzanan icten bir yolculugu kaleme alacagiz.

Kayseri BOSS bu sayisinda sadece bir yoneticiye degil, artik sehrin eviadi olan bir kalbe misafir oluyor: Bazen bir sehri
anlamak i¢in ¢esitli rakamlara degil, bu sehre hizmet edenlerin yiiregine bakmak yeterli oluyor... Keyifle okunmast

dilegiyle...

is yapmak ile o ise tutunmak arasindaki
cizgide kendisini “hastalik derecesinde
takipci” olarak tanimlayan Gokmen Cigek,
yiziinde beliren kararliligi ile aslinda
yonetim anlayisini 6zetliyor. Bir meseleyi
dert edindi mi pesini birakmayan bu tavri
ile blyik cimleler kurmaktan ziyade
sorumlulugunun agirlidini omuzlarinda
tasimayi tercih ediyor...

-Cocuklugumdan itibaren, arkadaslarimla
ya da ailemle konussaniz benim en

ok “hastalik seviyesinde” takipgi
oldugumu soylerler. Bir konuyu

Uzerime aldigimda, bir meseleyi dert
edindigimde adeta sizofren derecesinde
0 isin pesine diserim. istedigim bir

sey varsa defalarca sorarim. Oldu mu?
Ne zaman olacak? Ne zaman? Israrla,
vazgegmeden takip ederim. Bir seyi
kafama koyduysam birakmam. Sanirim

> 30SS

benim en belirgin karakter dzelligim,
dert edindigim bir konuyu sonuna kadar
ve ok siki bir sekilde takip etmem.
Yoneticilik anlayisimda da bu var. “Gok
harika projeler yapiyorum, muhtesem
isler cikartyorum” diyemem belki ama
¢ocuklugumdan beri Ustlendigim isi,
sorumlulugunu aldigim meseleyi sonuna
kadar takip ederim. Israrciyimdir. Bu
yénum bazen gevremdekileri yorar.
Galisma arkadaglarim, dostlarim, hatta
ailem zaman zaman “Bir konuyu fazla
Israrla takip ediyorsun” diye sitem
ederler. Ama herhalde beni ben yapan, en
gucll karakter 6zelligim asiri derecede
takipci olmam.

“GERCEKTEN COK MUTLU BIR COCUKLUK
YASADIM"
Vali Gokmen Cicek'in bugiinkii yonetim

anlayisini kavramak icin makamina
degil, cocuklugunun gectigi kapilari hi¢
kapanmayan o apartmana, kalabalik
ailesine ve birgok duygunun hep birlikte
yasandigi diinyasina bakmak gerekiyor.
0 kalabaligin icinde dgrenilen en
kiymetli ders “dayanisma” olurken bugiin
Kayseri'nin huzuruna katki sundugu
anlayisin temellerinin de yillar dnce

0 hi¢ kapanmayan kapinin esiginde
filizlendigini gérmek zor degil...
-Cocuklugum Gebze'de, kalabalik bir aile
icinde gecti. Bes kardestik, ayrica yedi
amcam ve iki halam vardi. Amcalarimla
ve amca ¢ocuklarimla o kadar yakindik
ki kimin kardes, kimin kuzen oldugu
bazen karisirdi. Ayni apartmanda oturur,
kapilarimiz! hi¢ kapatmazdik. Pikniklere,
gezmelere birlikte gider kimseye

ihtiya¢ duymadan kendi aramizda vakit



gecirirdik. Gergekten ¢cok mutlu bir
cocukluk yasadim. Kalabalik ailenin
insana paylasmayi ve dayanismayi
0grettigine inaniyorum. Yedi amcaniz
olunca sadece yegen degil, adeta kardes
gibi buydyorsunuz. Ben de ¢ogu zaman
arabulucu rolindeydim. Babam da
Gzellikle, "Kardeslerimin yaninda ben
hakli olsam bile beni savunmayacaksin”
derdi. Bu ydzden aile iginde sorun
oldugunda hem amcalarimin yaninda
durur hem de barigsmalart igin gaba
gosterirdim. Bugln hala aramizdaki bag
cok gucli. Kalabalik bir ailede bayimenin
mutlulugunu doyaslya yasadim.

Vali Gokmen Cicek'in yolculugu
Kafkasya'dan Anadolu'ya uzanan bir
hikaye ile baslyor. Kaybedilmis bir
vatanin ardindan yakilan agitlarin
arasinda byuyen bir cocuk i¢in “devlet”
elbette siradan bir kavram degil, adeta
bir "kizil elma” olmus.

Gokmen Cicek icin devlete hizmet etmek
kariyer tercihi olmanin 6tesinde bir
emanetin de karsilig...

-Biz Kafkas gogmeniyiz. Ailem o
cografyadan geliyor. Dedem hayattayken
evde surekli vatan, millet ve memleket
Uzerine siirler okunur, agrtlar yakilird.
Bizim evde devlet cok kutsaldi. Devlet
bambaska bir seydi. Bu millete

hizmet etmek adeta bir “kizil elma”
gibiydi. GlnkU kaybedilmis bir vatanin
hikayeleriyle blyuduk. Ailem 1939-40
yillarinda bir gecede evini barkini birakip,
mayin tarlalarindan gecerek Turkiye'ye
siginmak zorunda kalmis. O bilinmezlik ve
geri gonderilme korkusuyla yola gikmislar
ama Turkiye Cumhuriyeti onlara kucak
agmis. Bahar mevsiminde geldikleri igin
bir kaymakam soyadimizi “Gigek" koymus.
Bu hatira bile devletin bizim igin ne ifade
ettigini anlatmaya yeter.

Rus isgali ve komUnizm baskisi altinda
zorla kolhozlara géturulen bir neslin
cocuklariyiz. Boyle bir gecmise sahip

bir ailede devlete hizmet etmek kutsal
bir meseleydi. Evde anlatilan batin
hikayelerin merkezinde kaybedilen vatan
ve bir daha toprak kaybetmeme duasi

vard. Bu ylzden devlet ¢atisi altinda
hizmet etme hedefim vardi ve igimde hep
bu memlekete hizmet etme arzusu vardi.
Yoneticilik tarafim da kaguk yaslardan
itibaren belliydi. Mahalle maglarinda
kaptan olurdum, okulda arkadaslarim
arasinda 6ne ¢ikardim. Ortaokuldan
itibaren “Kaymakam olacagim” derdim.
Universitede bir dénem "Acaba yapabilir
miyim, sinavi kazanabilir miyim?" desem
de bu hedef hi¢ degismedi. Ailem ve
cevrem de bunu bildigi igin kaymakam
oldugumda kimse sasirmadi. Benim
hayalim hep buydu.

“SEN ARTIK SADECE BiZiM EVLADIMIZ
DEGILSIN"

Vali Gékmen Cicek icin “vatan” kelimesi
yalnizca bir cografi sinir degil, omuzlara
yiklenmis bir sorumluluk... Kaymakam
oldugunda da ailesinden duydugu "Artik
sadece bizim degil, bu memleketin
evladisin” sozii de iste o giinden beri
tasidigi sorumlulugun, anne duasinin ve
helal-haram ¢izgisinde sekillenmis bir
hayat terbiyesinin dzeti gibi...

-Annem Batum'dan, babam Ahiska'dan

bu memlekete siginmis. Ayni yillarda
vatanlarini birakip Turkiye'ye gelmigler.
Bu ylzden vatan, millet ve memleket
meselesi onlar igin son derece hassas ve
kiymetli bir konu. Kaymakam oldugumda
bana, “Sen artik sadece bizim evladimiz
degilsin, bu memleketin evladisin.
Gidecek ve hizmet edeceksin” dediler.
Annem bunu hala sik sik hatirlatir.

Sosyal medyada "Allah seni yetistiren
anne babadan razi olsun” gibi yorumlar
gordigunde cok duygulanir, “0glum dua
al, memlekete hizmet et” diye beni tegvik
eder. 24 yasimdan beri bu meslegin
icindeyim. Yanlarina sik gidemedigim
zamanlarda babam, “Milletimize

hizmet ediyorsun, bu bana yeter" der.
Fotograflarda yasl bayiklerimizin yaninda
oldugumu gérduginde arar, “Seni orada
goriince kendimi yaninda hissettim" diye
soyler. Onlarin gururunu hissetmek benim
i¢in tarifsiz bir duygu. Bana biraktiklar
en biyik miras, sartlar ne olursa olsun
gbrevi ihmal etmeden hizmet etmenin

kutsalligi oldu. Haram-helal konusunda
da buyik bir hassasiyetle yetistirildim.
Insallah onlari mahcup etmiyorumdur.

"HAYATTA iYi INSANLARLA KARSILASMAK
EN BUYUK ZENGINLIK"

Gokmen Cicek'in hayatinin pusulasi
cocukken babaannesinin yillara
meydan okuyan "Allah seni iyi insanlarla
karsilastirsin” temennisiyle olusmus.

0 zamanlar biiyiik hayaller kurmus,
zenginlik ve makami daha kiymetli
sanmis ama zamanla o duanin aslinda en
biyik servet oldugunu anlamis...
Simdilerde ise bir insanin yoluna ¢gikan
iyi kalplerin hayati daha anlamli kildigini
syleyen Cicek, iyi insanlarla ylriinen
yolun diinyada yasanan bir cennet
oldugunun da altini giziyor...
-Babaannemin bana kugUkken ettigi

bir dua vardi. Bana hep “Allah seni

iyi insanlarla karsilastirsin” derdi. 0
zamanlar bu duay basit bulurdum.
icimden, “Allah seni zengin etsin,
makamlara getirsin, bliylik basarilar
versin desene” diye gecirirdim. Bana
daha blyUk dualar varmis gibi gelirdi.
Ama o hep ayni duay etti, hala da eder.
Yillar gectikge anladim ki en blyuk

dua buymus. Hayatta iyi insanlarla
karsilasmak en bytk zenginlik. En guclU
makamda da olsaniz, kétu bir insanin
iftirasi ya da dost sandi§iniz birinin
yaniltmasi insani derinden sarsabiliyor.
Eger iyi insanlarla karsilasiyorsaniz, bu
dunyada adeta cenneti yasiyorsunuz.
Cennete giden bir yolda yarlyorsunuz
demektir bu. Bugun donup baktigimda
babaannemin duasinin kiymetini ¢ok
daha iyi anliyorum. Hayatinizda iyi
insanlar varsa, iyilikler de pes pese
geliyor. Bu dua hig aklimdan gikmiyor.

"0 UC GUN, YONETICILIK HAYATIMIN EN
AGIR SINAVIYDI"

30 Haziran 2024... Kayseri'nin hafizasinda
yer edinen o aci hadise, Vali Gokmen
Cicek icin yoneticilik hayatinin en agir
imtihani olarak hafizasinda duruyor.
Sokaklarda binlerce insan, asilsiz
haberler, yerel basinin dogru haber
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micadelesi ve sonunda Kayserilinin
sagduyusuyla geride birakilan o gtinler...
Bir sehrin yoneticisinin sorumluluk
duygusunun, ortak aklin ve toplumsal
anlayisin sinandi§i zamanlardi. Geride
kaldi ama hafizalarda bir uyari, bir

ders ve bir dayanigma érnegi olarak
yagsamaya devam ediyor...

-Meslek hayatimin en zor gunlerini
Kayseri'de yasadim. Ozellikle Suriye
olaylarinin oldugu o ¢ gin, yéneticilik
hayatimin en agir sinaviydi. Yaklasik 15 bin
kisi sokaktaydi ve ¢cogu 15-17 yasindaki
genclerdi. Sosyal medyada “Bir Tiirk
oldaraldd” gibi tamamen asilsiz haberler
yayiliyor, blyUk bir algi ve manipUlasyon
mekanizmasi ¢alisiyordu. En blylk
korkum o kargasada bir gocugumuzun
zarar gormesiydi. Uydurma aciklamalar,
benim agzimdan sdylenmemis sozler
dolasima sokuldu. Bu siregte Kayseri
yerel basini 6Gnemli bir sinav verdi. Dogru
ve hizli bilgi akisiyla birlik ve beraberligin
korunmasina blyuk katki saglad. 0

gin en kiymetli sey dogru haberdi.
GundUz mahalle mahalle dolasip yanlis
bilgileri duzeltmeye calistim, aksam ve
gece sahadaydim. Surekli “Allah'im, bir
cocugumuzdan ya da bir gocmenden aci
haber almayalim” diye dua ettim. CUnku
bir provokasyon yUzinden bir evladimizin
zarar gormesi kabul edilemezdi. Cok
sukar Kayserinin sagduyusu galip

geldi. Buyuk gerilime ragmen can kaybi
yasanmadi. Hayatimin en korkulu Gg
gundydd ama bu sehir birlik iginde o
slreci atlattl. Cok stkdr.

“BU SEVGIYi HAK EDECEK NE YAPTIM?"
Vali Gékmen Cicek'in Kayseri
sokaklarinda bir amcayla samimiyetle
sohbet ettigine, bir teyzenin elini
hirmetle 6ptigine, bir cocugun basini
sefkatle oksadidina hepimiz sahit olduk.
Belki de onun bu sehirle kurdugu bag,
protokol cizgilerinin ¢ok dtesine gegiyor.
Makamin sagladigi yetkiden daha agir
bir sorumluluk yikliyor omuzlarina tabi.
Sevgiye layik olma sorumlulugu...

-Ben bu millete agigim. Tark milleti cok
biylk bir millet. Her anneyi kendi annem,
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her babayi kendi babam gibi gérmeye
¢alisiyorum. Yoneticilikte en 6nemli seyin
empati olduguna inaniyorum ve kendime
hep “Ben olsam ne hissederdim?” diye
soruyorum. Glnkd empati gercekten
sihirli bir sey. En bayik motivasyonuma
gelecek olursak buradaki herkes benim
ailem gibi. Bu bir s6z degil, gercekten
bdyle hissediyorum. Sokakta bir amcayla
konusurken amcamla konusur gibi
oluyorum. Gegenlerde 80 yaslarinda bir
teyze, Belcika'ya gitmeden dnce sirf beni
gbrmek icin ugagini bir gun ertelemis.
Geldi, sarildi, fotograf gektik ve gitti.
Hicbir talebi yoktu. O an kendi kendime,
“Bu sevgiyi hak edecek ne yaptim?” diye
sordum. Sadece gdrevimi yaplyorum.
Kayseri'de gordigim tevecclh cok farkl.
Kayserili blyik seyler istemiyor; “Beni
adam yerine koy, deger ver" diyor. Bir
adim atarsaniz Kayserili size on adim
geliyor, sizi yari yolda birakmiyor. Ama
bu sehir kibri asla sevmez. Saygisiziik
etmez ama kibirli insani hayatindan
¢ikarir. Mitevazi olani ise bas taci yapar.
Bu sehrin vefasini gergekten yasayarak
gordim.

"KAYSERILI COK VEFALI"

Vali Gokmen Cicek, bir sehirden
ayrilirken en c¢ok “hayirla aniimay”
manevi bir kazang olarak gériyor. Geride
birakilacak en kiymetli mirasin, hayirla
anilan bir iz olduguna inaniyor. Tabi bu
yolculugunda en biyik destekgisi ise
hayat arkadasi oluyor...

Bir de “vefa” konusu var... Vefa... "Artik
istanbul'da sadece semt ad!” klisesiyle
baslamayalim degil mi? Vefa bizim icin
cogu zaman insanlik ddevidir ancak
Gokmen Cicek ve esi Simeyra Cicek,
Kayserilinin gosterdigi vefa karsisinda
birlikte mahcup oluyorlar. Ve her
defasinda ayni cimlede bulusuyorlar:
“Kayserili gok vefall."

-Belki ¢ok iddiall olur mu diye
disuniyorum ama su bir gercek ki;
“Buraya geldi, bir seyleri degistirdi.
Allah razi olsun ondan. Bak sunlari
yaptl” cimlesi ¢ok kiymetli bir cimle.
Bizim kaltarimazde hayirla aniimak

cok degerli. Gorev yaptigim yerlerde
yillar sonra bile “Sunu yapmigtiniz,

hala devam ediyor" denilmesi manevi
kazangtir. Asil mesele, hayirla anilacak
bir iz birakmak. Esimle ayni mahallede
blyldik. Evlendigimiz giinden beri hep
yanimda oldu, sosyal projelerin iginde
yer aldi, kadin kooperatifleri fikri de
ona aitti. Gorlndr olmayl sevmez ama
sahadadir, ihtiyag sahiplerini takip
eder, 6zellikle gencler konusunda gok
hassastir. Bazen beni elestirir ama ayni
duyguyu paylasmamiz blyUk gug veriyor.
Kayseri'yi o da ok seviyor. Gosterilen
ilgi kargisinda mahcup oluyor. Biz de
aramizda bunu konusuyoruz. Gergekten
bazen Kayserinin gosterdigi sevginin,
bizim hak ettigimizden fazla oldugunu
dusuniyoruz. Esim de hep "Kayserili
cok vefall” der. Ve biz bu vefayi her giin
yasayarak gorayoruz.

“ERVA SPOR OKULLARI PROJESI DE BiR
FERYADIN YANSIMASIYDI"

Vali Gékmen Cicek'e gore

genclik, tesadiflerin degil bilingli
yonlendirmelerin hedefinde.
Uyusturucudan dijital mecralardaki
deger aginmasina kadar uzanan
gorinmez baskilara karsi verdigi
miicadeleyi, yalnizca idari bir gorev degil,
tarihi bir sorumluluk olarak goriyor.
Kayseri'de hayata gecirilen Erva Spor
Okullari Projesi de bu hassasiyetin
somut karsihidi olarak gikiyor. Ginkii

0, her gocugun sadece ailesine degil,
binlerce yillik bir milletin istikbaline
emanet olduguna inaniyor...

-Bu memleketin gocuklarina yénelik
bilingli bir kusatma oldugunu
dustndyorum. Uyusturucunun
6zendirilmesi, sosyal medya (zerinden
aile yapisinin zayiflatilimasi ve degerlerin
asindirimasi bana tesaduf gelmiyor.
Genclerimizin gdranmeyen bir baski
altinda olduguna inaniyorum. Onlara hep
“Siz sadece ailenizin degil, binlerce yillik
bir milletin evlatlanisiniz” diyorum. Boyle
koklIU bir tarihin gocuklarinin uyusturucu
gibi tehditlerle anilimasini kabullenemem.
Bu nedenle topyekn mucadele etmeliyiz.



Kayseri'de baslattigimiz Erva Spor Okullari
Projesi de aslinda bdyle bir feryadin
yansimasiydi. Amacimiz cocuklarimizi
kota aliskanliklardan uzak tutmak ve
guglu bir aidiyetle yetismelerine katki
saglamak. Onlara her zaman sunu
s@ylayorum: “Sizden sadece aileniz

degil, koca bir millet istikbal bekliyor, bu
topraklar igin can vermis sehitler istikbal
bekliyor. Kalbinizdeki millet sevgisinin,
en kutsal degerlerinizden biri oldugunu
asla unutmayin."

Bir cocugun dusen Tlrk bayragini yerden
alip 6pmesi bana umut veriyor. Bu biling
yasadikca gelecege dair inancim da
guglu kalyor. Gergekten inaniyorum ki
cocuklarimiz bizim gelecegimiz. Binlerce
yillik bir tarihe ait olduklarini unutmadan,
0 sorumlulugun farkinda olarak
biylmelerini istiyorum.

Bizler bu roportaji yaparken aldigimiz her
cevabi, insanin kendi hayat yolculuguna
tuttugu ayna olarak goriyoruz. Gegmisin

kiriima anlari, atilan cesur adimlar,
verilen miicadeleler hepsi birer heyecan
hepsi birer pusula aslinda... Vali Gokmen
Cicek ile yaptigimiz bu réportajda da séz
doniip dolasip yine Kayseri'de kaliyor ve
onun bu sehrin insanina verdigi mesaj
ise cok net:

"Birlik ve beraberli§imizi giclendirerek,
el ele verip Kayseri'yi hak ettigi noktaya
tasimak icin galismaya devam edelim.”
-Kayseri BOSS bu hikayeyi anlattirmayi
gercekten iyi basariyor. Onceki
programlarda da hissetmistim insanlarin
hayat hikayelerini anlatirken gozlerindeki
heyecani gérmek mamkandu. Simdi

ayni duyguyu bizzat yagadim. Sorular
dogrudan insanin hayatina, kararlarina
ve kirllma anlarina dokunuyor. Kendinizle
ylzlestiginiz icin de ¢ok kiymetli.
Acikcas! kolay kolay zorlanan bir insan
degilimdir; ancak bu syleside zaman
zaman zorlandim. Gunka sorular beni
cocukluguma, gencligime; 15 yasima,

20 yasima, 30 yasima ve meslege ilk
basladigim gunlere goturdu. Hayat

ser(venimi yeniden gzden gegirmeme
vesile oldu. Bu yéniyle benim icin de
cok anlamli bir sohbetti. Hem kendimi
yeniden hatirlamama hem de kendimi
daha iyi anlatmama firsat verdiginiz igin
ayrica tesekkur ediyorum.

Kayserililere sunu sylemek isterim: Bu
sehir ve bu sehrin gocuklari gok kiymetli.
Birlik ve beraberligimizi glclendirerek,

el ele verip Kayseri'yi hak ettigi noktaya
tasimak icin calismaya devam edelim. En
6nemlisi de gocuklarimiza birlikte sahip
cikalim. TesekkUr ediyorum.

Kayseri BOSS Ailesi olarak Vali Gokmen
Cicek'in sehrin hafizasina not disen,
gelecegine isik tutan bu kiymetli hayat
paylasimlarina taniklik etmekten onur
duyduk...

Bu anlamli ve samimi sohbet icin
tesekkir ederiz.




Elitas: Mobilya ve Kapida 1 Numarayiz
Ama Artik Kabuk Degistirmemiz Lazim

AK Parti Genel Baskanvekili Mustafa
Elitas, "Mobilya ve kapida 1 numarayiz
ama artik kabuk degistirmemiz lazim.
Artik farkli noktalara dogru gitmemiz
lazim. Artik savunma sanayine gitmemiz
lazim. Birlikte hareket etmenin yolunu
bulmamiz lazim. Kayseri'de bunun
ornegini yapan birkag tane firma var.
Onlari 6rnek alarak, patron olarak degil.
Artik Grettigimiz Grandn lideri olmak

icin gayret gostermemiz lazim. Kendi
basimiza bir seyin olmadigini, birlikten
kuvvet dogmasi gerektigini, sadece bana
degil, bize, tlkemize, ilimize hizmet etmek
mecburiyetinde oldugumuzu distinmek
mecburiyetindeyiz. Eger bunlari
yapamazsak, kusura bakmayin kim olursa
olsun énimuzdeki engelleri asabilmemiz
mumkin degil” dedi.

Kayseri Organize Sanayi Bolgesinin (0SB)
duzenlenen iftar programina, Vali Gokmen
Cicek, AK Parti Genel Bagkanvekili Mustafa
Elitas, AK Parti Kayseri Milletvekilleri
Dursun Atas, Saban Copuroglu ve Murat
Cahid Cingl, Blytksehir Belediye Bagkani
Memduh Buyukkilig, Kayseri 0SB Bagkani
Mehmet Yalgin, ilce belediye bagkanlar,
sivil toplum kuruluslarinin temsilcileri ve
sanayiciler katildi.
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AK PARTI'LI ELITAS: DURUSTLUGU BIR
TARAFA BIRAKIRSANIZ BASARILI OLMANIZ
ICIN IMKAN YOK

AK Parti Genel Bagkanvekili Mustafa Elitas
ise, "Organize Sanayi Bolgesi Bagkanimiz
cesitli konulari, yaptiklari hizmetleri

dile getirmeye calistilar. Bir s6zcuk
kullandi. EGer yapti§iniz is ve islemlerde
vicdaniniz egemen olursa, dininizin
icaplari sizin zihninizden hig ¢clkmazsa
basarili olmamak igin higbir sebep yok.
Her seyi yapabilirsiniz. Ama vicdani bir
tarafa birakirsaniz, dGrstiGgu bir tarafa
birakirsaniz basarili olmaniz igin imkan
yok. Iste burada 3,5 veya 4 yillik stre
icerisinde e@er yaptiklari icraatlar 65
milyon dolarlik hizmet diger konularda
ve daha hala hizmet yapabilecek sekilde
kasasinda bir imkan biriktiyse bu samimi
bir sekilde vatandasimizin, degerli
sanayicimizin kaynaklarinin verimli bir
sekilde aktariimasi demektir” ifadelerini
kulland!.

Sozlerini sarddren Elitas, soyle konustu:
“Dustnebiliyor musunuz? Bir organize
sanayi bolgesi Dubai'de bir serbest bolge
acmis. 15 milyon dolar para harcamis.
Gitmig sanayici 500 bin dolarlik ihracat
yapiimis. Turkiye'den Dubai'ye hepsi para

olsa 500 bin dolar kaynak gelecek. 15
milyon dolar kira yapilmis. Oyle ki eger
kiraya 6demezseniz hani al ya al ya
Odeyisi var ya ister galis ister ¢alisma.
Kira yaziyor her sene 1,5-2 milyon dolar.
Turkiye ihracatcilar Meclisi de kefil
olmus. ihracatgilar Meclisi ‘ben 6,5 milyon
dolari senden alirim' diyor. iste degerli
arkadaslar hesap olmadan gelecekle ilgili
bakis agisi bulunmadan yaptiginiz iglerin
sonucu yabanci bir Ulkeye 15 milyon
dolar yakamluluk altina girip 1500'e yakin
sanayicinin imkanlarinin basiretsiz bir
sekilde yonetilmesinden kaynaklanan
kaybina sebebiyet verirsiniz."

“BIRLIKTE HAREKET ETMENIN YOLUNU
BULMAMIZ LAZIM"

Uretimin 6nemine deginen Elitas,
“Sanayicilerimize her zaman sunu diyoruz;
bizim kapimiz sizlere her zaman agik.
Ama artik bizim Kayseri sanayi olarak
once metal Uzerineydi, sonra madeni
esyaya yoneldi. Tarkiye'nin en bayuk soba
imalatgilarinin bulundugu bolge buraydi.
Kayseri soba ve tencere dretiminde
Tlrkiye'de bir numaraydi. Simdi mobilya
ve kapida 1 numarayiz ama artik kabuk
degistirmemiz lazim. Artik farkli noktalara
dogru gitmemiz lazim. Artik savunma
sanayine gitmemiz lazim. Bugun nasil ki
Hava ikmal Bakim Merkezi'nin, Siimer Bez
FabrikasI'nin burada olarak sanayicimizin
orada yetismesi, ana tamir fabrikasinin
burada bulunmasi, oradaki ¢iraklarimizin,
ustalarimizin yetismesinin nevasini
gérmemiz lazim. Sonuglarini almamiz
lazim. O sonuglarr almak igin de hep
birlikte gayret gostermemiz lazim. Birlikte
hareket etmenin yolunu bulmamiz lazim.
Kayseri'de bunun érnegini yapan birkag
tane firma var. Onlari 6rnek alarak,
patron olarak degil. Artik Urettigimiz
konunun, Grettigimiz Granan lideri olmak
icin gayret gostermemiz lazim. Kendi
basimiza bir seyin olmadigini, birlikten
kuvvet dogmasi gerektigini, sadece bana
degil, bize, tlkemize, ilimize hizmet etmek
mechburiyetinde oldugumuzu dastinmek
mechburiyetindeyiz. Eger bunlari
yapamazsak, kusura bakmayin kim olursa
olsun énimuzdeki engelleri asabilmemiz
mumkuin degil” seklinde konustu.
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AK Parti Genel Baskanvekili Elitas,
“Kayserl lklerin Sehrldlr

AK Parti Genel Baskan Vekili Mustafa
Elitas, “Kayseri her seyin dncisi oldu. ik
defa Turkiye'de kiiglk sanayinin yapildigi
yer Kayseri sanayisidir. Yine Turkiye'de en
bayUk organize sanayi bolgelerinden birisi
Kayseri'de kuruldu” dedi.

Kayseri'de KUMSmall AVYM'de dlzenlenen
iftar programina, Kayseri Valisi Gokmen
Cicek, AK Parti Genel Baskan Vekili Mustafa
Elitas, BlyUksehir Belediye Bagkani
Memduh Buyukkilig, Melikgazi Belediye
Baskani Mustafa Palancioglu, Talas Belediye
Baskani Mustafa Yalgin, Hacilar Belediye
Baskani Bilal Ozdogan, AK Parti Kayseri

il Bagkani Hiiseyin Okandan, Kayseri
Universitesi Rektéru Prof. Dr. Kurtulus
Karamustafa, KUMSmall AVM Yénetim
Kurulu Baskani Ercan Sarikaya, protokol
Uyeleri ve sanayiciler katildl.

iftarin ardindan agilis konusmasini yapan
KUMSmall Aligveris Merkezi Yonetim
Kurulu Bagkani Ercan Sarikaya, “Ramazan
ayl, paylasmanin ve dayanigmanin en
guzel hissedildigi zaman dilimlerinden
biridir. Bu aksam ayni sofrada bir araya
gelmis olmamizin da bu ruhu daha da
guclendirdigine inaniyorum. Bu sehir,
dreten insanlarin sehridir. Bu sehir, birlik
oldugunda neler olabilecegini defalarca
gdstermis bir sehirdir. inaniyorum ki
Kayseri, birlikte calistiginda blyimeye,
ilerlemeye ve Tlrkiye'ye deder katmaya
devam edecektir. Sizlerin destegdi ve bu
sehrin gUglu ruhuyla daha nice guzel
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projelerde birlikte olacagimiza ylrekten
inaniyorum” dedi.

"Kayseri her seyin 6nclsu oldu”

Kayserinin sanayi de dncu bir il oldugunu
dile getiren Elitas, "Yine bu dénem
yapmaya ¢alistigimiz, Ankara ile Adana
yolunun arasinda bir arazi aldik. Toplam 2
milyon 700 metrekarelik bir arazi. Burada
yollari ve sosyal donatilari ayirdiktan
sonra, bin civarinda 800 ile 1000 metrelik
is yeri ortaya ¢lkacak. insallah onunla

ilgili galismalarimiza da devam ediyoruz.
Umuyorum 3 yil icerisinde o bolgede de
mobilya Uzerine yapilan bin metrelik bir
sanayi sitesi ortaya ¢cikmis olacak. Son
yillarda Kayseri'ye énemli katkilar sagladik.
Hakikaten yapilan eserler ¢ok énemli.
Kayseri her seyin 6ncist oldu. ilk defa
Turkiye'de kuguk sanayinin yapildigi yer
Kayseri sanayisidir. Yine Turkiye'de en
baylk organize sanayi bolgelerinden birisi
Kayseri'de kuruldu. Trkiye'nin ilk OSB'si
1961 yilinda kurulan Bursa Organize Sanayi
Bolgesi'dir. Daha sonra gelen 3. veya 4.
organize sanayi bolgesi de Kayseri'dedir.
1976 yilinda faaliyete gegmis ve bugin 1500
sanayi tesisinin bulundugu bir 0SB haline
gelmistir. ilklerin sehri hep Kayseridir.
Tlrkiye'de 3. serbest bélge Kayseride
kuruldu. 1.'si Mersin Serbest Bolgesi, 2.'si
Ege Serbest Sanayi Bolgesi, 3.'sU ise Kayseri
Serbest Balgesi'dir. Bu birlik ve beraberlik
icinde yaptigimiz, ayni hedef dogrultusunda
kostugumuz t0m siyasi partiler ile birlikte,

ozellikle son zamanlarda Cumhur ittifaki ile
birlikte yaptigimiz faaliyetler cergevesinde
tum Tarkiye'de oldugu gibi Kayseri'de de
cok dnemli hizmetlere imza atiyoruz” diye
konustu.

Basin mensuplarinin pastirma, sucuk ve
mantiyla ilgili yanhis bir algi olusturabilecek
konulari gindeme getirmesinin vatandaslik
gorevi oldugunu belirten Elitas, “Degerli
sanayiciler, yaptigimiz is énemli bir is. Her
seyin kalitelisini yapmamiz lazim. Bugun
Tirkiye naslil diinyada kaliteli Grnleriyle
baska Ulkelerle rekabet edebilir hale
geldiyse; bagka Ulkelerde isgilerin aylik
geliri ortalama 80 dolar iken Turkiye'de
asgari Ucret 650 dolar civarinda olmasina
ragmen onlarla rekabet edebiliyorsak, bu
kalitemizin isidir. Urettigimiz riinleri kaliteli
hale getirmemiz gerekiyor. Kayserinin en
6nemli de@erlerinden mantisi, pastirmasi
ve sucugu geleneksel varliklarimizdir ve
yillar itibariyla érneklerimizdendir. Ne olur
basinimiz; kalitesiz is yapanlar varsa, bizim
hakli gururumuzu haksiz hale getirecek
bir durum ortaya cikarsa, bizim Unimuz(,
dunya ¢apindaki degerimizi, uluslararasi
normlara ulagmig Kayseri pastirmamiza,
sucugumuza, mantimiza yanlis bir algi
olusturabilecek bir sey yapilirsa bunu
gindeme getirsin. Bu bizim vatandaslik
gorevimizdir, Kayseri olarak gérevimizdir"
diye konustu.



Akde Metal'den Kayseri 0SB'ye
Yeni Fabrika Yatirimi

Kayseri OSB'de sac, boru ve profil
ticareti yapan Akde Metal, Kayseri
0SB'deki yeni yatirimini tamamlayarak
uretime basladi. Kayseri OSB'ye uretim
icin 25 bin metrekaresi agik, 18 bin
metrekaresi kapali fabrika kuran Akde
Metal, boru, profil ve dilinmis sac
uretiyor.

Kayseri OSB'de 2018 yilinda boru,
profil ve sac ticareti yapmak igin, 5
bin 500 metrekarelik alanda kurulan
Akde Metal, 2024 yil basinda start
verdigi yeni yatirimini tamamlayarak
uretime basladi. Kayseri 0SB'de 25 bin
metrekaresi acik 18 bin metrekaresi
kapali fabrika kurduklarini paylasan
Akde Demir Celik Yonetim Kurulu
Baskani Adem Kog, yillik 50 bin tondan
fazla boru, profil ve sac ticareti
yaptiklarini, Uretime baslayan yeni
fabrika ile birlikte de yillik 100 bin
tondan fazla boru, profil ve dilinmis sac
treteceklerini syledi. Kog, “Uretimle
birlikte hem ihracat hem de ithalata
start verdik. Bu yizden profesyonel
bir dis ticaret ekibi de olusturuyoruz.
Bugune kadar firmamizda ve
yatirimimizda higbir sekilde kredi

kullanmadik. Tum sUregleri tamamen 6z
sermayemizle strdardik. Bu yaklasimin
firmamizin strdardlebilirligine katk
saladigina inaniyoruz. Ve yine bu
anlayisla dizenli yatirimlar yaparak
surekli yenilenecegiz, teknolojiyi takip
edecegiz" dedi.

“Olusacak talebe hazirlik girecegiz"
Ekonomik sartlarin yeni yatinmlar
zayiflattigi bir ddnemde gelecek
ihtiyaclari iyi gdzlemledikleri icin
yatirim yapma karari aldiklarini
sGyleyen Adem Kog, "Yatirim ortaminin
durgunlugunu biliyoruz ama gelecegi
de iyi gozlemlemek gerekiyor. Ekonomik|
sartlar degisecek ve piyasa muhakkak
acllacak. Sartlar iyilestiginde talep
artacak. Bizde, olusacak bu talebe
simdiden hazirlikli girme karari aldik.
Bunun igin sadece maddi anlamda
yatirim yapmiyoruz. Ayni zamanda

is baglantilarimizi gelistirmeye de
odaklandik. Demir gelik sektorinu
gelecekte bekleyen riskleri de
gortyoruz. Ozellikle Avrupa Ulkelerine
ihracat kisminda yasal yaptirimlara

da hazirlikli olmak gerekiyor. Bu
kapsamda biz demir celigi cevherden
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dedil, geri donusumden elde ederek
strdurtlebilirlik ekseninde de

hareket edecegiz. Ayrica makine
yatinmlarimizda da ayni distnceyle
hareket ederek ¢agin gereklerine uygun
bir anlayisla firmamizi blyUtecegiz' diye
konustu.




Kayseri 0SB, Uretim Glcind

3,2 Milyar TLIik Yatirimla Bayuttd

J

Kayseri Organize Sanayi Bolgesi

(0SB) Baskani Mehmet Yalgin, géreve
geldikleri ginden bu yana toplam 3,2
milyar TLlik yatinm gergeklestirdiklerini
aciklayarak bu kaynaklarin tamaminin
altyapi, Ustyapi ve sanayiciyi
destekleyici projelere yonlendirildigini
belirtti.

Kayseri Organize Sanayi Bolgesinde
geleneksel iftar programi, is dinyasi
ile kamu temsilcilerini ayni ¢ati altinda
bulusturdu. Bélgenin dretim gucu,
yatirim gindemi ve sanayicilerin
beklentilerinin ele alindidi programda
konusan 0SB Yonetim Kurulu Bagkani
Mehmet Yalcin, géreve geldikleri 2022
yilindan bu yana sanayicinin taleplerine
odaklanan, ¢6zim ve yatirm merkezli
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bir yénetim anlayisi benimsediklerini
vurguladi. Goreve geldikleri donemde
mali agidan zor bir tablo devraldiklarini
belirten Bagkan Yalgin, “Biz gbreve
geldigimizde Kayseri Organize Sanayi
Bdlgesi'nin kasasinda higbir seyin
olmadigini hepimiz biliyoruz. Organize
Sanayi Bolgemizde sanayicilerimiz
arasinda sunlar konusuluyordu.
Yakinda Organize Sanayi Bolgesine
aidat 6deyecegiz deniyordu. Kasamizda
kurusumuz yoktu ve kredi borcumuz
vard. Géreve geldikten sonra gayret
ederek, gece gindiz demeden
calisarak, Allah'a binlerce sukurler
olsun, bir surd yatirimlar yaptik ve
projeler gergeklestirdik” dedi.

KAYSERI OSB'DE 4 YILDA DEV PROJELER
HAYATA GECTI

Altyapidan enerji projelerine, saglik ve
ticaret alanindaki yatirimlardan dijital
dénlstme kadar birgok baslikta 6nemli
adimlar attiklarini belirten Yalcin,
“Saglik merkezimizi, hastanemizin
ingaatini tamamladik ve siz kiymetli
sanayicilerimizin hizmetine sunduk. 112
acil saglik istasyonumuzu hazirladik

ve yine hizmete sunduk. Iki eczane

is yerimizin ingaatini tamamladik.

Cok yakinda ingallah, siz kiymetli
sanayicilerimizin hizmetinde olacak.
Fevzi Mercan Camiinin 6nlnde, 24.
Cadde Uzerinde 40 adet dukkanl ticaret
merkezimizin temelini attik. Su anda
geldigimiz nokta itibariyle bu ticaret
merkezimizin ylzde 80'ini tamamlamis



bulunmaktayiz. Organize Sanayi
Bolgemizde 85 kilometre asfaltimiz
mevcut. Dért yil stre zarfinda 60
kilometresinin asfaltini degistirip siz
kiymetli sanayicilerimizin hizmetine
sunduk. Kalan 25 kilometreyi de
insallah iki U¢ ay zarfinda asfaltlayarak
hizmetinize sunacagiz. Bir baska
projemiz de Organizemizin guvenligi
agisindan, hirsizlik olmamasi adina

Uc ana nizamiyemizi yaptik. Kisa bir
slre sonra dérddnci nizamiyemizi de
yaparak sizlerin hizmetine sunmus
olacagiz. Organize Sanayi Bolgemizdeki
araclarin eskimesinden dolayl 24

tane aracimizi yeniledik. Bu 24 aracin
¢ogu is araci, is makinasi. Siz kiymetli
sanayicilerimizin hizmetine bu

araclari sunmus olduk. Yagmur terfi
merkezimizin kapasitesini iki katina
cikardik. Yeni trafo binamizin ingaatini
tamamlayarak kiymetli sanayicilerimizin
hizmetine sunmus bulunmaktayiz.
Gorev sremiz boyunca 250 kilometre
kablo montajini tamamladik. Derdimiz
sanayicimize enerjiyi en saglikli bigimde
verebilmek. 100 megavatlik GES igin
altyapimizi hazirladik. Kablolarimizi
kanallara dosedik. insallah, EPDK'dan
iznimizi alir almaz hemen siz

kiymetli sanayicilerimizin hizmetine
sunmus olacagiz. Organize Sanayi
BAlgemizde otomasyona gegtik. Yani
elektrik, dogalgaz ve su sayaclarimizi
dijitallestirerek uzaktan okunur hale
getirdik” diye konustu.

E-OSB iLK KEZ KAYSERI'DE HAYATA
GECTI

Teknik egitim yatirimlariyla binlerce
6grenciyi sanayiye kazandirirken, hayata
gecirilen E-OSB Projesi ile sanayicilere
islemlerini dijital ortamda hizli ve etkin
sekilde ylratme imkani da sunduklarini
belirten Yalgin, “Nitelikli insana ulagmak
icin kurslar actik. Yine dort yilda
Kayseri Organize Sanayi Bolgesi Teknik
Kolejimizden 2 bin yavrumuzu mezun
ederek, Organize Sanayi Bolgemizde
istihdama kavusturduk. Bununla

da yetinmedik, durmadik. Kayseri

Universitesi ile beraber Kayseri Meslek
Yiksekokulu'nu kurduk ve faaliyete
gecirdik. Kayseri Meslek Yiksekokulu
(¢ ana daldan olusuyor. Bu béltimler,
Sunger Teknolojisi, Kaynak Teknolojisi ve
Poltimer Teknolojisidir. Allah'a sukurler
olsun ki, gectigimiz yaz 60 6grencimizi
Meslek Yuksekokulumuzdan mezun
ettik ve bu evlatlarimizi, sanayicimize
nitelikli is glcu olarak kazandirdik.
Kiymetli sanayicilerimiz, E-OSB projemizi
devreye aldik. E-OSB Projesi, Turkiye'nin
cok 6nemli projelerinden bir tanesi. Biz
bu E-OSBYi sanayicilerimize istisare
toplantilari yaparak tanittik. Nasil
kullanildigini anlattik. Nasil banka
hesaplarimizi masaustu bilgisayardan,
cep telefonumuzdan uygulama
yukleyerek kullaniyorsak E-OSB de
bununla sistem olarak birebir ayni.
Sanayicimizin zamani kiymetli. E-OSB
Portalini kullanan sanayicimiz, artik
dijital ortamda kolayca, Organize
Bolgemizin girdilerine ulasacak ve
orada 6demeler dahil bltan iglemlerini
yapabilecek. Biz bu E-OSB Portalini
hazirlarken asla disardan bir kurusluk
destek almadik. Allah onlardan razi
olsun. Kiymetli madarlerimiz kendileri
aylarca yazilimla ugrastilar ve sonunda
E-OSB diye Turkiye'de highir Organize
Sanayi Bélgesinde bulunmayan bir
sistemi ilk defa Kayseri Organize
Sanayi Bolgesinde meydana getirdik.
Bu hizmeti sanayicilerimizin hizmetine
sunduk” diye konustu.

“KREDi KULLANMADAN VE ARSA
SATMADAN YATIRIM YAPTIK"
Kayseri Organize Sanayi Bolgesi

Yonetim Kurulu Bagkani, Mehmet
Yalcin, kredi kullanmadan ve arsa
satisi gergeklestirmeden 3,2 milyar
TLlik yatirim yaptiklarini ifade

ederek sozlerini séyle noktalads; “Hig
durmaksizin galisiyoruz, kosturuyoruz.
Cumhurbaskanimizin meshur bir 6zl
vardir; ‘Nereden nereye' der. Goreve
geldigimiz déneme baktigimizda
imkanlari kisitli, kasasinda kaynagi
olmayan bir OSB vardi. Bugun ise
surekli proje Ureten, yatirim yapan ve
bunu strdurtlebilir hale getiren bir
0SB'den sz ediyoruz. Her toplantida
slogan haline getirdigimiz bir ifadeyi
tekrar etmek istiyorum: Bir kurus
kredi kullanmadan, bir milimetre
arsa satmadan bu yatirimlari hayata
gecirdik. Goreve basladigimizdan bu
yana 73,6 milyon dolar karsilgi 3,2
milyar TLlik yatinm gerceklestirdik.
Bu rakam, eski ifadeyle 3,2 katrilyon
Tlye ulasiyor. Kaynaklari etkin ve
seffaf bicimde kullanarak Kayseri
Organize Sanayi Bolgemize ve
kiymetli sanayicilerimize hizmet ettik.
Mali disiplinimizi koruduk ve kamu
kaynaklarinin hassasiyetine azami
6zen gosterdik. Sézlerimin sonunda,
dort yillik gbrev siremiz boyunca
desteklerini esirgemeyen AK Parti
Genel Baskanvekili Sayin Mustafa
Elitas'a, Kayseri Valisi Sayin GGkmen
Cicek'e, Buyuksehir Belediye Baskanimiz
Sayin Dr. Memduh Bayukkilig'a ve
sehrimizin tim blyuklerine tesekkir
ediyorum. Ayrica Kayseri 0SB Yénetim
ve Denetim Kurulu Uyelerimize ve
bélge personelimize de emekleriigin
sukranlarimi sunuyorum.”




Kendi Yolunu Cizen Girisimci:
Tuba Nur Akgin

Micadeleci ve inatgi ruhuyla kendi
yolunu ¢izen bir kadin: Tuba Nur
Akgin... Kayseri'de basladigi girisimeilik
seriiveninde, sehrin ticaret kiltiiriini
ogrenmis ve hayallerini de cesurca
gerceklestirmis. Buglin nerede olacadi
onemli dedil, onun igin onemli olan
Uretmek ve cesaretle yirimek. Iste

bu durus, tim kadinlara ilham veren,
hayallerinde adim atmaktan korkmayan
bir érnek oluyor...

Tuba Nur Akgin... Kokleri Karadeniz'e
uzanan ama hayatini Istanbul'da
sekillendiren bir isim. Kalabalik bir
ailenin iginde, sorumluluk bilinci ile
biyiiyen Akgin, bugiin Kayseri'de
kendi hikayesini yazan gii¢li bir kadin
girisimei...

-11 Aralik 1892 dogumluyum. Aslen
Karadenizliyim, ancak Istanbul'da
bdyddim ve egitimimi burada
tamamladim. IIk is tecriibemi de
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Istanbul'da edindim. Esnaf bir babanin
kiziyim. Babaannem, dedem ve
amcalarimla birlikte aile apartmaninda
bayadam. Ailenin en blytk cocugu
olarak, U¢ kardesim ve amcalarimin

dort cocugu dahil toplam yedi cocugun
sorumlulugunu erken yasta Gstlendim.
Bugiin elde ettigim basarida, erken yasta
aldigim bu sorumluluk bilincinin gok
biyuk payi olduguna inaniyorum.

Fabrikada badem sekeri ve gikolata
kokulariyla biytyen Tuba Nur Akgin,
gururla “Ben babamin kiziyim” diyor.
Baba meslegini ileride hig yapacagini
disinmeyen Akgin, cocuklugunu
sekillendiren deneyimleri sayesinde
olusan girisimci ruhuyla bugin, yenilikgi
fikirleri hayata gegiriyor...

-Her zaman gururla sGylerim “Ben
babamin kiziyim." Babam esnafti ve
badem sekeri ile gikolata imalathanesi
isletiyordu. Cocuklugum adeta fabrikanin

icinde gecti. Badem sekerlerinin
kavrulmasini, gikolatalarin paketlenmesini
izleyerek biyadim. O dénemlerde

baba meslegini ileride yapacagimi

hi¢ digtinmezdim. Egitimimi Okan
Universitesi Halkla iliskiler Bolumi'nde
tamamladim. Mezuniyet sonrasi kendi
alanimda is bulamadim bunun Gzerine
Kog Holding'deki bir cagri merkezinde
sekiz ay calistim. Ardindan zorlu sinav
streclerinden gecerek Pegasus Hava
Yollari'nda kabin memuru oldum. Alti

yil stiren bu deneyim, bana disiplin, kriz
yonetimi ve insan iliskileri konusunda ¢ok
degerli kazanimlar saglad!.

“CESARET BANA DEDEMDEN MiRAS"

Tuba Nur Akgin, hayatini yalnizca
calisarak degil, dedesinden aldigi
cesaret mirasini tagtyarak yasiyor. Onun
icin basar kisisel bir hedeften ziyade
kusaktan kusaga aktarilan bir emegin
devami. Dedesinin disiplinli hayati bugtin



Akein'in attigi her adimda hissediliyor...
-En buydk motivasyon kaynagim yurt
disini gezmek. Gok galisirim ve cesur bir
insanim; bu cesaretin bana dedemden
gectidine inaniyorum. Dedem, Istanbul'da
Eminénd'nde Ermeni bir ustanin yaninda
badem sekerini 6grenmis ve disiplinin
basaridaki Gnemini bize her zaman
ornek olarak gosterirdi. Rahmetli dedem,
basarili bir badem sekeri ustasiydi bugtin
bulundugum noktada onun emegi ve
izleri ok bayuk. Kabin memuru olmamda
da en blyuk destekgim oydu. Yurt disini
gezmek, farkl kaltarleri ve vizyonlari
gérmek hep glclu bir motivasyon kaynagi
oldu. Kabin memurlugu déneminde bu
vizyonu birebir deneyimledim ve bugun
Kayseri'deki girisimlerimde de yurt dis!
tecrabelerimin baydk katkisi oldugunu
gordyorum.

Kruvasan Fabrikasi Kayseri icin sadece
bir isletme degil, aigkanliklarin da
degistigi bir mekan oldu. “Kruvasan
Fabrikasi” tabelasi bir markadan ote
Tuba Nur Akgin igin cesaretin de simgesi
olurken ardindan gelen “Bu Gelato" ise
onun vizyonunun sinir tanimadiginin en
net gostergesi...

-Kayseri'de hayata gecirdigim iki marka
Kruvasan Fabrikasi ve Bu Gelato, sehirde
bir ilk oldu. Kruvasan Fabrikasini
actigimda Kayseri'de bu konseptte bir
Grnek yoktu. Elbette sonrasinda pek gok
isletme aglildi ancak “Kruvasan Fabrikas!"
denildiginde akla ilk gelen isim Tuba

Nur Akein oldu. Marka, zamanla benimle
0zdeslesti. Gectigimiz yil agtigim Bu
Gelato ise Italyan dondurmasi konseptiyle
yine bir ilk oldu. Yurt disinda aldigimiz
egitimlerin ardindan bu markayi hayata
gecirdik. Acilistan sonra yasadigim

en bayuk mutluluk ise yaz aylarinda
isletmenin 6ninde olusan uzun kuyruklari
gOrmekti. Bazen mutluluk somut bir sey
degildir ama o sirayl gérdigum an, “Ben
gercekten basardim” dedigim cok 6zel
bir and.

"HiG PISMAN DEGILIM ivi Ki
KAYSERI'DEYIM.."

Tuba Nur Akgin, sehrin ticaret
geleneginin zincir markalarin gélgesinde
kaldigini fark ederek aligilmigin diginda
bir lezzeti Kayseri'ye kazandirdi. Sehri
doniistiren bu girisim cesur bir adim
olurken elbette bazi risklerde tagimis...
Ancak Tuba Nur Akgin, konforu degil

vizyonu secmis ve igletmenin her
detayinda karakteri olan bir marka insa
etmis...

-Hic pisman degilim iyi ki Kayseri'deyim
ve girisimlerimi burada hayata
gecirdim. 2020'de Kayseri'ye geldigimde,
¢odunlugun franchising markalar
oldugunu fark ettim. Istanbul'dan
misafirlerim geldiginde onlari
gotarebilecegim, gnldk ve butik retim
yapan ¢ok az mekan vard. Istanbul'da
kruvasan yemek istedigimde ise uzun
kuyruklar gérayordum. Kendi kendime
"Kayseri ticaret sehri ve yenilige agik bir
sehir. Neden burada butik bir kruvasan
fabrikasi agmayayim?" dedim ve 2022'de
Kruvasan Fabrikasini agtim. Karar
oncesinde iki blyUk risk vardi o da
kruvasani Kayseri'ye benimsetmek ve
merkezi olmayan Esenyurt Mahallesinde
satis yapmak. Mekan segimimde dort
kriterim vardi: mUstakil bina, arkasinda
park alani, otopark sorunu olmamasi ve
0zgUn mimari. Kendi kendime "Bir risk
alinir, iki risk de alinir. Sen Istanbullusun
Tuba, bagardin, bunu da basarabilirsin”
dedim ve cesaretle adim attim. Kruvasani
agmadan once ciddi editimler aldim ve
Istanbul'da bir kruvasan isletmesinde
dort ay boyunca fiilen galistim. Bu
detay! en yakin gevrem bilir. Canka bir
girisimi hayata gegirmeden énce sadece
teorik bilgi yetmez o mutfagin iginde
olmak, hamura dokunmak gerekir.
Bugtin ben yalnizca bir girisimci degilim
ayni zamanda Kruvasan Fabrikas/nin
sefiyim. Urtinlerimizin bayuk kismi kendi
ellerimden cikiyor. Bu basari, disaridan
gbrundgu kadar kolay degil. Cok bayik
emek, disiplin ve inancin sonucu.

Tuba Nur Akgin'in Kayseri'deki
girisimcilik yolculugunun en biiyiik
destekgisi ailesi olmus ama ayni
donemde “yapamazsin” diyen sesler de
eksik olmamis. Hayallerinin karsisina
dikilen o kesin “yapamazsinlar" moralini
bozmus fakat yoniinii degistirmemis. 0,
kéklerinden aldigi “Karadenizli bir ailenin
kiztyim ve babamin kiziyim” derken
miicadelenin siradan degil, dogal oldugu
bir karakteri tarif ediyor...

-Bana destek verenler sadece annem,
babam ve kardeslerimdi. 2020 yilinda
Kayseri'ye ilk geldigimde, o dénem "ailem”
olarak gordigum bazi kisilerden ise
destek yerine tam tersine en agir ve en
negatif cimleleri duydum. Benden yasca

blyk biri karsima gecip, “Sen bunu
basarabilecedini mi saniyorsun? Tabii

ki yapamayacaksin. Gel, bu sevdadan
vazgeg" diyerek beni vazgegirmeye
calistl. 28 yasindaydim. Hayatta neleri
basarabilecedime dair hicbir fikri
olmayan insanlarin hedeflerim hakkinda
bu kadar kesin konusmasi elbette
moralimi bozdu. Ama ben vazgegen

biri degilim. Her zaman sunu soylerim:
“Karadenizli bir ailenin kiziyim ve babamin
kiztyim." Miicadele bizim karakterimizde
var. Bu yuzden basari benim igin bir
ihtimal degil, bir sonugtu.

“BU SEHIR BANA TiCARI ANLAMDA COK
SEY KATTI"

Kayseri, ticaretin nabzini tutan bir
sehir... Ancak bu sehirde iz birakmak,
ozellikle "Kayserili” olmayanlar igin her
zaman kolay olmaz. Tuba Nur Akgin'e
“Sen Kayserili degilsin” diyenler de
olmus, “Bunu biz yapardik” cimlesini
kuranlar da... Fakat o, distinmekle
cesaret edip harekete gegmek
arasindaki farki cok iyi bilenlerden.
Neyse ki Kayseri, ¢calisana kapisini
kapatmayan bir sehir... 0, bu sehirde
emek veriyor ve karsiligini takdir ile
gortyor...

-Kayserinin bir ticaret sehri oldugu
bilinen bir gercgek. Istanbul'da dogup
blylmus biri olarak burada girisim
yapmak bUy(k bir riskti. Zaman zaman
“Sen Kayserili degilsin” ya da “Bunu
senden 6énce biz yapabilirdik” gibi
cumlelerle karsilastim. Dustinmekle
yapmak arasinda bayuk bir fark var.
Ancak Kayseri'de yatirimci ok ve ticaret
kalthra gueld. Bu sehir bana ticari
anlamda gok sey kattl. lyi ki ilk girisimimi
burada yapmisim. Istanbul'da taninmak
ve marka olmak ¢ok daha zor, Kayseri'de
ise emek verip basaril oldugunuzda
ciddi destek gorayorsunuz. Bu nedenle
Kayseri'yi cok seviyorum.

Tuba Nur Akgin, Kayseri'nin ticaret
gelenedi iginde girisimciligin inceliklerini
ddrenmis, o yizden Kruvasan Fabrikasi
onun icin sadece bir isletme degil,
kendisini yetistiren bir okul gibi olmus.
Bugiin ise ayni cesareti daha bilingli bir
tecribeyle birlestirerek Bu Gelato'yu
hayata geciren Akgin, diinya trendlerini
Kayseri'ye uyarlayan bir girisimci olarak

fark ediliyor.
308§ =



-Kayseri'nin gUglu ticaret gelenegi
sayesinde burada disiplinli ticaret
yapmay! 6grendim. Kruvasan Fabrikast ilk
girisimimdi ve birgok seyi deneyimleyerek
6grendim. Bu Gelato'yu acarken

ise, Kruvasan'da yaptigim hatalar
tekrarlamamak icin bayuklerimden
6grendigim ticaret tecribelerinden
faydalandim. Kruvasan Fabrikasi bugin
6zgln bir kimlige sahip. Misafirler
dranleri taniyor, tatlari biliyor ve yurt

disi deneyimlerini benimle paylasiyor.
Men(mu surekli gtincel tutuyor,
yeniliklere adapte oluyorum. Neredeyse
her ay yurt disina ¢ikarak gérdagum
trendleri ve lezzetleri Kayseriye
uyarlamaya calisiyorum.

VAZGECME!

Basari cogu zaman digaridan kolay
gorindr. Oysa isin arkasinda sabirla
aslimig birgok zorlu stiregler vardir.
Tuba Nur Akgin igin Bu Gelato'yu agmak
da tam olarak béyle bir donem olmus.
Kruvasan'daki tecriibesine giivense

de Kayseri'de karsilagtigi resmi
prosediirlerden sonra kendisine zaman
zaman “Vaz mi gegecedim, yoksa devam
mi edecegim?” sorularini sormus. Ama
devam etmeyi secmis, bugiin ise geri
doniip baktiginda "lyi ki vazgegmemisim”
diyor...

-'iyi ki vazgegmemisim” dedigim
anlardan biri de Bu Gelato'yu agtigim
dénemdi. Acilis sureci disundigimden
cok daha zorlu gegti. Kruvasan'daki
deneyimime glvenerek bazi seylerin
daha kolay ilerleyecegini sanmistim.
Ancak Kayseri'de resmi stregler oldukga
prosedurld ilerliyor. Ankara, Istanbul ve
Izmir'de dondurmaci agan arkadaglarimla
konustugumda, onlarin karsilagsmadig
birgok streci benim yasadigimi gérddm.
Resmi dairelerle ilgili oldukga yorucu bir
dénemden gectim. Bir noktada kendime
$u soruyu sordum: Vaz mi gegecedim,
yoksa devam mi edecedim?” lyi ki devam
etmeyi segmisim.

Tuba Nur Akgin'in “iyi ki dedigi anlardan
biri de Cezayir'de diizenlenecek
uluslararasi yarismaya davet edilmesi
olmus. Gastro Kayseri ¢atisi altinda hem
Kruvasan Fabrikasi kimligiyle hem de
“Tuba Sef" olarak Tlrkiye'yi ve Kayseriyi
temsil edecek Akgin, tim negatifliklere
ragmen "lyi ki" onlara teslim olmamis.

Ve bugiin karsimizda, vazgecmeyenlerin
kazandigini g6steren guclu bir kadin var...
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-Evet, Kruvasan Fabrikasi ve Bu Gelato'yu
yurt digina tasima fikrimiz elbette var.
Oncelikle sunu paylasmak isterim. Nisan
ayinda Gastro Kayseri ekibi olarak bir
dernek kurduk. Bu olusumla birlikte
Cezayir'de dizenlenecek bir yarismaya
katilacagiz. Bu teklifi ilk aldigim an, “lyi

ki bu yoldan vazgegmemisim” dedigim
en 6zel anlardan biriydi. Clinki orada
hem Kruvasan Fabrikasi kimligiyle hem
de “Tuba Sef" olarak 6nce ulkemizi,
ardindan Kayseriyi temsil edecedim.
Kadinlarin daha gértnar olabilmesi

icin en 6nemli sartin, gevredeki negatif
seslere kulaklarini kapatabilmeleri
olduguna inaniyorum. Higbir sey benim
icin de kolay olmadi. Sosyal medyada
gbrlnen tabloyla gercekte yasananlar
arasinda buyuk fark var. Ben duygularini
iginde yasayan biriyimdir bircok seyi
sadece ailem ve en yakin dostlarim bilir.
Negatif sdylemler karsisinda tamamen
kulaklarimi kapattim. Dinlerim, saygisiziik
yapmam ancak hedefim belliydi. Ben
basarmak istiyordum. Hatta bir noktadan
sonra bagarmaktan baska secenegim
kalmamisti. Kayseri'deydim, tek
basimaydim ve yapmak zorundaydim.

“"HAYAL ETMEK, HEDEFE GIDEN YOLUN EN
GUCLU ADIMLARINDAN BiRI"

Tuba Nur Akgin, kalabaligin iginde
kaybolmaktansa kendini gostermeyi ve
hayallerini cesurca yasatmayi secen bir
girisimci. Ona gore hayal etmek, hedefe
giden yolun en gicli adimi...
-"Hedeflerinizden vazgecmeyin' cimlesi
artik cok klasik. Ama bence asil mesele,
gbrandr olabilmek igin kalabaligin
arasindan siyrilabilmek. Kendini ifade
edebilmek, hedeflerinden agikca
bahsedebilmek insani her zaman bir
adim yukari tastyor. Ben Bu Gelato'yu
acmadan 6nce, daha dikkani tutma
asamasindayken igeri girdigimde

mekan bombostu. Ama ben o bos alanin
icinde bugin bulundugum o sicak

ve sirin atmosferi hayal ettim. Hayal
etmek, hedefe giden yolun en guclu
adimlarindan biri. Beyin, hayal edilen
seyi gercekmis gibi algilar. Bu ylizden
herkesin hayal kurmaktan vazgecmemesi
gerektigine inaniyorum.

Tuba Nur Akgin'in girisimcilik
yolculugunun temelinde babasinin
firsatlari degerlendirmeyi ve tutumiu
olmayi dgreten esnaf ruhu, annesinin

ise cesaret ve korkusuzluk mirasi var.
Babasinin kiigiik yasta yonlendirmeleri,
annesinin arkasinda durdugunu
soylemesi onun gem risk almasini hem
de kararli adimlar atmasini saglayan en
gicli rehber olmus...

-Babam cocuklugumda bana hep “Sen
erkek dogmaliymissin, kiz dogmussun”
derdi. Bugin bana baktiginda eminim o
cumlesinin anlami degisti. Istanbul'dan
gelip hem Kruvasan Fabrikasini hem

de Bu Gelato'yu ziyaret ettiginde, o giin
imalathanede yemek yapan kizini 6rnek
gostererek benimle gurur duydugunu
soyluyor. Babamin esnafliktan gelen
tarafl daha yatirmcidir. Hep “Su akarken
testini doldur kizim, higbir seyi israf
etme” der. Yani firsat varken calismays,
kazanmayi ve birikim yapmayi 6gretti.
Annem ise ¢ok cesur bir kadindir. Bize
cocuklugumuzdan beri biraktigi en blytk
miras su ctmledir: “Her zaman cesur
olun, highir seyden korkmayin. Ben her
zaman arkanizdayim."

“HAYATIMIN ROTASINI HER ZAMAN
KENDIM GiZMEK ISTEDIM"

0, miicadeleci ve inatgi ruhuyla kendi
yolunu ¢izmis, bugiin Kayseri ya da
baska bir sehir... Hig fark etmiyor.
Onemli olanin nerede olursa olsun
uretmeye devam etmek ve cesaretle
yirimek oldugunu biliyor. Iste bu
durusu sayesinde Tuba Nur Akgin'in
hikayesi tim kadinlara ilham veriyor...
-Mlicadeleci ve biraz da inatgl ruhum
sayesinde hayatimin rotasini her
zaman kendim gizmek istedim. Bugun
Kayseri'deyim ama ileride hangi sehirde
yasarim, hangi sehirde ticaret yaparim
bunu zaman gdsterecek. Benim igin
6nemli olan, nerede olursam olayim
Uretmeye ve cesaretle ylrimeye devam
etmek.
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Kayseri'nin Tuccar Kadini Begum Bagmisirli

Felostil Sanawt Tie, Lad. S0

T 9T Basart odakli biriyim
ve yaptigim igleri her

I' zaman en iyi sekilde
6" yapmay! hedefledim.

Begliim Basmisirli... Kayseri'de ticaretin igine
dogmus bir isim. 0, 1928'den bu yana aktif
olarak strduriilen aile mirasini sirtlanmak
yerine, kendi adimini kendi cesaretiyle atmig
ve nitelikli tretimle kendi markasini insa
etmis. Koklerine sadik kalan Basmisirli, kendi
kimligini cocuklugundan beri gozlemledigi
ticaret kuiltird ile harmanlamis. Simdilerde
hedefi sadece iretim dedil, bulundugu
bolgede giiclii bir kadin figiri olarak
genclere ilham olabilmek...

-Ben 29 Ekim 1977 Kayseri dogumluyum.
ilkokuldan tniversiteye kadar egitimim
Kayseride gecti. Is hayatina kirkli yaslarimda
basladim. Ailem 1928'den beri ticaretle
ugrastyor. Bagsmisirli ailesinin bilinen bir
Uyesiyim ve ailemde ticaretle ugrasan tek
kadin benim. Anne tarafim da ticaretle
ilgileniyordu pastirmaci Cemal Unliinin
torunuyum. Koklerimiz tamamen ticarete
dayaniyor. Kayseri'de tekstil sektorine, is
kiyafetlerine odaklandim ve toplu Uretim
yapmay! tercih ettim. Kapasitemi agmadan,
yllda sadece 3-5 firmaya Uretim yapmayi
tercih ettim. 0 donemde Arisal firmasindan
kumas tedarik eden kuguk capli bir
Ureticiydim. Sirketimin adi Garmenta oldu.
Soy ismimi kullanmadim ¢Unki gucli aile
isimlerinin golgesinde kalmak istemedim.
Cocuklugumdan beri ticaretle uyumlu bir
yapim vard, Gretmek ve bunu baskalarina
gostermek bana her zaman keyif verdi.
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Hayalim, ic Anadolu'da
bir kadin figiru olarak
ornek olmak ve geng
nesillere rol model
olabilmek. Ticaretle
- ugrasan aileler iginde
. baydmem, gozlem
yetenegimi gelistirdi
ve bana ticaret
hayatinda 6nemli
tecribeler kazandirdi.
TICARET PUSULASI
| BABASININ
A UC SORULUK
NASIHATINDE GizLi
Kayseri'de ticaret
cogu zaman soyadiyla
baslar, kusaktan
kusada aktarilir.
Begiim Bagmisirli da ailesinin soyadi yerine,
yonini kendi iradesiyle tayin ederek is
diinyasina kirkli yaslarinda cesur bir adim
atiyor. Ticari yolculugunda en biyik pusulasi
ise babasinin ona biraktigi ti¢ soruluk
nasihat oluyor...
-Kayseri'de birgok sirket aile sirketi, yani
patron sirketleridir. Bizim Bagsmisirli
sirketimiz de bdyle bir yapidadir. Ne yazik
ki bu tdr sirketlerin strdaralebilirligi cogu
zaman zordur. Benim igin en bayuk tecrabe,
strdUralebilirligi basarmaktir. Her zaman
hayalim, kendi sirketimi kurmak ve isimi kendi
istedigim yonde yonetmekti. Cunku kendi
ticaretimde aileye bagimli olmayi istemedim.
Patron sirketlerde destek talep ettiginizde
bagari saglarsaniz "Benim sayemde gicum
kullandin” denir, basarisiz olursaniz da sizi
sorumlu gdsterebilirler. Bu ylzden hem
dedemden hem babamdan 6grendigim
ticari prensiplere bagl kaldim. Hayallerinizi
gerceklestirebilmek igin 6zglven gok
Onemlidir.
Ticaret hayatina kirkli yaglarimda bagladim
ve sirketimiz COVID déneminde blyGdu.
Babam Ali Basmisirli'ya, ticaretimi bayttmek
ve Tarkiye'ye acilmak istedigimi soyledigimde
bana "Oncelikle yorulmani istemiyorum,
ama bu yola gireceksen, sana Ug sey
sOyleyecedim. Bu GglnU yaparsan, yolun acik
olsun kizim. Isginin ve emekeinin alin terini
yere distrmeden maasini verebilecek misin?

Devlete olan borcunu vaktinde ddeyebilecek
misin? Borcunu her zaman zamaninda
0deyebilir misin? Bunlari basarabilirsen,
yaptigin isin ve emeginin karsiligini fazlasiyla
alirsin” dedi. Bu 6gut, benim icin bayuk bir
rehber oldu. Kuruldugumuzdan bu yana, bu
ilkelerden sasmadan sirketimizi yonetiyoruz
ve ekip olarak bu konularda son derece
hassasiz.

Basmisirh soyadi bugin ticarette yalnizca bir
kimlik degil, ayni zamanda bir giiven duygusu
da tastyor. Yillardir itibariyla anilan bu soyadi,
Begiim Bagmisirli'nin ticaretindeki saglam
durusu ve basarisiyla bu mirasi devam
ediyor. Onun ticaret anlayisinda kazang
kadar vicdan, biiylime kadar dua var. Onun
icin yola ¢ikmadan edilen bir dua, alin terine
gosterilen saygi ve etik sinirlar asmamak
net bir durus...

-Biz TUrkiye'nin her yerine ticaret yapiyoruz.
Her sehirde ailemin mutlaka bir ticareti
olmustur. Basmisirli soyadi gectiginde

aile baydklerim sayesinde karsima ¢ikan

en 6nemli unsur glvendir. Bu anlayigi
ticaretimde uyguluyorum ve gelecek nesillere
aktarmaya devam edecegim. Biz inangli bir
aileyiz. Zaman zaman sikinti yasadigimda
anneme ve babama danisirim. Yogun
calisma hayatima ragmen onlari ziyaret
ettigimde, annemin duasini almak benim

icin Gnemlidir. Babam da bana sik sik "Ayetel
Klrsi'yi okumadan arabanin kontagini agma,
duayla basla. Allah her zaman yaninizda olur”
0guduna verir. Bu degerleri hem uyguluyor
hem de diger nesillere aktariyoruz ¢unku
ticaret ve degerler aktarimla gecer.
insanlarin ahlak, sosyal yasamina, aile
yasamina ve ticaretine yansir. Ticarette
onceligim her zaman ilke ve etik kurallardir.
Elbette ticaret kazang igindir, ama bizim igin
basari odakli olmak ve dogru sekilde kazang
saglamak onceliklidir. insanlar "Begim
Basmisirl" dediginde genellikle "Basari odakli
bir kadin" der. Ticarette "Her sey mubah"
anlayisina kesinlikle karsiyim. Ahlak her seyin
basidir ¢linki ahlakin ¢kusd, toplumun
temelini sarsar.

“BEGUM HANIM, TUCCAR KADIN"
Anadolu’'nun gdbeginde ticaretin hafizasini
tutan kadim sehir Kayseri'de Begiim
Basmisirh kendisine yakistirilan “tiiccar
kadin" sifatini gururla tasiyor. Clinki bu
ifade, yalnizca is yapan bir kadini degil,
sehrin ruhunu 6ziimsemis bir temsilciyi
anlatiyor.



-Kayseri'de ticaret kolay olmasa da sehir,
Karum, Kanis, Klltepe gibi merkezleriyle
ticaretin baslangi¢ noktalarindandir.

Gevher Nesibe'nin agtigi ilk ruh ve sinir
hastaliklari hastanesi, saglik turizminin
temeli, kervansaraylar ve ipek yolu Uzerindeki
konumu ise sehrin ticarete yatkinligini
gosterir. Farkli sehirlerde ticaret yapiyorum
ve bana verilen "Beglim Hanim, tliccar kadin”
sifati var. Bu sifati gok seviyorum ve tliccar
kadin olmak sehrin kiltarind 6zimsemis

biri oldugumu gdsteriyor. Kayseri sanayisi
gelismis olsa da yuksek katma degerli
Uretimde sinirl kaliyoruz. Bazi sanayiciler
“Kayseriyi biz gectik’ dese de ben, sehrimizin
Tarkiye'de markalagmada hizli ilerledigini
vurguluyorum.

Ticarette biyGme dogru finans kullanimina
baglidir ancak ekip ¢alismasi, mentorluk ve
sirketi gelistirmek de énemlidir. Kazancin
sahsa degil, sirkete ve strdurdlebilirlige

ait oldugunu dastntyorum. Kayseri'de
patron sirketlerin fazlaligi bazen bu anlayisi
zayiflatiyor. Egitim, kiltdr ve uyumu
saflayabilen sirketler ise dguncd nesile kadar
strdurulebilir olabiliyor.

“MIS" GiBi DAVRANILMASINDAN GOK RAHATSIZ
OLUYORUM...

is diinyasinda bazen en zor miicadele
goriniir olmak dedil, gergekten gorilmektir.
Kadinlar bu diizende kimi zaman alkiglanir
kimi zaman en one ¢ikarilir ama karar verme
asamasinda genelde “mig” gibi diizeni vardir.
iste tam da bu noktada Begiim Bagmisirli,
“mig" gibi yaklagimlara gii¢lii bir durugla
karsilik veriyor.

-Ben "'mig" gibi davraniimasindan ¢ok rahatsiz
oluyorum. Bazi sanayiciler ve siyasetgiler,
kadinlari sadece "mig" gibi gorar. STK'larda ve
platformlarda 6nde gosterirler ama masaya
oturup birlikte is yapmak istediginizde,

ayni tavri gdstermezler. Ben bunu sesimi
ylkseltmeden, yaptigim isle gosteriyorum.
Tarkiye'nin birgok ilinde, devlet ve 6zel
sektdrde birgok firmayla bir kadin olarak
calisiyor ve kazancimi tekrar ticarete
yatiryorum. Durugum, is bilincim, is ahlakim
ve guvenlige verdigim 6nem sanayicilerin
dikkatini gekiyor. Kadinlarin birbirine

destek olmasi, kenetlenmesi ise “mig" gibi
davraniglara en yi cevaptir.

Bir anekdot paylagayim. Kayseri'nin taninan is
insanlarinin toplantisina katildim. Yaklasik 15 is
insani bir aradayd:. Ben espri yaptim, gncel
konularr konugtuk ve toplanti sonunda "Ben
de sizler gibi insanim, ticaretle ugrasiyorum,
is insaniyim, siyasetle ilgilenmis biriyim,
kayinvalideyim, anneanneyim ve Umre'ye
gittim. Herhalde imanin sartlari gibi yerine
getirdim” dedim. Herkes guliince toplanti

sahibi, “inanilmaz hazir cevapsiniz Begiim
Hanim" dedi. Ticaret, kivrak zekayi gerektirir
ve erkek egemen bir ortamda hazir cevabi
rahat sdyleyebilen bir kadin nadirdir. Bu
benim igin unutulmaz bir ani oldu.

"KENDIM iCIN BES TEMEL KURAL BELIRLEDIM"
Begiim Basmisirl'nin diinyasinda her sey
bir hayalle basliyor ama o hayal ayagi yere
basmiyorsa bir anlam tasimiyor. 0, dnce
insanin kendini tanimasi, sinirlarini ve
gicini bilmesi gerektiginin altini giziyor.
Hayalinin diginda ise hayatini bes temel
baslik altinda topluyor. Var olmak, hedef
koymak, kirmizi gizgiler, ait olmak ve hayati
gerektigi yerde hafife alabilmek...

-Hayal kurmak gok énemlidir. Hayaller,

dogru bir sekilde pesinden gidildiginde
basaryl getirir. Ben hayal etmeyi severim

ve hayallerimin arkasindan kogsarim, ancak
bu hayaller uguk veya ttopya olmamalidir.
Oncelikle kendinizi tanimak, yeteneklerinizi
bilmek ve ne is yapabileceginizi gérmek
gerekir. Bunlari birlestirdiginizde, hayallerinizi
basariyla gerceklestirebilirsiniz. Basari igin
en 6nemli noktalar ise hayal etmek, sabirli ve
sebatli olmak ve yaptiginiz isi sevmektir. isinizi
sevdiginizde, karsilastiginiz sorunlari kolayca
¢Ozebilirsiniz. C6zUm odakl bir insanimdir
ama zaman zaman duygusal yaklagsam da
sonra sakin kalip ¢ézim CGretebiliyorum.

Ben hayatimda kendim igin beg temel kural
belirledim ve hayatimi bes parmagim gibi
g6rdim. Bu bes parmakta hep kendi yolumu
izledim. Bunlar var olmak, hedef koymak,
kirmizi gizgiler, ait olmak, hayati hafife almak.
Bu bes kural hem is hem 6zel hayatimda
disiplinli kalmami ve bagariya odaklanmami
sadlad.

“KAYSERI SANAYiSINDE YENi DONEM KADIN
SAYISININ ARTMASIYLA MUMKUN"

Beglim Basmisirli, Kayseri sanayisinin
yillardir (iretim gliciiyle anildigini soyliyor
ancak yeni bir dénemin Gretimin igindeki
kadin sayisinin artmasiyla mimkiin
olacagina inaniyor. Bu degisimi kendi sirket
yapisinda ortaya koyan Basmisirl, “mig"

gibi yaklasimlarin 6tesine gecildiginde,
kadinlarin yalnizca vitrinde degil karar
mekanizmalarinda da yer aldigi bir
Kayseri‘nin mimkin olabilecegini
vurguluyor...

-Kadinlarimizin is hayatinda daha fazla yer
almasini istiyorum. Sanayide ve Uretimde
kadinlarimiz ne kadar ¢ok olursa, Kayseri
sanayisinin bakis agis, birlikteligi ve
uretkenligi de o kadar artar. Sirketimizde
¢alisanlarin yaklasik ydzde 707 kadin,
madazalarda ve Uretim planlarinda yonetici
pozisyonunda kadinlar bulunuyor ve
depomuzda depo midura de kadin. Kadindan

aldigimiz gugle ilerliyoruz ve ayni bilingle
Kayseride de hareket edersek, sanayide
fark yaratacagimiza inaniyorum. "Mis gibi'
yaklasimlari bir kenara birakarak kadinlarin
on0ni acarsak, Kayseri sanayisinde ok farkli
isler yapilabilir.

Begiim Basmisirlinin is diinyasinda en temel
prensibi “yok" kelimesinin olmamasi. Ona
gore her sorunun bir ¢oziimi ve alternatifi
vardir. Bu yaklagimiyla is hayatindaki yol
haritasini olusturan Bagmisirli, aslinda
cevresine de vazgegmemeyi ve ¢oziim odakli
olmayi dgutliyor...

-Benim i hayatindaki en baytk prensibim,
‘yok" kelimesinin hafizamda yer almamasidir.
Her seyin bir alternatifi, her sorunun bir
¢OzUm0 vardir. Yeter ki analitik zekamizi
kullanabilelim. Benim igin "yok" demek,
vazgegmek demektir. Cozimsuz olmak

ise, problemi kabullenmemek ve varolusu
reddetmek anlamina gelir. Bu nedenle,
genclere de is hayatimda da sik sik
soyledigim sey sudur: "yok” kelimesini kabul
etmiyorum ve hafizamizda olmayacak.
Mutlaka ¢dz(mcU olmali, analitik zekamizi
0n plana ¢ikarmali ve muhakeme gicimazl
gelistirmeliyiz. Bu yaklagim hem hayatimizda
hem de ticaretimizde 6nim(zd agacak en
Onemli unsurlardan biridir.

“GOLDEN SMILE"

Begiim Basmisirli, is diinyasinda sadece
dretim ve ticaretle sinirl kalmamis... 0, ayni
zamanda bir enerji, nese ve pozitiflik alani
olarak da goriiliiyor. Ona gore is, severek,
gilerek ve keyif alarak yapildiginda anlam
kazanirken “Begiim Bagmisirli” denildiginde
akla ilk gelen “golden smile” oluyor...

-Bir kadin olarak rol model olmak, benim en
blyUk isteklerimden biridir. Cunka 6zellikle
kiz cocuklari, hayatlarinda hayal ettikleri

rol modellerle blyurler. Ben de gegmiste

rol model aldigim kadin figurleri oldu.
Uretici olmak, tretim stirecinde yer almak
ve ayni zamanda kadin enerjisi, nese ve
keyfi yansitabilmek gok énemlidir. Ticarette
zorluklar her zaman vardir ama pozitif enerji
ve keyfi gostermek, isin enerjisini ylkseltir.
Yiksek enerji ve pozitiflik, evrene verilen

bir mesajdir. Bunu yansitabilmek bana
baytk mutluluk verir. Sehrimde ve tlkenin
farkli bolgelerinde, bu enerjiyi gostermek
bana keyif verir. insanlarin “Begiim Hanim"
dediginde "golden smile" demesi beni gok
mutlu ediyor. Ticarette enerjiyi kullanmak
ve isten keyif aldifinizi gostermek essiz

bir duygudur. Geng arkadaslarima tekrar
soylemek istiyorum. Litfen ama IUtfen isinizi
severek, gulerek ve keyif alarak yapin.
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Turkiye'de Bir lIk: Alibaba'da Kayseri'ye
Ozel Tiirk MagazaS| Aglldl

Kayseri Sanayi Odasi(KAYSO)
6nculagunde hayata gegirilen E-lhracat
Tanitim Projesi kapsaminda, Turkiye'de
ik kez bir sehre 6zel Turk magazasi
Alibaba.com Uzerinde acildl. Proje

ile Kayseri'den 20 firma Alibaba.com
Uzerinde aktif olarak yer ald.

Kayseri sanayisi, dijital ticarette 6nemli
bir esigi daha geride birakti. Kayseri
Sanayi Odas! (KAYSQ) éncdligtinde
hayata gecirilen E-lhracat Tanitim
Projesi kapsaminda, Turkiye'de ilk kez
bir sehre 6zel Tirk magazas! Alibaba.
com Uzerinde acildi. Kayseri Sanayi
Odasi Yonetim Kurulu Bagkani Mehmet
BUyUksimitci, projenin detaylarina
iliskin yaptigi degerlendirmede, "Kayseri
firmalari icin olusturdugumuz bu dijital
magaza ile sehrimizin Gretim glcunu
tek cati altinda karesel alicilarla
bulusturduk. Amacimiz sadece bir
vitrin olusturmak degil, firmalarimizin
uluslararasi pazarlarda surdurdlebilir
sekilde yer almasini saglayacak guclu
bir altyapi kurmakti. Bu dogrultuda
lojistik ve 6deme sistemlerine

kadar genis kapsamli bir destek
mekanizmasini devreye aldik" dedi.
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ALIBABA.COM ILE 57 E-iHRACAT SiPARISI

GERCEKLESTIRILDI

Proje kapsaminda Kayseri'den 20
firmanin Alibaba.com Uzerinde aktif
olarak yer aldigini ve 57 e-ihracat
siparisi gerceklestirildigini agiklayan
Baskan BuyUksimitci, “llk dénem
sonugclari ise dogru bir model
olusturdugumuzu net sekilde
gosteriyor. Kisa strede 2 milyon
gbrintllenmeye, 28 bin tiklamaya
ulastik. 108 farkli Glkede gérantrluk
sagladik, 4 bin 678 potansiyel mUsteriyle
temas kurduk ve 57 e-ihracat siparisi
gerceklestirdik. Bununla birlikte
Uganda, Fas, Fransa ve Nijerya'dan
gelen alici heyetleri Kayseri'de
aQirlayarak firmalarimizla dogrudan
temas kurmalarini sagladik. Bu
ziyaretler, dijital temasin fiziki ticarete
dénlsmesi agisindan son derece
kiymetli oldu” diye konustu.
FIRMALARA KAYSO AKADEMI ILE
EGITIMLER VERILDI

Baskan BuyUksimitci, "ABD pazarina
giris strecinde Turkiye Odalar ve
Borsalar Birligi (TOBB) Ticaret Merkezi
ile is birligi gelistirerek firmalarimiza
sirket kurulusundan operasyon
yonetimine kadar kapsamli destek

sunuyoruz. Lojistik tarafinda Asset
Worldwide Express ile 6zel kargo

fiyat avantajlari sagladik. Finansal
islemlerde ise WorldFirst ile yaptigimiz
is birligi sayesinde maliyet avantajl
olusturduk. Egitim boyutunu da ihmal
etmedik. KAYSO Akademi kapsaminda
firmalarimiza gerek devlet destekleri
gerekse diger destekler hakkinda
egitimler verdik” dedi.

KAYU OGRENCISi KENDI E-TICARET
GIRISIMINI HAYATA GECIRDI

Ayrica Kayseri Universitesi ile yapilan
isbirligi kapsaminda Uluslararasi Ticaret
ve Lojistik Bolumu ogrencilerine G¢
haftalik teorik egitimi verdiklerini

de aciklayan Baskan BuyUtksimitci,
“EQitim alan égrencilerimizin proje
firmalarinda staj yapmalarini sagladik.
Slre¢ sonunda Gg¢ 6grencimiz surekli
istihdama kazandirildi, bir 6grencimiz
ise kendi e-ticaret girisimini hayata
gecirdi. Biz bu projeyi yalnizca bir
e-ihracat calismasi olarak gérmiyoruz.
Bu, Kayserinin dijital donustim
hamlesidir. Hedefimiz, firmalarimizin
kiresel pazarlarda daha glcld, daha
rekabetci ve daha kalic bir sekilde yer
almasini saglamaktir” seklinde konustu.
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Kayserinin Ticaret Ruhu
Yuksel Ilbasmis'ta Hayat Buluyor

Kayseri nin kéklii ticaret gelenegi, geng yasta isin icinde yetisen Yiiksel Ilbasmis, Cobanoglu Grup un iiciincii
kusak temsilcisi olarak, aile mirasini sadece stirdiiriiyor. Dormir Yatak markasiyla giiven ve kaliteyi bir arada
sunan Ilbasmis, hem gelenege bagli hem de gelecege yon veren bir isim.

-Merhabalar, ben Yiiksel ilbasmis, 36
yasindayim. ilk, orta ve lise dgrenimimi
Kayseri'de tamamladim. Universite
egitimimi ise Istanbul'da, Kadir Has
Universitesi Finans ve Ekonomi
BAlumd'nde aldim. Yaklasik 15 yildir
aile sirketimiz olan Cobanoglu Grup'ta
gbrev yapiyorum. Grup blnyesinde
yer alan Dormir Yatak markamizda ise
15 yildir tiketiciye dogrudan hizmet
veren bir firmanin genel mudurd olarak
calismalarimi strdardyorum.
Kayseri'nin ticaret ruhu Yiiksel
ilbasmig'in kiigiik yasta hayatina
islemis. Ambar bélgesinde gecen
cocukluk ginlerinde gelen giden
musteriler, yapilan isin canliigi ve
ticaretin kokusu onu kendine ¢gekmis.
Ticaretin icine dogmus her cocuk

gibi o da kiiclik yasta limonata ve

su satarak ilk ticari deneyimini
kazanmis. ilbasmig'in o giinlerden
bugiinlere uzanan bu yolculugunda aile
biyuiklerinden aldigi mirasla ticaret
hayatini sekillendirmis...

-Ticaretin icinde olan bir ailede
bayidim. 90 yillarda rahmetli
dedem, babam ve amcam her sabah
ayni arabayla is yerimize giderdi. 0
dénemlerde traktor ticareti yapiyorduk.
Faaliyet goésterdigimiz yer Ambar
bdlgesi, yani Traktdrculer Sitesiydi.
Evimiz ise eski otogarin karsisinda,
Aydinlikevler Mahallesindeydi. Oradan
Ambara minibusler kalkardi. Hentiz 7
yasindayken, ailemden habersiz bir
sekilde okul ¢ikisinda miniblse binip
is yerine giderdim. Oradaki ortam

beni ¢ok heyecanlandirirdi. Kimler
geliyor kimler gidiyor, ne aliniyor ne
satiliyor... Hepsini merakla izlerdim. 0
yillarda sitedeki esnafa su ve limonata
satarak ticarete ilk adimimizi atmig
olduk diyebilirim. Aslinda herkesin
dukkaninda bir mutfagy, bir tezgahi
vardi ama yine de bizi destekler, bizden

2 3088

aligveris yaparlardi. 0
dayanisma ve esnaf
KUltara cocuk yasta
beni ticarete daha da
bagladi. Dedemden,
babamdan,
amcamdan ve
dayimdan kisacasl
ticaretle ugrasan
bayklerimden gok
sey ogrendim. Aile
sirketi yapisi icinde
adeta bir berber
giraginin ustasini
izleyerek meslegi
6grenmesi gibi,
onlari gézlemleyerek
yetistim. “Ogrendim”
demek belki

iddiali olur ¢lnk
hala onlardan
6grendiklerimizle bir
seyler yapmaya devam ediyoruz.

u VIDEO iGIN

TICARET, SADECE URUN SATMAK DEGIL
ilbasmis ailesi icin ticaret, sadece iiriin
satmaktan ibaret degil. Her misteriyi
misafir agirlarmis gibi karsilamak,
onlarin is yapma bigiminin temel tasi
olmus. Yiiksel ilbasmis da ailesinden
6grendigi bu gelenegi Dormir Yatak'ta
surduariyor. Kar etmeyi yalnizca bir
rakam olarak degil, sirdiirilebilir
basarinin bir sonucu olarak gériyor.
-Ailemiz icin en énemli dustur, masteriyi
bir yabanci gibi degil, evine gelen bir
misafir gibi agirlamaktir. Verdiginiz
hizmet bir seferlik olmamali. Uzun
vadeli ve strdaralebilir olmalidir. Glnku
biz bir defalik Grdn satmiyoruz. Bugun
yatak Uretiyoruz ve bu iste masteri
memnuniyeti, masterinin dreticiyi
sahiplenmesi, Ureticinin de bayisini
sahiplenmesi baylk 6nem tasiyor.
Ticarette karlilik anlayisimiz da bu
bakis agisinda. Diyelim ki bir Granden

ROPORTA]

10 bin lira kazanma imkaniniz var. Biz
daha makul kar oranlariyla galigip bir
Urdnden 3 birim kazansak bile, bunu
10 kez sattiginizda toplamda daha
surdardlebilir ve gucli bir kazang elde
edersiniz. Ailemden gordigum en
6nemli prensiplerden biri budur.
Yiiksel ilbasmis igin dua biiyiik bir
giic kaynagu... ilbasmis, biiyiklerinin
duasinin bugin ayakta durmasini
sagdlayan en kiymetli degerler arasinda
oldugunu séyliyor...

-Ata duasl, ana duasi, baba duasi...
Bunlarin bizi bugin ayakta tutan

en kiymetli degerler oldugunu
dustndyorum. Annemin bana ettigi
en guzel duasi "Kum diye avucladigin
altin olsun oglum” oldu. Bu s6z hem

is hayatimda hem sosyal yasamimda
bana glc ve motivasyon veren en (zel
dualardan biridir.

“TERCIHIM KESINLIKLE KAYSERI'DE
SAHADA YETISMEK OLURDU"

Kayseri, tarihi stratejik konumuyla
yizyillardir ticaretin kalbinin attigi



sehirlerden biri. Bu topraklarda
yetisen Yiksel ilbasmis ise, diinyanin
en prestijli Universitelerinden birinde
egitim almak yerine, Kayseri'de
ticaretin gekirdeklerinden yetismeyi
tercih ediyor.

-Kayseri, yuzyillardir hatta belki bin
yilllardir ticaretin merkezde oldugu

bir sehir. Tarih boyunca ipek Yolu'nun
onemli gecis noktalarindan biri olmus,
dogu ile batiyi birlestiren stratejik bir
konumda yer almis. Bu yoniyle hem
gecmiste hem de bugn Tarkiye'de
sanayi ve ticaretin merkezlerinden

biri olmayi strdartyor. Kendi 6zelime
geldigimde, Kayseri gibi bir ticaret
sehrinde yetismis olmak beni hem
mektepli hem alayli bir noktaya tasid.
Finans ve Ekonomi Bolima mezunuyum;
teorik bilgiye sahibim. Ancak teori

ile pratigin her zaman birebir
ortismedigini de biliyorum. Bugun
bana "Kayseri'de ¢ekirdekten yetiserek
ticareti 6grenmek mi, yoksa dunyanin
en iyi Universitelerinden birinde ticaret
egitimi almak mi?" diye sorsalar,
tercihim kesinlikle Kayseri'de sahada
yetismek olurdu.

Yiiksel ilbasmis icin aile sirketlerinde
basari, saygi ve sevgi iizerine inga
edilir. Gorevlerin dogru sekilde
paylasiimasinin hem is diizenine hem
de aile ici dengeye katki sagladigini
soyliyor. ilbasmis, “soz ucar, yazi kalir"
anlayisiyla hukuka ve degerlerine
uygun caligiyor...

-Aile sirketlerinde surduralebilirligin
temelinde saygi yatar. Saygi ve sevgi
olmazsa olmazdir. Bunun yaninda
gérevlerin dogru sekilde verilmesi gok
6nemlidir. Herkesin sorumluluk alani
net oldugunda ve gorev paylasimi
saglikli yapildiginda hem is dlizeni
korunur hem de aile i¢i denge saglanir.
BuyUklerimize karsi saygl, kiiguklere
kars! sevgi bizim igin temel bir
prensiptir. Ayrica ben "s6z ucar, yaz
kalir" anlayisini benimseyenlerdenim.
Yapilan her isin yazili, kurallara uygun
ve hukuka dayali olmasi gerektigine
inaniyorum. Hem anayasal hukuka hem
de inang degerlerimize uygun bir ticaret
anlayisini savunuyorum.

“BU SEHIRDE DOGAL BIR GIRISIMCILIK
ORTAMI VAR"

Kayseri'de cocuk olmak, dogustan

girisimci olmak ve ticaretle tanismak
demek. Kayserilinin ticari zekasinin
burada yetisenler igin bir ayricalik
olarak gdren Yiiksel ilbasmis, verilen
emedgin ve temiz niyetin karsiigini
sadece diinyada degil, ahirette de
alinacagina inananlardan...

-Kayseri bir ticaret sehri oldugu igin,
burada blylyen cocuklar dogal olarak
girisimcilikle i¢ ice yetisir. Aileler
ticaretle ugrastigi icin cocuklar da bu
KUltaran icinde baydr. Bu sehirde adeta
dogal bir girisimcilik ortami vardir. Kisi
gocuklugundan itibaren ya girisimci
ruhu benimser ya da benimsemez bu
biraz karakter meselesidir. Kayserili
olmanin sehir disinda da ciddi
avantajlarini gordam. Ozellikle ticari

ve pratik zeka konusunda olumlu bir
algi var. Yeni girdigimiz ortamlarda,

ilk ziyaretlerde bunun pozitif etkilerini
hissediyoruz. Bu sadece ticarette dedgil,
hayatin farkli alanlarinda da karsimiza
cikiyor. Elbette Turkiye'de de dlnyada
da bazi sehirlerin ve kaltarlerin bir
ayricaligi oldugunu séyleyebiliriz. Biz
inaniyoruz ki bu emegin, bu niyetin
karsili§l sadece dunyada degil, ahirette
de olacaktir.

“DEDESININ DUASI ONA i$ HAYATINDA
REHBER OLUYOR"

Birine “Isler nasil?" sorusuna

"Kétu" yaniti verildiginde, dedesinin
“Dikkanini duayla acip duayla kapatan
insanin isi kéti olmaz" sdzi Yiksel
ilbasmig'in is hayatindaki rehberi
olmus... Bu disiplin ve inang diisturuyla
calisma anlayisini olusturan ilbasmis,
isine inanmayi ve sevmeyi basarinin
temel sarti olarak gériiyor.

-Basari sureklilik, is takibi, istikrar

ve disiplinle mumkandur. Bunlar
olmazsa olmazdir. Bu noktada dedemin
hayatimda ¢ok etkili olan bir s6zinU
paylasmak isterim. Birine ‘isler nasil?"
diye sordugunda, eger karsisindaki
"Kotu" derse kizardi ve “Cesidini
dukkaninda bulunduran, isine erken
gelen, aksam evine geg giden, dukkanini
duayla aglp duayla kapatan adamin isi
kétl olmaz. Cenab-1 Allah bir kere s6z
verdi verecegim diye" derdi. Biz de bu
dusturla calismaya gayret ediyoruz.
Disiplin bizim icin vazgecilmezdir. insan
dnce yaptigi ise inanmali, sonra da 0

isi sevmelidir. Sevmeden yapilan bir
iste kalict bagari mimkan degildir.
Bunun yaninda isin her noktasina hakim
olmak gerekir. Birinci basamaktan
doksan dokuzuncu basamaga kadar
surecin tamamini bilmek, anlamak ve
gerektiginde mudahil olabilmek ¢ok
Gnemlidir. “Bu benim isim degil", "Buna
ben bakamam’, “Bunu baskas yapsin'
gibi cimlelerin basari yolculugunda yeri
olmamalidir. Girisimci isine inanmall,
isini sevmeli ve her agamasinda
sorumluluk almalidir.

HEDEF DORMIR'LE 100'UN UZERINDE
ULKEYE ULASMAK

Cobanoglu Grup'un yatak sektérindeki
yiizli Dormir, kisa siirede Tiirkiye
sinirlarini agip 40'tan fazla tlkeye
ulagsmayi basarmis. Bugiin Avrupa,
Balkanlar, iskandinavya ve Orta
Dogu'nun gelismis pazarlarinda séz
sahibi olan Dormir, Yiiksel ilbasmig'in
hedefinde ise 100'Un Gzerinde ulkeye
ulasarak gelecek kusaklara gicli bir
miras birakmak var.

-Cobanoglu Grup olarak yay ve
malzemecilik faaliyetlerimizin

ardindan Dormir Yatak markasini
kurdugumuzda ihracat yapan bir firma
degildik. Bugun ise 40'tan fazla tlkeye
ihracat gerceklestiriyoruz. ihracat
rakamlarimiz, Ulke ekonomisine katki
sa(layacak 6lctide 6nemli bir seviyeye
ulasti. Bugln 40'tan fazla Glkeye ihracat
yapan bir sirketin genel maduru olarak
g6rev yapiyorum. Ancak en biyuk
hedeflerimden biri, sirketimizi en az
100 Ulkeye ihracat yapan bir konuma
getirerek bir sonraki kusaga devretmek.
Boylece hem ulke ekonomisine hem de
cari acigin azaltilmasina daha gucli bir
katki sunmak istiyorum. Dormir isminin
anlamindan da bahsetmek isterim.
“Dormir”, Latince kokenli bir kelime
olup Fransizca, ispanyolca, italyanca ve
Portekizce'de “uyumak” anlamina gelir.
Sirketi kurarken en énemli hedefimiz
ihracattl. Bu nedenle ismi secerken,
Avrupali bir tiketicinin duydugunda
anlamini kavrayabilecegi, evrensel bir
¢adrisimi olan bir marka tercih ettik.
“Dormir" dendiginde uyku kavraminin
zihinlerde net bir sekilde canlanmasini
istedik. Bugun geldigimiz noktada
Avrupa en blyuk pazarlarimizdan biri.
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Ozellikle iskandinav ilkeleri, Balkanlar
ve Orta Dogu'nun gelismis pazarlarinda
yatak sektérunde s6z sahibi
firmalardan biri konumundayiz. Bundan
sonraki hedefimiz ise bu basarly

daha genis cografyalara tasiyarak
strddralebilir sekilde bayimek.
Dormir, Yiiksel ilbasmis icin yalnizca
bir yatak markasi degil... Ulasilabilir
yuksek kalite, gliven ve saglam ticaret
anlayis.... ilbasmis'a gore gelenek ve
yenilik birbirinden ayrilamaz, birini
korumadan digerini siirdiiremezsiniz.
Bu anlayis ise Dormir'in hem tiiketiciye
hem de bayilere sundugu givenin
temelini olusturuyor.

-Dormir, her seyden 6nce ulagilabilir
rahatligi vaat ediyor. Ulkemizde ve
dunyada enteresan fiyatlarla Granler
satiliyor, fakat bizi digerlerinden ayiran
en bayuk fark, ulasilabilir premium
rahatlgi gercekgi fiyatlarla tiketiciye
ulastirma hedefimizdir. Bu hem

en buylk gayemiz hem de calisma
motivasyonumuz. Bayiler agisindan
Dormir'i farkli kilan en énemli unsur
ise guven. Ticaret yaparken her islem
pesin olmuyor vadeli ticaretler, ek

ve senetle ticaretler de yapiyoruz.
Bayiler bize baglanti veya 6n 6deme
verdiklerinde, Uranlerini en dogru
zamanda, problemsiz bir sekilde teslim
alacaklarini biliyorlar. Cunku gelenek
olmadan yenilik olmaz, yenilik olmadan
da geleneklerimize sahip ¢ikamayiz.
Yiiksel ilbasmis igin is diinyasinda

en zorlayici anlar, Dormir Yatak'i

ilk kurdugu zamanlarda gelen “En
ucuz yataginiz ne kadar?" sorusu
olmus... Yapilan yatinmlar ve

kurulan makine parkurlarina ragmen
zaman zaman vazgec¢meyi diisiinen
ibasmig'a, bir cigercide karsilastidi
“Yeter ki bir sefer deneyiniz. ikinciye
kendiniz geleceksiniz" s6zii biyik bir
motivasyon kaynagi olmus.

-is hayatimda beni en ¢ok zorlayan
slreg, bastaki slrecti. Cunki olmayani
yaratmak icin gok ugrastim en iyisini
yapmak istedim. Turkiye'deki mobilya
Uretimini en iyi noktaya tasimak igin en
kaliteli arn0 aretmek istedik. Ancak en
kaliteli Grtn0 aretmek, fiyat noktasinda
ciddi zorluklar getirdi. Dinyanin

farkli Glkelerinde ve Turkiye'nin

farkli sehirlerinde, ilk pazarlama
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faaliyetlerimizde ¢ok zorlandik.
Katalog hazirladik essiz bir katalogdu.
Musteriye sundugumuzda, cogu kisi en
son sayfayl acip "En ucuz yataginiz ne
kadar?" diye soruyordu. Bu, beni ¢ok
UzUyordu. Cunkl bizim amacimiz en
ucuz yatagi yapmak dedgil, en kaliteli
artnd en uygun fiyata sunabilmekti. Bu
strecte ciddi yatirimlar yaptik, baytk
makine parkurlari kurduk. istedigimiz
satislari elde edemedigimizde zaman
zaman vazgecmeyi disunduak. Ancak
bir cigercide gérdigum soz beni cok
etkilemisti ve hala kullanirim: “Yeter ki
bir sefer deneyiniz. ikinciye kendiniz
geleceksiniz." Biz de bir Grindmuzd
misteriye satmak icin ikinci kez
zorlamadik Grandmiz kendini satti ve
musteri hep geri geldi. Bu, bizim en
blyUk motivasyon kaynagimiz oldu.
Bugun geldidimiz noktada, is hayatimda
en ¢ok zorlandigimiz ani da bu slreg
olarak anlatabilirim.

“DORMIR, ARTIK RESIT OLMA
NOKTASINA DOGRU ILERLIYOR"

Yiiksel ilbasmis igin Dormir, yillarin
emediyle biyiiyen bir "bebek."
Cobanoglu Grup'un endiistriyel
iglerinden farkli olarak dogrudan
tuketiciyle bulugan bu kurum,
ilbasmig'in ifadeleriyle emekle yiiriiyen,
kosan ve bugiin adeta resit olma
yolunda ilerleyen bir yildiz...

-Bir kere bu konuda ¢ok sansli
oldugumu séylemem gerekiyor. Anne,
baba, rahmetli dedem ve esim her
zaman yanimda ve arkamda durdular.
Biraz hirsli ve inatgi bir yapim var. Aile
sirketlerimizde hep endUstriyel isler
yUr(taldd ancak Dormir, Cobanoglu
Grup'un nihayet tiketiciyle bulusan tek
kurumu. Dormir bizim bebegimiz. Bu
bebek dogdu, emekleyecek, ylriyecek,
kosacak, okula gidecek ve belli bir
noktaya ulasacak. Ve Dormir, Allah'in
izniyle artik resit olma noktasina dogru
ilerliyor. Sirketlerimiz arasinda parlayan
bir yildizdan 6te, adeta bir kutup yildizl
oldu ve en iyi is yaptigimiz kurumlardan
biri haline geldi.

Yiksel ilbasmlg, ticaretin dogrularini
ve yanlislarini 6grendigi amcasi

Hasan ilbasmis'in katkisini dzellikle
vurguluyor. Ona gore, ticarette hata
yapmaktan korkmamak ve hatayi

dizeltebilmek anlayisini kazandiran
kisi amcasi olmus. ilbasmis, birgok
ticari hayalini gergeklestirebilmesini
saglayan bu saglam zemine
minnettar...

-Bu noktada ailemin destegi her
zaman benim arkamda ¢ok 6nemli
oldu. Hikayelerde genellikle dedeler

ve babalar an plana ¢ikiyor Allah
onlardan razi olsun. Ancak amcam
Hasan ilbasmis'a da tesekkir etmeden
gecmek istemiyorum. ClnkU onun
sayesinde bu ticaretle hemhal oldum,
ticaretin dogrularini ve yanliglarini
6grendim. Bana “Hata yapmaktan
korkma, hata yaptiktan sonra bunu
dizeltmek senin elinde” anlayisini
kazandiran kisidir. Bu rahatligi bana
veren adama da ayrica tesekkir
ediyorum. Sag olsun, var alsun.

Bunlar belki klise kelimeler gibi
g6runebilir, ama dogruluk, dirdstlUk,
disiplin ve is ahlaki bu ticaretin temel
taslaridir. Oncelikle dedeme, babama,
amcama ve dayima, bana bu imkan
sagladiklari icin cok tesekkur ederim.
Bu benim igin olmazsa olmazdi. Hep

bir seyler Uretip, hep bir seyler satma
hayalimi gerceklestirmemi saglayan
dogru zemini bana sunan insanlara
minnettarim. lyi ki varlar, iyi ki
hayatimdalar.

“GELECEGE PESINEN TESEKKUR
EDIYORUM"

Yiiksel ilbasmis, gerceklesmeyi
bekleyen hayaller ve gitmek istedigi
yollar i¢in durmadan ¢alismaya devam
edecedini, bunun sadece kendi nesline
degil, cocuklarina, belki torunlarina

da ilham olacagini séyliyor. Ve esprili
bir sekilde ekliyor: “Kayserililer pesin
almayi sever, ben de gelecege bu
vesileyle pesinen tesekkir ediyorum.”
-Gelecekle ilgili de heniz
gerceklestirmedigim hayallerim var
gitmek istedigim yollar var. Bunun igin
calismaya, kosturmaya devam edecegiz.
Durmadan, yorulmadan, elimizden
gelenin en iyisini yapmak igin ¢aba sarf
edecegiz. Dediginiz gibi, bundan sonraki
surecte cocuklarimiz, belki torunlarimiz
bunu izleyecek. Buradan gecmise ve
gelecede tesekkilr etmek istiyorum.
Kayserililer pesin almayi sever, ben de
gelecede bu vesileyle pesinen tesekkur
ediyorum.



Merkez vida, olarak biitgeniz uygun saglam
ve glivenilir vida ¢6ziimleri sunmaya ¢alisiyoruz.
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Ahsap isleme, mobilya liretimi ve montaj siire¢lerinizde

glivenebileceginiz kaliteli ve yenilik¢i ¢6zlimler sunuyoruz
Her adimda mitkemmelligi hedefliyoruz.
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Aysegl Igoz'tin Madame ile Kadinlara
lham Veren Yolculugu
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Madame Beauty Wellness'da kapidan
iceri adiminizi attiginiz anda, sizi yalnizca
bir gtizellik merkezi degil, kendinizi
yeniden kesfetmeye davet eden sik bir
atmosfer karsiliyor. Enerji, gliven ve
gulimsemelerin oldugu bu mekanin
arkasinda Aysegiil icoz gibi, kadinlarin
kendilerini degerli hissetmelerini amag
edinen bir girisimci duruyor...

-Aysegill icoz, 1979 yilinda Kayseri'de
dogdum. Evliyim ve Ug erkek cocuk
annesiyim. Kadinlarin sadece
guzellesmesini degil, ayni zamanda
kendilerini yeniden kesfetmelerini
saglamak icin bir uzman estetisyen ve
girisimci olarak buradayim. “Mutlu Kadin
Guzeldir" sloganiyla, Madame Beauty
Wellness'da kadinlara kendilerine olan
degerlerini hatirlatacak calismalar
yapiyorum. Amacim, kadinlar glivenle
bu kapidan girdiklerinde, isil sl

ve gullimseyen bir ylzle buradan
ayrilmalarini saglamak.

lyi niyet, merhamet ve paylasmanin
merkezde oldugu bir evde biyiyen
Aysegil Ic6z, bu degerleri hayatinin
her alanina tasiyor. Onun igin guzellik
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sadece dig gorinisten ibaret degil,
insanlara dokunmak ve onlari degerli
hissettirmekte odakli... Bugiin Madame
Beauty Wellness'ta kapidan giren her
kadin, sadece bakimla degil, gordigu
ozen ve sefkatle de bunu hissediyor.
-Cocuklugumdan beri insanlarin

iyi olmalarini ve iyi hissetmelerini
saglamanin benim igin ne kadar énemli
oldugunun tohumlarr atilmisti. Cok sevgi
dolu bir ailede blyidim ve mahallemizde
yardima acik, misafirperver insanlarin
bir arada oldugunu gérdim. Annem bize,
evimize gelen herkesin degerli oldugunu,
"ben” degil "biz" bilinciyle yaklagmamiz
gerektidini 6gretti. Yardimlasmanin
onemini cocuklugumdan bugune kadar
bircok kez deneyimledim. Onlardan
gordugum sefkat, merhamet ve
farkindalik, bugun igimde hala yasiyor ve
yaptigim islere yansiyor.

“EN BUYUK ZENGINLIK, BURADAN
AYRILAN KADINLARIN YUZUNDEKIi
ISILTIDIR"

Madame Beauty Wellness'in kapisindan
iceri girdiginiz anda bir giizellik
merkezinden ¢ok daha fazlasi oldugunu

RﬁPOﬁTAJ

hissediyorsunuz. Kadinlar burayi sadece
bakim yaptirdiklari bir yer degil, ayni
zamanda anlagildiklar, dinlendikleri

ve deger gordikleri bir diinya olarak
gordyor. Onlar igin bu diinyayi olusturan
Aysegil Icoz ise cilde dokunmadan énce
hikayeye dokunmayi tercih ediyor...
-Madame Beauty Wellness'ta kadinlara
yaklagimim, kendi degerlerimin bir
yansimasidir. Bu igletmeyi kurarken
amacim maddi kazang degil,

kadinlara kendilerini degerli ve 6zel
hissettirebilecedim glvenli bir alan
olusturmakti. Gocuklugumdan gelen
insani degerler ve sosyal sorumluluk
bilinci, bu anlayisin temelini olusturdu. En
blylk hedefim, kapidan giren her kadinin
kendini givende hissetmesi ve buradan
isiligil, gulumseyerek ayriimasidir.
Sloganim "Mutlu Kadin Giizeldir" tam
olarak bunu ifade eder. Madame, sadece
bir guzellik merkezi degil kadinlarin
anlasiimak ve deger gérmek icin geldigi
sicak bir ortamdir. Her danisanimi

6nce dinler, ihtiyaglarini analiz ederim.
CUnku cilde dokunmadan 6nce onlarin
hikayesine dokunmak gerektigine



inanirim. Alinan hizmette memnuniyet
duyan kadinlarimiz bir daha gelmek
istiyorlar bende glveni korumak icin de
her gun kendimi gelistirmeye devam
ediyorum. Benim igin en bayuk zenginlik,
buradan mutlu ayrilan kadinlarin
yuzindeki igiltidir.

Hayallerinin yoni degisse de 6grenme
arzusundan hi¢ vazgegcmeyen Ayseglil
igoz, Giniversiteye giremese de hayatin
sundugu her deneyimi bir ders gibi
gormis. Sevgi dolu bir ailede kendini
prenses gibi hisseden kiigtik bir kiz,
sorumluluk almayi erken 6grenen ve
caliskan bir kadina dénismds. Bazi
insanlar icin en biiyiik 6gretmen hayatin
kendisi oluyor...

-Ben aslinda lise mezunuyum. 0
dénemdeki ailevi sartlar nedeniyle
Universiteye gitme firsati bulamadim.
Ancak ¢ok sevildigim, sevgi dolu ve
mutlu bir ailede blyidum. Ben de

bana duyulan bu sevgiye layik olmak

icin galigkan ve dizgun bir kiz olmaya
gayret ettim. Babam ilkokul yillarimda
Libya'da calisiyordu, annem ve iki abimle
birlikteydik. Babam cesitli hediyeler
gonderirdi, iclerinde kendimi prenses
gibi hissederdim. Kuglk abim anneme
destek olmak icin erken yasta ¢alismaya
basladi. Ben okul hayatimda basariliydim,
edebiyati cok severdim. Universite
sinavinda iyi bir puan aldim ancak sartlar
nedeniyle istedigim edebiyat balimaine
yerlesemedim. Bu durum beni yildirmadi.
Abilerimden biri evlenmig, digeri askere
gitmisti, dershaneler pahaliyds, ben de
calismaya basladim. llk maasimla pembe
kapli bir edebiyat soru bankasi aldim ve
yillarca sakladim. Hem calistim hem test
¢Ozdam. GUnkd 6grenmek benim igin her
zaman bir tutku oldu.

"HiCBIR ZAMAN HAYATA KUSMEDIM VEYA
KIMSEYE KIZMADIM"

Edebiyat asidi bir geng kiz, hayatin
kapattigi bazi kapilari aldigi kurslarla
yeniden aralamis. Kizmadan kiismeden
kendi tutkularinin pesinden giderek
ciktidi bu yolculugu, onu bugiin Madame
Beauty Wellness'ta, her kadinin kapidan
girerken hissettigi deger ve giivenin bir
yansimasi haline getirmis...
-Universiteye gidemeyince bilgisayar

ve muhasebe kurslarina yazildim ve
aldigim bu egitimlerle bir ige girdim.
Yaklasik bir yil kadar bir is yerinde 6n
muhasebe yaptim. Boylece, dniversite
okuma hayallerim yaregimde dururken,

is hayatina da adim atmis oldum. Hicbir
zaman hayata kismedim veya kimseye
kizmadim. Bilgisayar ve muhasebe
kursuyla bir is yerinde 6n muhasebe
yapmak beni korkutmadi ve kisa sire
icinde cok basarilida oldum. Ancak
hayallerim hala edebiyat 6gretmeni
olmak yénandeydi bu yénam igimde
sakli kaldi. Ben de bu ilgimi arastirmaya,
okumaya ve bilgimi gevremdeki
insanlarla paylasmaya yonlendirdim.
Bugiin ise, Madame Beauty Wellness'ta
kapidan igeri giren her kadinin
ihtiyaclarinin géruimesini saglamak ve
onlari mutlu bir sekilde ugurlamak bana
dinyanin en blyuk zenginligi gibi geliyor.
MADAME BEAUTY WELLNESS, BiR TERAPi
MERKEZI GIBI...

Madame Beauty Wellness'ta her sey
kadinlar icin tasarlanmis. Merkezde
yalnizca estetige dedil, insan iligkilerine
de yatirim yapan Aysegiil Igéz, ekibine
pozitif bir bakis kazandirmak igin cesitli
egitimler aldirmis. Bugiin olusturdugu
ekip, birbirini anlayan bir anlayisla
misafirlerine hizmet veriyor.

-Madame Beauty Wellness, sadece
kadinlara Gzel bir merkez ve ekibim

de tamamen kadinlardan olusuyor.
Burasi, adimiz "saglikli yasam ve guzellik
merkezi" olsa da bir terapi merkezi

gibi. Amacimiz ¢ok daha derin. Merkezi
acarken hem devletime hem gevreme
karsi 6rnek bir vatandas olmayi ve
zorluklar karsisinda umutlu olmayi
benimsedim. Bu bakis agisini ekip
arkadaslarima da asilamaya calisiyorum,
olumsuzluklara kars! pozitif bir perspektif
gelistirmelerini 6nemsiyorum. Ug yildir
benimle calisan ekibime sadece cilt

ve sag¢ bakimi degil, iletisim, danisan
karsilama ve pazarlama gibi egitimler
de veriyorum. Mesai saatinden calsa da
bunlari blylk bir keyifle aliyoruz ¢lnki
insana yapilan yatirim benim igin en
degerli hazinedir. Bugun geligtirdigimiz
ekip, yarin da birbirini anlayan bir
anlayisla hizmet verecek.

Aysegiil Icoz, aileyi hayatinin temel giici
olarak gériyor. Kicik yaslarda aldig
sorumluluklar, anne ve babasinin dualari,
esinin destegi ona hayat yolculugunda
pusula olmus. g6z, Madame Beauty
Wellness'ta kadinlara dokundugu her
ani, aslinda bu gicli baglardan aldigi
manevi glicle sekillendiriyor.

-Annem ve babamla hayatimiz dénem
donem ayri gecti. Biz kiiglikken annem

yanimizdaydi; babam ise isi nedeniyle
uzun stre yurt disinda galisti ve daha
cok biz blyGdugumuzde yanimizda
olabildi. Annemin rahatsizligi ve tedavi
strecinde evin ihtiyaglari ile ben
ilgilendim. Bir sUreligine annemin annesi
gibi oldum. Buna ragmen derslerimde
hep basariliydim. Ogretmenlerim anneme
tesekkur eder, babam da "Sen bizi hig
Uzmedin, Rabbim de seni Gzmesin”
diyerek dua ederdi. Bu dualar benim en
blyuk glcdm oldu. Evlendikten sonra da
esim ve ailemle sevgi dolu, gucli bir bag
icinde oldum. Bugln hangi isi yaparsam
yapayim basarili clacagima dair inancim
ailemden, esimden ve gocuklarimdan
aldigim manevi destek sayesinde
sekillendi. Madame Beauty Wellness'taki
yolculugumun temelinde de bu glc
yatiyor.

Babasinin ogutleri ve milli degerleri,
Aysegiil Ic6z'iin hayatina yon vermis.
Cocuklugunda izledigi torenler ve
ezberledigi Istiklal Marsi, ona sadece ani
degil, sorumluluk ve aidiyet duygusunu
da kazandirmis. Bugtin bu degerler hem
hayatina hem de yetistirdigi nesillere
rehberlik ediyor.

-Calismak, sabretmek, stkretmek ve
dua etmek, insanin yolunu aydinlatir
diye dustntyorum. Babam saglam bir
Tark milliyetgisiydi. Bizi milli ve manevi
degerlerimize sahip ¢cikmamiz konusunda
yetistirdi. Cocukken milli bayramlarda
en guzel kiyafetlerimi giydirir, elime
Tark bayragi verip térenleri izletirdi.

Ben ilkokula gitmeden istiklal Marsimi
babamdan ezberlemistim ve Bayrak
siirini de bana o ezberletmisti, bu anilari
hala unutamam. Babamin bu hassasiyeti,
bugln Glkemize ve dinimize hizmet
eden evlatlarima érnek olmamda bana
yol gosteriyor ve hayatimin her alanina
keyifle yansiyor.

“OGRENMENIN YASI OLMADIGINI
GOSTERDIM"

Hayatta insani giiclendiren temel
noktalardan birisi de yasadigi
zorluklardir. Aysegiil iz de o zorluklar
karsisinda yilmak yerine daha da
guclenmis ve “6grenmenin yasi yoktur"
diyerek 43 yasinda Madame Beauty
Wellness't kurmus... Bu merkez, aslinda
onun icin pes etmemenin, stirekli kendini
gelistirmenin ve micadele ruhunun bir
yansimasi...

-Hayatim boyunca birgok zorlukla
karsilastim. En cok icimde kalan
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ise egitimimin yarim kalmasiyd.
Ogretmenlerim benden biiyiik basarilar
bekliyordu, ben de kendimi o noktada
gortyordum. O dénem nasip olmayanlar
ise bugtin beni yeni fikirler Greten,
zorluklar karsisinda pes etmeyen ve
6grenmeye devam eden bir Aysegdl
yapti. 0grenmenin yasi olmadigin, 43
yasinda Madame Beauty Wellness!l
acarak gosterdim. Hayatin sadece ginluk
rutinlerden ibaret olmamasi gerektigini
biliyordum ve bunu bagaramamaktan
korkuyordum. Bu korkuyu, kendimi strekli
gelistirerek astim. Kitaplar okudum,
editimlere katildim, kisisel gelisim
alaninda kendime yatirim yaptim. Henliz
bir meslegim yokken bile énce kendime,
sonra aileme ve gevreme faydali olmayi
hedefledim. Zorluklar her zaman vardir
6nemli olan pes etmemek ve miicadeleye
devam etmektir. Ben bunu hayatimin her
alaninda gérdim ve kadinlara da en gok
bunu tavsiye ediyorum.

Aysegiil igoz'iin hayalleri, ailesinin
destedi ve kendi azmiyle sekillenmis.
Strekli ogrenen ve kendini gelistiren
Ic6z, cocuklarinin destegi ve onlara
ornek olma hedefiyle Madame Beauty
Wellness't hayata gegirerek, kadinlarin
kendilerini degerli hissettikleri bir alan
yaratmis.

-Uc oglum var. Biyuk oglum Omer
isletme mezunu ve evli. Gelinim Goksin'i
¢ok seviyorum, bana kiz evlat sevgisini
yasattigi icin sukrediyorum. Ilker
Eczaclilik FakUltesinde son sinifta, Melih
ise Universite sinavina hazirlaniyor.
Gocuklarimin beni strekli egitim alirken
gormesi ve Ozellikle llker'in "Anng, sen
eczacllik fakultesi bitene kadar ya
optisyenlik kazan ya da kozmetik Uzerine
egitim al ama eczanede yanimda ol"
s6zleri bu yolda adim atmami saglad!.
Bir aile dostumuzun guzellik merkezi
fikriyle cesaretim birlesince harekete
gectim. Milli EGitim Bakanligrna bagli
kurumda 826 saatlik guzellik uzmanhgi
egitimi alarak ustalik belgesi kazandim,
ardindan farkli alanlarda egitimlerle
kendimi gelistirdim. Kisisel gelisimle
Beauty Wellness't kurduk. Kadinlarin tim
ihtiyaglarini tek ¢ati altinda, givenle
karsilayabilecekleri bir merkez hayal
ettim. Esimin ve ogullarimin destegiyle
bu hayali gerceklestirdik ve yolumuza
gucla sekilde devam ediyoruz.

"MADAME BEAUTY WELLNESS BENIM iGN
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COK KIYMETLI.."

Madame Beauty Wellness, Aysegl

I¢dz icin bir glizellik merkezi olmanin
otesinde, birgok duygunun bir arada
hissedildigi dzel bir yuva olmus. Bu
yizden gelen franchise tekliflerini geri
cevirirken tiim degerlerini koruma
kararlihgini gosteriyor... icoz'in en biiyiik
arzusu, buranin kadinlar igin uzun yillar
boyunca giivenli ve degerli bir alan
olarak kalmasi.

-Madame Beauty Wellness, benim

icin glvenin, samimiyetin ve iyilikle
mutlulugun bir arada oldugu 6zel

bir merkez. Bu siirecte yurt ici ve

yurt digindan birgok franchise teklifi
aldik. Ancak markanin sahip oldugu
guvenilirligi, hijyen ve mahremiyet
konusundaki hassasiyetimizi ve
misyonumuzu baska yerlerde ayni
titizlikle yansitamama ihtimali beni
distndirdd. Bu cizgiden sapilmasi
durumunda markanin zarar
gorebilecegini disundiguam igin
franchise tekliflerini kabul etmedim.
Madame Beauty Wellness benim igin ¢ok
kiymetli. Adinin yanlis algilanmasini ya da
deger kaybetmesini istemem. En blyuk
istegim, buranin uzun yillar kadinlar

icin glvenli bir yuva olarak kalmasi...
Kahkahalarin yikseldigi, kadinlarin
kendini degerli ve glivende hissettigi
sicak bir mekan olmas.

Madame Beauty Wellness, disaridan
Endiilis mimarisiyle goz alirken,
icerideki her renk, kumas ve aksesuar
ise Aysegiil ic6z'in gorisiinii yansitiyor.
Bekleme salonundaki Osmanli agaci,
kalicilik ve iz birakmayi simgelerken
aslinda gelen misafirlere verilen
mesajda ¢ok net oluyor. Bakim sonrasi
hissedilen ferahlik ve uzun yillar siiren
given iligkisi...

-Madame Beauty Wellness'in
mimarisinde, disaridan bakildiginda
EndUlUs mimarisi 6n plana gikiyor. Ig
mekan, renkler, kumaslar ve aksesuarlar
rastgele secilmedi, tamamen benim
gbrasimu yansitiyor aslinda. Bekleme
salonunda Osmanliyr simgeleyen bir
agac figurd bulunuyor. Bu, Osmanlilarin
fethettikleri yerlere diktigi agac gibi iz
birakmay! ve kalict olmayi simgeliyor.
Bizim merkezimizde guzellik ve sagliki
yasam bir bitin. Once danisanlarimizi
anlayip dinliyoruz, yasam bigimleri

ve saglik durumlarina gore hizmet
sunuyoruz. Analizlerimizle yeterli sonug

alinamayacaksa, ilgili doktor veya
uzmana yonlendiriyoruz. Tim bakim
hizmetlerimiz insan sagligina, cevreye ve
hayvanlara zarar vermeyen igeriklerle
sunuluyor. Temizlik ve hijyen her zaman
onceligimiz.

Kadin olmanin kutsalligini ve Gretkenligini
hayatin her alaninda tagimanin 6nemine
inaniyorum. Mevlananin dedigi gibi “llim
ilim bilmektir, ilim kendini bilmektir"
kendini bilen kadin, topluma faydali olur.
Kadinlar birbirine destek oldugunda
guclidur. Zarafet ve Uretkenlik kadinlara
¢ok yakisir, birlikte guzel ve glgld olurlar.
Kadinlara dzellikle sunu vurgulamak
istiyorum. Zarafet, kadinlara gok yakigir,
Uretmek onlarin elinden gok gizel
sonuclar dogurur. Tirk kadini olarak,
Tarkiye ekonomisine katki saglamak,
sosyal alanlarda birbirimize destek olmak
ve aile yapimizi guclendirmek, cok degerli
bir hazine olusturur. Bu nedenle kadinin
birbirine olan destegi cok kiymetlidir.
Kadin birlikte guzel, kadin birlikte
gucltdar.

"KENDINIZE BAHANE URETMEDEN
OGRENMEYE GAYRET EDIN"

Hayallerini ertelemeyen, cesaretini ise
bilgisi ve azmiyle birlestiren Aysegil
Ic6z, yollarini kendi elleriyle aydinlatiyor.
Madame Beauty Wellness'ta bu dislince
ile hayata gegirilmis ve kadinlara ilham
veren bir merkez olmus. Ve son soz:

Bir kadin gercekten isterse, niinde
hicbir engel duramaz...

-Gergekten hayali olan kadinlara
sOylemek istediklerim var. Kendinize
bahane Uretmeden, yapmak istediginiz

is Uzerinde 6grenmeye gayret edin ve
gevrenizin bunu gérmesini sagdlayin. Ben
Madame Beauty Wellness'l agarken,

“Uc yil 6nce bu kadin evde oturuyordu.
Nasil oldu da guzellik uzmani oldu?”

diye soruyla hig karsilasmadim.

Herkes, “Sen yapardin, zaten iyi bir

sey yapmayi istiyordun. Bizim senden
bekledigimiz zaten bunu yapabilecegini
gbrmekti” dedi. Cesaretimi gésterdim

ve bilgi, fikir tretmek ve egitimlerle
yolumu aydinlattim. Gevreniz bu

gayreti gérdigunde 6nuntzdeki
engellerin gogu kalkar. Benim kadinlara
mesajim ¢ok net. Gergekten isterseniz
dnindizde hicbir engel duramaz. lyilik,
gavenilirlik, samimiyet ve dirustltk,
hangi isi yaparsak yapalim en degerli
sermayemizdir.
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Daylak: “Plastik Sektoru Gelismeye Acik
ve Geleceg| Olan Bir Alan”

DayPlas Plastik, 31 yillik sektor
tecrlbesiyle plastik kalip ve Uretim
alaninda medikal, otomotiv, savunma
sanayi ve mobilya sektorlerinde faaliyet
gosteriyor. Plastik sektértnin gelecedine
iliskin degerlendirmelerde de bulunan
Yonetim Kurulu Bagkani Mehmet Daylak,
bu alanin gelismeye acik ve surdlralebilir
bir sektor oldugunu belirtti. is ortaklari
ile baylme anlayis! icinde olduklarini
sOyleyen Daylak, sektordeki en buytk
sorun olarak kalifiye personel eksikligine
dikkat cekti.

DayPlas Plastik, 31 yillik sektor
tecrubesiyle Turkiye'de plastik kalip

ve Uretim alaninda 6nemli bir noktaya
geldi. Medikal, otomativ, savunma sanayi
ve mobilya gibi farkli sektorlerde is
ortakliklariyla faaliyet gésterdiklerini
belirten Yonetim Kurulu Baskani Mehmet
Daylak, “Bizim anlayisimiz i ortaklarimizla
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birlikte blylimek. Bu yaklasim sayesinde
firmamiz farkli sektérlerde biyimeye
devam etti" dedi. Ayrica, sektdrdeki en
blylik sorun olarak kalifiye personel
eksikligine dikkat geken Daylak, plastik
sektorinun gelismeye acik ve gelecegi
olan bir alan oldugunu ifade etti.

“FARKLI SEKTORLERDE URETIM
YAPIYORUZ"

Cesitli sektorlerde 6nemliis birlikleri
yaptiklarini belirten Daylak, medikal
sektérinde hastanelerde kullanilan
sedyeler ve ¢esitli medikal ekipmanlarin
plastik parcalarini drettiklerini dile
getirdi. Otomotiv, savunma sanayi

ve mobilya sektorlerinde de faaliyet
gosterdiklerini styleyen Daylak, "Biz

bu sektdrde hicbir isi tek basimiza
yapmaya kalkmadik. Bu yaklasim
sayesinde bircok farkli sektorde yer
alma firsat bulduk. Ornegin Tarkiye'nin

en bayudk dglnct medikal yatak
ureticilerinden biriyle caligiyoruz.
Hastanelerde gordlgunuz sedyeler

ve bircok medikal ekipmanin plastik
kismini biz Uretiyoruz. Metal kisimlar ise
Sivas'ta Uretilip montajlaniyor. Yaklasik
100 bin metrekarelik bir alanda bu
uretim gerceklestiriliyor. Bunun disinda
otomotiv, savunma sanayi ve mobilya
sektorlerinde de faaliyet gosteriyoruz.
Ancak her sektorde is ortaklarimizla
birlikte ilerliyoruz. Biz higbir zaman 'Urini
biz yapalim, pazarlayalim ve kazanci tek
basimiza alalim’ anlayisinda olmadik.
Bdyle bir yaklagimimiz da olmayacak. Bu
is birligi kaltaru sayesinde firmamiz farkli
sektorlerde blylimeye devam etti" dedi.

“KALIPCILIK SERi URETiMiN TEMELIDIR"
Kalipcilik sektérinin ¢ogu zaman
yeterince bilinmedigini belirten Daylak,
glnltk hayatta kullanilan birgok drandn



kalip ydntemiyle dretildigine dikkat
cekerek; “insanlarin gunlik hayatlarinda
kullandiklar birgok Grin kalip ydntemiyle
uretilir. Evinizde kullandiginiz kaplardan
su siselerine, bindiginiz aracin
parcalarindan cep telefonlarina kadar
pek gok Urln kalip teknolojisi sayesinde
uretiliyor. Bu nedenle kalipgilik modern
Uretimin en 6nemli unsurlarindan biridir"

diye konustu.

“YURT DISINDAN GELEN URUNLERI
TURKIYE'DE URETMEYE BASLADIK"
Bugune kadar elde ettikleri en 6nemli
basarilardan birinin yurt disindan gelen
bazi Urlnlerin Tlrkiye'de Uretilebilmesini
saglamak oldugunu belirten Daylak,
"Yaptigimiz isin her zaman arkasindayiz.
Kayseri basta olmak Gzere Turkiye'nin
bircok yerinde musterilerimiz var.
Kayseri'de ve Organize Sanayi
Bdlgesi'nde ciddi bir itibara sahibiz.
Tarkiye genelinde de guglU bir gaven
kazandigimizi distnGyorum. En bayGk
basarimiz, tedarikgilerimize verdigimiz
hizmettir. Ornegin eskiden yurt disindan
getirilen birgok Grind artik Turkiye'de
uretebiliyoruz. Mesela bazi kasklar
Cin'den geliyordu. Biz su anda yaklasik
20 cesit traktdrin yedek pargasini
Uretiyoruz. Daha 6nce bu Urdnler Cin
gibi Ulkelerden temin ediliyordu. Artik
Turkiye'de Uretilebiliyor. Bunun disinda
Uzerinde calistigimiz daha bayuk
projeler de var. Ornegin topraksiz tarim
alaninda bir projemiz bulunuyor. Yakin
zamanda bunu da herkes duyacak ve
gbrecek. Surekli yeni projeler gelistiriyor,
arastirmalar yapiyoruz' dedi.

“SEKTORUN EN BUYUK SORUNU KALIFIYE
PERSONEL"

Sektorde karsilasilan en blyik
sorunlardan birinin yetismis personel
eksikligi oldugunu belirten Daylak,

"En bUyUk sorunlarimizdan biri

egitim. Mevcut 4+4+4 sisteminin
sanayi sektorine uygun olmadigini
dustnayorum. Clnki kalifiye personel
bulmakta ciddi sikinti yasiyoruz.
Gengler 18-22 yasina kadar okumaya
yonlendiriliyor, ardindan meslek
sahibi olmalari bekleniyor. Ancak
herkes Universite okumak zorunda
degil. insanlarin yeteneklerine gére

yonlendirilmesi gerekiyor. Bugun
milyonlarca Universite mezunu is
bulmakta zorlaniyor. Bu durum sanayi
sektorunde de kalifiye eleman eksikligine
yol aclyor. Mevcut yetismis personel de
bu eksikligi firsata cevirebiliyor" dedi.

"HEDEFIMiZ URETIM ALANINI BUYUTMEK"
Plastik sektorintn gelecedine iliskin
degerlendirmelerde de bulunan Daylak,
bu alanin gelismeye acik ve strduralebilir
bir sektor oldugunu belirtti. GinumUzde
birgok alanda plastik kullaniminin
arttigini ifade eden Daylak, 6zellikle
otomotiv sektértnde plastik kullanim
oraninin oldukga yuksek seviyelere
ulastigini s6yledi. DayPlas'in gelecege
yonelik hedeflerine de deginen Daylak,
mevcutta 4 bin metrekare kapali alanda
Uretim yaptiklarini belirterek; “Plastik
sektord aslinda sonsuz bir sektor. Her yil
kendini gelistirerek blylyor. Ginimuzde
bircok alanda ahsap yerine plastik
kullaniimaya baslandi. Clnki Gretimi ve
islenmesi kolay bir malzeme. Petrol var
oldugu sUrece plastik sektdru de var
olmaya devam edecek. Su anki en blyuk
hedefimiz ayakta kalmak. Ekonomik
sartlar oldukca zor. Bu siirecte kimseye
zarar vermeden yolumuza devam etmek
istiyoruz. Su anda 4 bin metrekare kapall
alanda Uretim yapiyoruz. Bunu en az 10
bin metrekareye ¢ikarmayi hedefliyoruz.
Ancak bunun énandeki en blylk engel
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yine personel sikintist. istediginiz kadar
makineniz ve sermayeniz olsun, ¢alisacak
insan yoksa buyimek zorlasiyor. Bu
ylizden oniimUizdeki 5 yil igin cok agresif
bir blylme planimiz yok. Dinya ve
ekonomi dengesi biraz daha oturduktan
sonra daha buyUk hedefler koyacagiz'
diye konustu.

“EN BUYUK SERMAYEMiZ EMEGIMiz
oLbu”

Markalagsma srecine de deginen

Daylak, emek ve kaliteli Uretimle
markalastiklarini belirtti. Musteri
tavsiyelerinin kendileri igin en blyuk
referans oldugunu sdyleyen Daylak,
“Markalasma icin blyik sermayeler
harcamadik. En blyUk sermayemiz
emegimiz oldu. Yaptigimiz isin kalitesi

bizi markalasma yoluna g6trdd. Bugun
bir mUsteri bizimle ¢alismaya karar
verdiginde ‘Acaba yapabilirler mi?' diye
distinmez. Glnki bize gelen masterilerin
cogu tavsiye Uzerine geliyor. Bizim

en blyuk hedefimiz zaten musteri
tavsiyesiydi. Bugin yaptigimiz islerin
ylzde 80-90' kendi kalibimiz, kendi
Uretimimiz ve kendi masteri portféylimiz
Uzerinden ilerliyor. Artik piyasada

sadece kalip Uretmek yering, kalibini
yaptigimiz UrGnlerin Gretimini de yaparak
musterilerimize tam profesyonel bir
hizmet sunmaya odaklaniyoruz' seklinde
szlerini noktaladi.
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Kayseride Tarkiye'nin ‘ilk Yerli Bataryalr

Manevra Lokomotifi Tanitildi

Kayseri, demiryolu teknolojilerinde
Gnemli bir donim noktasina imza attl.
KAAF Demiryolu Araclari A.S. tarafindan
gelistirilen Tarkiye'nin ilk yerli ve milli
bataryall manevra lokomotifi RE2500,
dazenlenen térenle tanitildi.

Kayseri demiryolu teknolojileri

alaninda 6nemli bir déndim noktasina
ev sahipligi yapti. KAAF Demiryolu
Araglari A.S. tarafindan gelistirilen
Tarkiye'nin ilk yerli ve milli bataryall
manevra lokomotifi RE2500'Un lansman,
Kayseri Valisi Gokmen Cigek, Ulastirma
ve Altyapi Bakan Yardimcisi Osman
Boyraz, Kayseri Blyuksehir Belediye
Baskani Memduh Buy(kkili¢ ve protokol
dyelerinin katiimiyla gerceklestirildi.
KAAF s Gelistirme ve Satis Miduri
Omer Faruk Ozdemir, sirketin 2019'dan
bu yana demiryolu araclar alaninda
teknoloji odakli tretim gerceklestirdigini
belirterek, buglne kadar 11'den

fazla Urtn gelistirdiklerini vurguladi.
Mimarsinan 0SB'deki tretim tesisleri ve
Erciyes Teknopark'taki Ar-Ge hangart ile
tasarimdan Uretime tim sdrecleri kendi
blnyelerinde ylruttiklerini ifade etti.

"HAYALIMiZ GERGEK OLDU"
KAAF Genel Miidiiri Mehmet Ozdemir
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ise lansmanda yaptigi konusmada,
kurulus asamasinda hayalini kurduklar
bataryall lokomotifi hayata gegirmenin
gururunu yasadiklarini soyledi. Ozdemir,
lokomotifin kritik alt sistemlerinin blyUk
olctide Turk muhendisler tarafindan
gelistirildigine dikkat gekerek su mesaji
verdi: "Demiryolu araglarinda rekabet
edebilmenin yolu, alt sistemleri satin
almak degil, tasarlamak ve Gretmektir.
Bugtin gelistirdigimiz fren sistemi ve
kontrol algoritmalari tamamen kendi
mUhendislerimizin eseridir.”

RE2500'Un uzaktan kumanda ile 2500
tonluk tren dizilerini hassas sekilde
yGnetebildigini belirten Ozdemir, bataryall
hibrit ana hat lokomotifi ve katener
hattina ihtiyag duymayan tramvay
projelerinin de gindemde oldugunu
aciklad.

SANAYI iCiN STRATEJIK YATIRIM

Seza Cimento Yonetim Kurulu Baskani
Yasemin Aclk, projeyi yalnizca bir makine
degil, disa bagimliligr azaltacak stratejik
bir teknoloji yatirimi olarak gordklerini
belirterek; ‘Rekabet glicimUzu artirmak
icin yerli teknolojiye yatirim sart. Bu
lokomatif, sanayimiz igin dnemli bir
dénim noktasidir" diye konustu.

“ARTIK YAPABILIRIZ"

Bakan Yardimcisi Osman Boyraz da yeni
nesil Tlrk mahendislerinin "yapamayiz"
anlayisini geride biraktigini vurgulayarak,
‘Genglerimiz artik havada, karada ve
demiryollarinda yerli ve milli Gretimi
muUmkin kilyor. Bakanlik olarak bu
girisimleri desteklemeye devam
edecegiz" ifadelerini kulland.

Ulastirma Bakanligi Altyapi Yatirimlari
Genel M{dard Yalgin Eyigln, Tirkiye'de
yerli Gretim anlayisinin son yillarda
guglendigini belirterek, kamu ve dzel
sektor is birliginin bu tdr projelerin
Ondn0 actigini soyledi.

KAYSERI YENi BIR SANAYi KiMLIG
KAZANIYOR

Kayseri Valisi Gokmen Cicek bu
gelismenin sehrin sanayi tarihinde yeni
bir sayfa actigini belirterek, “Kayseri
artik sadece havacilikta degil, demiryolu
teknolojilerinde de adindan soz ettirecek”
dedi.

Kayseri Blyiksehir Belediye Baskani
Memduh BayCkkilig ise sehrin gegmiste
ucak Uretmis bir merkez oldugunu
hatirlatarak, bugin savunma ve
demiryolu sanayisinde yeni bir atiim
yasandigini soyledi.



Kase Faz-1 Sonuclart Aciklandi: Kaysert
Ekonomisi 24 Yilda Gu¢ Kaybetti

MUSIAD Kayseri Subesi ile Erciyes
Universitesi is birliginde, Kayseri Valilii
talimatlari dogrultusunda yuratalen
Kayseri Sehir Endeksleri Projesi (KASE)
Faz-1sonuglar kamuoyuyla paylagild.
Aciklanan rapor, Kayserinin son 24

yilda ekonomik gostergelerde ciddi bir
gerileme yasadigini ortaya koydu.
Kayseri Valiligi talimatlar dogrultusunda
MUSIAD Kayseri Subesi ve Erciyes
Universitesi is birligiyle hayata gegirilen
Kayseri Sehir Endeksleri Projesi (KASE)
Faz-1sonuglari agikland. Raporda yer
alan verilere gore, kisi basina disen
gelir siralamasinda Kayseri, 2000 yilinda
Tarkiye genelinde 17'nci sirada yer alirken,
2024 itibariyla 11 basamak gerileyerek
28'inci siraya dustu. Bu tablo, kent
ekonaomisinin goreli performansinda
zayiflamaya igaret etti.
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GSYH SIRALAMASINDA DA GERILEME
KASE Faz-1raporunda, illerin Gayri Safi
Yurtici Haslla (GSYH) siralamalarina iligkin
veriler de yer aldi. Buna gore Kayseri,
2000 yilinda GSYH bayukIigu agisindan
1Minci sirada bulunurken, 2024 yilinda
14'Unca siraya geriledi.

Verilere gore Kayserinin GSYH'si, 2000
yilinda 2 milyon 580 bin 533 TL olarak
kaydedilirken, 2024 yilinda 618 milyon
477 bin 669 TL seviyesinde gerceklesti.
Raporda, 24 yillik siregte Kayserinin
siralamada herhangi bir ili gegemedigi;
Tekirdag, Hatay ve Gaziantep gibi illerin
Kayserinin 6nlne gectigi belirtildi.

ILLER BAZINDA DEGISIM DiKKAT CEKTI
2000 yili GSYH siralamasinda Kayseri
11inci sirada yer alirken, 2024 yil
verilerinde 14'Uncu siraya geriledi. Bu
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slrecte Gaziantep, Tekirdag ve Hatay gibi
iller Gst siralara yukseldi.

KiSi BASINA GELIRDE 11 BASAMAKLIK
KAYIP

Raporda yer alan kisi bagina GSYH verileri
ise Kayseri agisindan daha garpici bir
tablo ortaya koydu. Kayseri, 2000-2024
déneminde Karabuk, Isparta, Artvin,
Burdur, Erzincan, Kastamonu ve Usak gibi
bazi illerin Uzerinde yer alsa da Denizli,
Manisa, Sakarya, Bursa, izmir, Antalya,
Ankara, Kocaeli ve istanbul basta olmak
Uzere bircok ilin gerisinde kald.
Uzmanlar, raporda ortaya ¢ikan

verilerin, Kayseri ekonomisinin Gretim,
katma deder, gelir dagilimi ve yatirm
cekme kapasitesi agisindan yeniden
degerlendiriimesi gerektigine isaret etti.
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Isim: Onder

NCE

" 'ROPORTA)
Analitik Zekanin Ticaretle Bulustugu

Is diinyasinda analitik bakis agist ticari vizyonla birlesince siirdiiriilebilir basari ve giiclii markalar ortaya ¢ikar:
Onder Ince de muhasebe disiplininden aldigi o sistemli bakusi isletme danismanhgina tasiyarak Kayseri’de bircok
Sfirmanin goriinmeyen altyapisini giiclendirmis boylece kendi kariyerinin yoniinii de belirlemis...

Onder Ince’nin 2022 de ortak oldugu ilag firmasinda kisa siirede yonetim kurulu baskanligina uzanan yolculugu,
analitik aklin ticari vizyonla bulustugunda nelerin miimkiin olabilecegini gosteriyor:

-Onder ince, mali musavirim. 2009
yilinda Universiteyi bitirdikten sonra bir
mali musavirlik ofisinde staj yaparak

is hayatina basladim. Ardindan kendi
ofisimizi kurduk ve sdreg icinde isletme
danismanligina yoneldik. Bu sayede
farkli sektorleri tanima ve ticaretin
mutfagini 6grenme firsati bulduk. 2022
yilinda bir ilag firmasina ortak oldum
ve yonetim kurulu baskan yardimcisi
olarak basladigim g6revime bugln
yonetim kurulu bagkani olarak devam
ediyorum.

Egitim hayatim bittikten sonra
basladigim mali mUsavirlik stajl
déneminde islerin analitik dustnce ve
sistemli bakis acisiyla ylradaguna fark
ettim. Bu anlayisla farkli sektorlerde
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danismanlik yaptik. Kayseri'de birgok
firmanin potansiyelinin ylksek
oldugunu, ancak veri ve sistem
altyapisinda eksikler bulundugunu
gorduk. Bu alanlarda katki saglarken biz
de énemli tecribeler edindik. Muhasebe
alanindaki birikimimizi ticari alana
tasimamiz ve yonimuzi degistirmemiz
bu stirecte gerceklesti; bizim icin asil
kirilma noktas da bu oldu.

Mali miisavirlikten ticarete gecis

kolay olmasa da sistemli calismayla
Onder ince bu giiciini kanitlamis

ve Kayseri merkezli ilag firmasi kisa
surede ulusal ecza depolarinda yer
alarak profesyonel is anlayisiyla

fark yaratiyor. ise danisman olarak
baslayan ince, yonetim kurulu

baskanligina uzanan yolculugunu,
ailesi ve gevresinin destediyle basariya
tasims...

-Baslangicta bu bir hayaldi. Mali
masavirlik gibi daha teknik bir alandan
ticarete gecmek kolay degildi. Ancak
sunu anladim ki bu isi sistematik
yurattaguniz strece birgok seyi
basarabiliyorsunuz. Basaridan sonra
mesele vizyona donustyor. Su

anda vizyonumuzu netlestirdigimizi
dustintyorum. Ozellikle Kayseri'de

bu isi yapmaktan bayuk mutluluk
duyuyorum. CUnki burada bu derece
profesyonel sekilde ¢alisan bir firma
ornegini cok fazla gérmedim. Su anda
ulusal ecza depolarinda yer alan ve
yaklasik 30 sehirde aktif calisan bir



firma haline geldik. Bunu kisa strede
basarmis olmak ve bunun Kayseri'den
cikmasi beni ayrica mutlu ediyor.
Kayserili olmamama ragmen bu sehirle
gurur duyuyorum. Burada blyuduk,
buranin ekmegini yedik ve bu noktaya
geldik. Bundan sonraki stirecte de
buylimeye devam edecegiz insallah.

Bu yolda kimseden olumsuz bir tepki
almadim. Ailem, dostlarim ve gevrem
hep destek oldu. Aslinda firmaya ilk
olarak isletme danismani olarak girdim.
Sureg ilerledikge yonetim kurulu baskan
yardimciligi gorevini Ustlendim finans,
stok ve Uretim alanlarina odaklandim.
Zamanla sorumluluk alanim genisledi
ve yonetim kurulu baskanlgi gérevine
getirildim. Basari geldikten sonra
elbette tebrikler de geldi ancak
baslangicta kimse bunu konusmuyordu.
Bizim igimiz bir isletmeyi bulundugu
noktadan daha ileriye tasimak oldugu
icin, baska firmalarda basardigimizi
kendi isimizde de uyguladik.

“BiZi FARKLI KILAN KALITE ANLAYISIMIZ"
ilag sektoriinde fark yaratmak kolay
degildir. Onder ince, Tiirkiye'de

nadir bulunan laboratuvarlardan
biriyle is birligi kurarak Grinlerinin
standartlarini yiikseltmis

bdylece kaliteyi ve giveni birlikte
glclendirmis...

-Bizi sektorde farkli kilan en énemli
unsur kalite anlayisimiz. Turkiye'de nadir
laboratuvarlardan biriyle galigiyoruz.
Ankara'da bulunan ve Tirkiye Eczacilar
Birligi Vakfi'na ait bir laboratuvarla is
birligi yapiyoruz. Bu is birligini kurmak
baslangicta oldukga zordu aylarca
randevu almaya galistik. Bugun ise
ortak paydada bulustugumuz, hatta
istirak duzeyinde birlikte calistigimiz bir
yaplya ulastik.

Bugiin diinya genelinde insanlar gida
takviyelerine yonelimini artirirken,
Onder ince ve ekibi bu degisimi firsata
donistirerek kaliteyi ve giiveni bir
arada tuttugu Dr. Over markasini
kullaniciya gercek fayda saglayan

bir referans haline getirmis. Uriinleri
kullanan herkesin memnuniyetini

ve faydasini diisiinen ince, bu
yaklasimiyla da markayi sadece bir
urdn degil, given ve kalitenin simgesi
haline getiriyor.

-Dunya genelinde gida takviyelerine

yonelim hizla artiyor. Buylk ilag
firmalari bile artik ilag statusinden
Ziyade gida takviyesi alanina

yoneliyor. Bu blylyen bir ivme.
Ornegin magnezyum almak isteyen

bir kisi bunu kaliteli Gretim yapan
guvenilir bir firmadan temin etmek
ister. Biz ekip yapimizi kurarken

hekim odakli bir sistem kurduk.
Onceligimiz yalnizca eczaneye satis
yapmak degil, Granimuzan bir hekim
tarafindan énerilebilir olmasidir. Ar-Ge
ekibimizi de bu anlayisla olusturduk.
Amerika'dan gelen bir dogent
kimyagerle calislyoruz. Finans tarafinda
doktorasini yapmis maliye mezunu

bir ekip arkadasimiz var. Uretimi de
Turkiye'nin en iyi laboratuvarlarindan
birinde gerceklestiriyoruz. Bu altyapi
kaliteyi beraberinde getiriyor. Dr.

Over markasinin kullaniclya sagladigi
fayda ile anilmasini istiyoruz. Bizim tek
odagimiz Grlnlerimizi kullanan Kisilerin
memnun kalmasi ve gercek fayda
gbérmesidir.

“KAYSERI'NIN GIRISIM RUHU COK
cUCLU"

Kayseri'nin girisimci ruhunun

giiclii oldugunu séyleyen Onder

ince, sirdiiriilebilir ticarette hala
asllmasi gereken engeller ve bununla
birlikte sistem, Ar-Ge, fizibilite

ve kurumsallagsma eksikliklerinin
biyimenin dnind kestigini vurguluyor.
ince'ye gére Kayseri bilyiik bir ticari
potansiyele sahip ancak disarida hala
“cimrilik" algisiyla anilmasinin sehrin
gercek degerini gélgeleyen bir yan
oldugunu da ekliyor...

-Kayseri'nin girisim ruhu ¢ok guclu.
Ancak sUrdarulebilir ticaret noktasinda
bazi eksikler oldugunu dastniyorum.
Girisim cesareti var; fakat sistem, Ar-Ge,
fizibilite ve kurumsallasma konularinda
eksiklikler yasanabiliyor. Aile sirketi
yapisl bazen blydmenin 6ninde

engel olabiliyor. Oysa dogru altyapi ve
danismanlikla bu sorunlar asilabilir.
Kayseri ulasim, konum ve ticaret
acisindan ¢ok degerli bir sehir. Ancak
disarida daha ¢ok “cimrilik" algisiyla
aniimasi Gzacl. Oysa burada hem
ticaret hem yasam kalitesi agisindan
ciddi bir potansiyel var.

IYi FIKIR, KALITELI URETIM, SISTEMATIK
DUZEN

Bugiine kadar attigi her adimin
kendisine dederli dersler verdigini
soyleyen Onder ince, Dr. Over
markasinin kendilerini farkl bir
noktaya tasidigini belirtirken basarinin
para odakli degil, fikir ve sistem odakli
calismakla geldigine inaniyor...
-Bugune kadar yaptigim higbir isten
pisman degilim. Hepsi bana bir ders
verdi. Dr. Over markasi bizi farkli

bir noktaya tasidi. Oniimuzde yeni
markalarla ilgili projeler de var.
insanlarin para odakli degil, fikir ve
sistem odakli calismalari gerektigine
inaniyorum. Basari zaten beraberinde
kazanci getirir. lyi bir fikir, kaliteli iretim
ve sistematik bir diizen... Bagariy!
getiren unsurlar bunlar.

Genglere en bliyik tavsiyesini
paylasan Onder ince, basarinin sabir
ve istikrarla geldigini vurguluyor.
Kolay para kazanmanin mimkin
olmadigini hatirlatan ince, genglerin
fikirlerinin arkasinda durmalari ve asla
vazgegmemeleri gerektigini soyliyor...
-Genglere en blyUk tavsiyem sebat
etmeleri. Kolay para kazanma diye bir
sey yok. Ozellikle bu cagda herkes her
isi yapiyor. Farki olusturan sey sabir ve
istikrar. Biz de zorlu sureglerden gegtik.
Vazgecmesinler, fikirlerinin arkasinda
dursunlar. Basari bir anda gelmiyor.
Hichirimiz bir gecede lukse kavusmadik.
Benim igin basari, yaptigim isin takdir
edilmesidir.

“URETIM GUCUMUZ VE YATIRIM
ALTYAPIMIZ SAGLAM"

Onder ince'nin hedefi 5 yil icinde
Turkiye capinda taninan ve giivenilen
bir marka haline gelmek. Bugiine kadar
ayakta kalmayi basardiklarini séyleyen
ince, bundan sonra da kararlilikla
yollarina devam edeceklerini ekliyor.
-Oniimiizdeki 5 yil igin net planlarimiz
var. Sirketimiz yatirimel talebi géren bir
yaplya ulasti. istanbul ve Ankara'dan
yatinmcilar bizimle iletisime gegiyor.
Hedefimiz 5 yil iginde Turkiye ¢apinda
gUclu bir marka haline gelmek. Belki
bu stire daha da kisalabilir. Uretim
glcumaz ve yatinm altyapimiz saglam.
Buglne kadar ayakta kaldik, bundan
sonra da kararlilikla yolumuza devam

edecegiz.
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Gurcan: Kayseri, Turkiye Ekonomisinin
nirlerinden Biri

Lokomotif Se

Ticaret Bakan Yardimcisi Mahmut
Gurcan, Kayseri'nin Tarkiye ekonomisinin
lokomotif sehirlerden biri oldugunu
belirterek 2025 yili ihracat rakamlarina
dikkat cekti. Gurcan, Kayseri ihracatinin
2025 yilinda bir dnceki yila gore ylzde
42 artisla 3,8 milyar dolara ulagtigini
belirterek Kayserili ihracatcilarin ihracata
Yonelik Devlet Yardimlarindan aktif
sekilde faydalandigini dile getirdi.
Ticaret Bakan Yardimeisi Mahmut
Gurcan, Hunat TV Ankara stlidyosunda
yayinlanan Ankara Masas| programinda
Genel Yayin Yonetmeni Kirsat Acikgoz'in
sorularini yanitladi. Garcan, Kayseri
ekonomisi ve ihracat potansiyeline iligkin
degerlendirmelerde bulundu. Kayserinin
Uretim kaltara, girisimeilik ruhu ve
ihracat odakli sanayi yapisiyla Turkiye
ekonomisinin lokomotif sehirlerinden
biri olmayi strdarduguna belirten
Gurcan, 2025 yili ihracat rakamlarina
dikkat gekerek; "Kayseri, Uretim kaltard,
girisimcilik ruhu ve ihracat odakli

sanayi yapisiyla Tlrkiye ekonomisinin
lokomotif sehirlerinden biri olmayi
strdirmektedir. Nitekim 2025 yilinda
Kayseri'den yapilan faaliyet illerine gore
ihracat, bir 6nceki yila gore ylzde 4,2
artarak 3,8 milyar dolara ulasmis; ayni
dénemde merkez illerine gore ihracat
da ylzde 2,5 artisla 3,85 milyar dolar
seviyesinde gergeklesmistir. ithalat
tarafinda ise 2025'te ylizde 1121ik artisla
1,73 milyar dolarlik bir hacim géralmekle
birlikte, Kayserinin ihracatinin ithalat
karsilama orani ylzde 222 gibi son
derece guclu bir seviyede seyretmistir.
2026 yili Ocak ay1 éncu verileri ise kiresel
ticaretteki yavaslamaya ragmen Kayseri
ekonomisinin dayanikliligini ortaya
koymaktadir: Ocak ayinda ihracatta
sinirli bir gerileme yasanirken, ithalatin
ylizde 22,4 oraninda azalmasl sayesinde
ihracatin ithalati karsilama orani ylzde
221,95'e yukselmistir. Tum bu g6stergeler,
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Kayserinin yiksek katma degerli Gretim
kapasitesi, dis pazarlara entegrasyonu
ve rekabet gucuyle Turkiye'nin dengeli
ve surdrdlebilir blylimesine gugli katki
sunmaya devam ettigini acikga ortaya
koymaktadir' dedi.

“TURKIYE EKONOMISININ BUYUMESINDE
[HRACATIN PAYI BUYUK"

Turkiye ekonomisindeki blylimede
ihracatin payinin blyuk oldugunu
vurgulayan Gurcan, "Kayseri ekonomisine
iliskin degerlendirmemden 6nce, Ulkemiz
ekonomisine iliskin son gelismelerden
kisaca bahsetmek istiyorum. Tlrkiye,
diinyanin 17'nci, Avrupa'nin 7'nci blyuk
ekonomisine sahiptir. IMF Kiresel
Ekonomik Gortnim verilerine gére cari
fiyatlarla satin alma glicii paritesine
gore Ulkemiz 2024 yil sonu itibariyla
dinyanin 12'nci, Avrupa'nin ise en blyuk
5'nci ekonomisi konumundadir. IMF
tahminlerine gére Turkiye'nin, 2025 yili
sonunda, [satin alma guci paritesine
gore) dinyanin 17nci, Avrupa'nin 4nci
byudk ekonomisi olmasi beklenmektedir.
Bu cergevede, ekonomimizde izlenen bu
biiyime performansina ihracatin katkis
biyiktir. ihracat rakamlarinda pek ok
tarihi rekora imza attigimiz bir ddnemden
gectigimizi gururla vurgulamak istiyorum.

ANKARA
MASASI
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Mal ihracatimiz, 2002'de 36,1 milyar
dolardan 2025 yilinda 7,6 katina ¢ikarak
273 4 milyar dolara yukselmistir. 2002
yilinda yuzde 0,55 olan kiiresel ihracattan
aldigimiz pay, 2024 yilinda ylizde 1,07
seviyesine ulasmistir” dedi.

KAYSERILI iHRACATCILARA 428 MiLYON TL
DESTEK

Kayseri'nin (lke ihracatina istikrarli

katki sundugunu belirten Gircan,

2025 yilinda ilin ihracatinin 3,8 milyar
dolar olarak gerceklestigini soyledi.
Kayserili ihracatgilarin ihracata Yonelik
Devlet Yardimlarindan aktif sekilde
faydalandigini dile getiren Gtrcan,
“Ulkemiz ihracatina yonelik Kayseri ilimiz
de 6nemli katkilar saglamaktadir. 3
Istikrarli bir ihracat sergileyen giizide
bir ilimiz olan Kayseri'nin ihracatinin
2025 yilinda 3,8 milyar dolar olarak
gergeklestirdigini gérmekteyiz. S6z
konusu ihracatimizi artirmak Uzere,
Kayseri ilimizin ihracata Yonelik

Devlet Yardimlarindan da aktif olarak
faydalandigini gérmekteyiz. Her adimda,
klresel arenada boy gosteren Kayserili
ihracatgilarimiza saglanan devlet
yardimlari gegtigimiz yil 428 milyon TL
olarak gerceklesmistir" diye konustu.



Kayseri Seker'den Ciftcilere
11 Milyar Lira Odeme

Kayseri Seker, 2025-2026 kampanya
déneminde ciftcilere 11 milyar lira
pancar bedeli 6dedi.

Kayseri Seker, kampanya sureci
sonunda ciftcilere toplam 11 milyar

337 milyon 834 bin lira pancar bedeli
6demesi yaptl.

Kayseri Seker'den yapilan yazill
aciklamaya gore, 2025-2026 kampanya
déneminde toplam 3 milyon 401 bin ton
pancar teslim alindi.

Ureticinin yaninda olmayi stirddiren
Kayseri Seker, ayni ve nakdi olmak
Uzere toplam 5 milyar 128 milyon 690
bin lira avans destegi sagladi.

Glbre, tohum, mazot ve nakit
desteklerini kapsayan avans édemeleri,
ciftginin Uretim strecini daha gucl ve
strduralebilir sekilde yaritmesine katki
sundu.

Kampanya sureci sonunda ise
Ureticilere toplam 11 milyar 337 milyon
834 bin lira pancar bedeli 6demesi
gerceklestirildi. Baylece bélge
ekonomisine milyarlarca liralik kaynak
aktarilmis oldu.

Aciklamada goruslerine yer verilen
Kayseri Pancar Ekicileri Kooperatifi
Yonetim Kurulu Baskani Huseyin Akay,
tarimin Greten glcd olmaya devam
edeceklerini belirtti.

Kayseri Seker'in 2025-2026 Uretim
dénemi performansinin, tarim sanayi
isbirliginin gugll bir 6rnedi olarak
dikkati ¢ektigini dile getiren Akay, "Bu
rakamlar, Ureticimizle kurdugumuz
gUclu dayanismanin ve surdurdlebilir
tarim vizyonumuzun en somut
gostergesidir. Ciftgimizin emegini
koruyan, Gretimi destekleyen ve bdlge

ekonomisine guc katan bir anlayigla
calisiyoruz. Kayseri Seker, her zaman
oldugu gibi bugln de Ureticisiyle birlikte
baylyen, Turkiye'nin tarimda Ureten
guci olmayi sirdlrecektir." ifadelerini
kulland..

Baskan Akay'dan Bakan Yumakli'ya

Ziyaret

Kayseri Pancar Ekicileri Kooperatifi
Yonetim Kurulu Bagkani Huseyin

Akay, AK Parti MKYK Uyesi ve Kayseri
Milletvekili Dursun Atas ile birlikte Tarim
ve Orman Bakani ibrahim Yumakir'yi
makaminda ziyaret etti.

Gerceklesen gériismede seker
sektorinin mevcut durumu, seker
pancari Uretiminde strdardlebilirlik gibi
sektordn sorun ve beklentileri ile ilgili
bilgi paylasimi yapildi. Bagkan Hlseyin
Akay, nazik kabulleri ve misafirperverligi
dolayistyla Bakan Yumakilr'ya tesekkar
ederek, gérismenin son derece verimli
gectigini ifade etti.
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KTO Akademi lle Y6

-

neticiler Gelecege

Hazirlaniyor

Kayseri Ticaret Odasi (KTO) Akademi,
yoneticilere yonelik “Stratejik Liderlik
ve Yonetim Programi - Vizyoner
Liderler icin Liderlik 2.0" egitim modeli
baslatti. Program ile yoneticiler kendi
kurumlarina 6zel stratejik yol haritalari
olusturdu.

Kayseri Ticaret Odas, is dinyasinin
degisen dinamiklerine uyum sadlamak
ve gelecegin liderlerini yetistirmek
amaclyla hayata gecirdigi "Stratejik
Liderlik ve Yonetim Programi - Vizyoner
Liderler igin Liderlik 2.0" ile y6neticilere
yonelik donisum odakli bir egitim
modeli baslatti. Programin ilk modualuna
basariyla tamamlayan katilimcilar,
kurumlarini gelecege tasiyacak
stratejik yolculugun ilk adimini att.
KTO Akademi tarafindan kurgulanan
programin, klasik egitim anlayisinin
Otesine gecerek katiimcilara yalnizca
teorik bilgi sunmakla kalmadigi;
sirketler icin 6lculebilir, uygulanabilir
ve strdUralebilir ydnetim modelleri
gelistirmeyi hedefledigi belirtildi.
Program kapsaminda yéneticilerin
kendi kurumlarina 6zel stratejik yol
haritalari olusturdugu ifade edildi.
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Programin acilisinda konusan KT0
Yonetim Kurulu Baskani Omer Gulsoy,
gundmaz dunyasinda liderlik anlayisinin
yeniden sekillendigini vurguladi. Gllsoy,
liderligin artik yalnizca yonetmekten
ibaret olmadigini belirterek, "Artik
liderlik sadece yonetmek degil;
degisimi okuyabilmek, déntsimu
baslatabilmek ve kurumunu kiresel
rekabete hazirlayabilmektir. Bu
programi bir egitim olarak dedil, Kayseri
is dunyasinin yonetim kalitesini dlinya
standartlarina taslyacak stratejik bir
déntstm hamlesi olarak gérayoruz.
CUnka gagla kurumlarin temelinde
gucli liderler vardir' dedi.

KAYSERi MODELI VURGUSU

Kayserinin Uretim gucunud kurumsal
yapilarla daha ileri seviyeye tasimayi
hedeflediklerini ifade eden Gulsoy,
ekonominin gelecedi acisindan
kurumsallasma, markalagma, halka
acllma ve yabanci ortaklik adimlarinin
onemine dikkat cekti. Gllsoy,
“Ekonomimizin kurtulus recetesi;
kurumsallasma, markalasma, halka
acllma ve yabanci ortakliktir. Bu dort

stratejik adimi hayata gecirecek

vizyoner kadrolari yetistirmek
zorundayiz. Liderlik 2.0 programi,
Kayseri'den dogan ve Turkiye'ye drnek
olacak bir yonetim gelistirme modelidir’
ifadelerini kullandi.

Programin ilerleyen modiillerinde

stratejik yénetim, kurumsal déntsim,
surdardlebilir bayime ve karesel
rekabet basliklarinin ele alinacagi
bildirildi.
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Kayseri Ust Lige Cikiyor: Sera OTB,

Fuarlar Sehri Kimlig
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Ve Sanayi Gucdu..
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Kayseri Valisi Gokmen Cigek, Valilik
koordinasyonunda, Kayseri Ticaret
Borsasi 6nculugunde hayata gegirilen
Jeotermal Kaynakli Sera Organize Tarim
Bolgesi (OTB) ile 5 milyar TL yatirimla
bin 500 kisiye istihdam saglanarak, yillik
35 milyon dolar sebze ve bitki ihracat
hedeflendigini séyledi. Ayrica Kayseri
sanayisinin ihracat rakamlarinda 4
milyar dolar seviyesini asmas! i¢in daha
fazla gayret gostermesi gerektigini
syleyen Vali Cigek, sehrin lojistik
dezavantajlarina ragmen ortak akil

ve gucli aretim kdltarayle yol aldigini
belirtti.

Kayseri Valisi Gokmen Cigek, Valilik
koordinasyonunda, Kayseri Ticaret
Borsas! éncultglnde hayata gecirilen
Jeotermal Kaynakli Sera Organize
Tarim Bolgesi (OTB) ile su an 15 milyon
dolar seviyesinde olan sebze ve

bitki ihracatini yillik 35 milyon dolara
cikarmayi hedeflediklerini séyledi.

5 milyar TL yatirim ile bin 500 kisiye
istihdamin saglanacagi bolge ile
ihracatta sigrama yasanacadini belirten
Vali Cigek, “En blyik hayallerimizden
biri, Sera Organize Tarim Bolgesi'nin
gundeme tasinmasl. Bu projenin
dergide iki sayfa da olsa detayl sekilde
ele alinmasini arzu ediyorum. Cunku
bu, sadece bir yatirim degil, Kayserinin
gelecegine dair guclu bir vizyonun

44%

ifadesi. Cenab-1 Allah bize burada adeta
bir mucize nasip etti. Su an 15 milyon
dolar seviyesinde olan sebze ve bitki
ihracatimizin, Sera Organize Tarim
Bolgesi tamamlandiginda 35 milyon
dolara gikmasini 6ngériyoruz. Yaklasik
1500 kisilik istihdam saglanacak ve
bunun ylzde 801 kadinlardan olugacak.
Bu, kirsal kalkinma adina son derece
kiymetli bir adim. Ilk etapta yedi kuyu
actik ve her birinden 60 derecenin
Uzerinde, hatta 80 dereceye varan
sicaklikta su ciktl. Soguk suya ihtiyac
duyuldugunda da ona ulastik. Su anda
sekizinci kuyudayiz ve toplamda 17
kuyu planlaniyor. Parseller oldukca
hizli sekilde satiliyor, bugun itibariyla

12 parsel satilmis durumda. Proje
tamamlandidinda, basta ihracata
yonelik domates olmak Uzere gesitli
sebze ve orman bitkilerinin Gretimi
6nemli bir ivme kazanacak. Yaklasik

5 milyon dolarlik bir yatinm s6z

konusu ancak getirisi bunun gok
Uzerinde olacak. Kayserinin sebze
Uretimi iki katina cikacak ve ihracatta
ciddi bir sicrama yasanacak. Bu

proje icin Ticaret Borsamizla birlikte
yogun bir gayret icindeyiz ve buranin
tamamlandigini gérmeyi gercekten ¢ok
istiyorum. CUnkU yatirimlar genellikle
sehir merkezinde yogunlasiyor. Kirsalda
yatinm yapmak, mevcut ekonomik
sartlar nedeniyle kolay degil. Sera

0TB'nin kirsalda konumlanmasi ise
bolgedeki kadin ve erkekler icin 6nemli
bir firsat olusturacak” dedi.

HEDEF 5 MiLYAR DOLAR iHRACAT
Kayseri'nin jeotermal kaynak
potansiyelini Uretime ve ihracata
kazandirmak amaciyla hayata gegirilen
Sera Organize Tarim Bolgesinin

sehir igin stratejik bir dénim

noktasi oldugunu belirten Vali Cigek,
hedeflerinin ihracatta 4 milyar dolar
bandini asarak 5 milyar dolara ulasmak
oldugunu séyleyerek; "Kayseri'nin
bugine kadar sicak su kaynaklari
konusunda ¢ok iddiall bir konumu yoktu.
Ancak acilan her kuyudan su ¢ikmasi
bizim icin blyUk bir kazanim oldu. Bu
potansiyeli mutlaka degerlendirmeliyiz.
Sera Organize Tarim Bolgesini bu
nedenle ¢ok Gnemsiyorum. lhracat
tirlarinin buradan yurt digina dogru yola
ciktigini, kadinlarimizin seralarda dretim
yaptigini gérmek benim icin blyuk bir
heyecan kaynagi olacak. Kayseri igin
hayalim ise daha buyuk. Anadolu'nun
ortasinda bir basari hikayesi yaziyoruz
ancak artik ihracatta 5 milyar dolar
yakalamamiz gerekiyor. Uzun siredir

4 milyar dolar bandindayiz. Cok stkar
bunun altina diismiyoruz fakat yukari
yonli sigramay da gergeklestirmeliyiz.
Ozellikle savunma sanayii alaninda
kurulan yeni sirketlerin olusturacagi



sinerjiyle, teknolojik anlamda ciddi bir
atiim yapma potansiyelimiz var.

Bu ivmeyi yakalamayi ve o yukselisi
gbérmeyi istiyorum. Kayseri'nin ihracatta
6nce 5 milyar dolara ulagmasi, ardindan
bu rakami katlayarak artirmasi hem
sehrimiz hem de tlkemiz igin blyuk
6nem taslyor. Kayseri, sanayi alaninda
bir esigi asmak icin blyuk bir micadele
veriyor adeta bir savasin igindeyiz. Az
once de ifade ettigim gibi artik 4 milyar
dolar seviyesini geride birakmamiz
gerekiyor. Bunun kolay olmadigini
elbette biliyoruz. Hep dile getirdigim bir
husus var tekrara dismekten gekinsem
de gercek su: BazI dezavantajlarimiz
bulunuyor. Bir liman sehri degiliz,

deniz kenarinda degiliz. Thrkiye'nin

sinir hattinda yer almadigimiz igin
komsu Ulkelere dogrudan ve hizli
ihracat avantajimiz da yok. Marmara
Bolgesinde, lojistik imkanlarin en
gelismis oldugu noktada da degiliz.
Anadolu'nun ortasinda, bozkirin icinde
bir sehiriz. Bu bir gercek. Ancak yillardir
imkansizliklart imkana dontstirmeyi
basarmis bir akla ve guglu bir ortak
akil kaltardne de sahibiz. Artik 4 milyar
dolar seviyesini asmak i¢in daha blyuk
bir gayrete ihtiyacimiz var. Bu noktada
Kayserinin bir fuarlar sehri olma hedefi
baylk 6nem tasiyor. Ticaret Odamiz,
Sanayi Odamiz, KAYMOS'umuz, organize
sanayi bolgelerimiz ve BuyUksehir
Belediyemiz bu konuda ciddi bir ¢caba
gosteriyor. Bunu basarmak zorundayiz.
Belki ilk fuar istedigimiz seviyede
olmayacak, belki ikincisi de beklenen
etkiyi olusturmayacak ancak lguncude,
dérdinctde mutlaka hedefledigimiz
noktaya ulasmaliyiz" dedi.

KAYSERI'DE KURESEL OLCEKTE FUAR
MERKEZi OLMA HEDEFi

Kayseri'nin sanayi, ticaret ve turizm
potansiyelini bir araya getirecek en
gucla alaninin fuarlar oldugunu ve
sehrin “fuarlar sehri" kimligini kalici
hale getirmesi gerektigini séyleyen Vali
Gokmen Cicek, mobilya, makine, celik
kap, elektrikli ev esyalari gibi birgok
sektorln uluslararasi fuar dlzeyine
tasinmasinin zorunlu oldugunu ifade
ederek; “Ekim ayinda dizenlenen
Anadolu Mabilyacilar Fuari sirasinda
sehirdeki otellerde yer kalmamasi bile
potansiyelin acgik bir gdstergesidir.
Kayseri'nin kayak turizmi var; kaltar

turizmi acisindan Kapadokya'ya
komsuyuz. Ancak sanayi, ticaret ve
turizmi ayni potada birlestirebilecegimiz
en gucll alan fuarlardir. Sadece
mobilya degil makine, celik kapi,
elektrikli ev esyalari ve burada

Uretilen tim Granleri uluslararasi

fuar seviyesine tasimak zorundayiz.
Celik kapi fuarimizin Ticaret Bakanligi
tarafindan uluslararasi fuar statsunde
onaylanmig olmasi son derece kiymetli
bir adimdir. Ancak bununla yetinemeyiz.
Bazen katilim dustk olabilir, bazen
bekledigimiz verimi alamayabiliriz; fakat
Israrci olmak zorundayiz. Bu sehir,
‘fuarlar sehri' tanimini gergekten hak
edecek seviyeye ulasmalidir. Clnku
fuarlar turizme de katki saglar, ticarete
de sanayiye de. Dunyanin dort bir
yanindan alicilari buraya getirirsiniz
hem fuari gezerler hem fabrikalari
ziyaret ederler. Bu bay(k bir firsattir.
Sanayicilerimizin bu surece daha gucli
sekilde sahip ¢ikmasini 6zellikle arzu
ediyorum. Kayserinin ihracat kiltard
zaten var. Sehrimizde Afrika'dan ve
Avrupa'dan pek ¢ok yabanci 6grenci
Universitelerimizde egitim gérayor. Bu
6grenciler mezun olduklarinda kendi
ulkelerine; Senegal'e, Somali'ye, Libya'ya,
Bosna Hersek'e donecekler. Turkgeyi
ve kendi dillerini bilen, burada egitim
almis gencler olacaklar. Onlari birer
ticaret elgisi olarak degerlendirmeyi
6grenmeliyiz. Ticaret Odamiz, Valiligimiz
ve Universitelerimiz bu konuda ig birligi
icinde hareket ediyor. lhracat Kurulu
toplantilarinda bu fikir gindeme geldi
ve yabanci 6grencilerle sanayicilerimizi
bir araya getirdik. Bu bulusmalardan
somut ihracat baglantilari dogdu.
Demek ki dogru platformlar
olusturuldugunda sonug almak
muimkan” diye konustu.

KAYSERI'DE SEKTOR TOPLANTILARI
SOMUT PROJELERE DONUSUYOR
Kayseri Valisi Gokmen Cicek, sektor
toplantilarinin daha verimli hale
getiriimesi gerektigini belirterek
kentte hayata gegirilen bircok
projenin bu bulusmalarda ortaya
cikan fikirlerden olustugunu sdyledi.
Universite-sanayici is birliklerinin
6nemli oldugunu ifade eden Vali Cicek,
ulkesine donus yapan Suriyelilerin
Kayseri artinleriyle tlkelerinde ticarete
basladiklarini da belirterek; “Sektor

toplantilarini daha verimli ve daha
katiimli hale getirmeliyiz. Bazen

‘hep ayni seyler konusuluyor algisi
olusabiliyor ancak unutmamaliyiz ki

bu sehirde hayata gecirilen bircok
proje, o toplantilarda kurulan tek bir
clmleden dogmustur. Nitekim yabanci
dgrencilerle sanayicilerin bulusmasi da
bdyle bir toplantida ortaya ¢ikan fikirle
gerceklesti ve somut sonuglar verdi.
Yakin zamanda 23 bin Suriyeli tlkesine
déndu. Bu kisilerin bir kismi burada
firmalarimizda calisiyordu.

Gittikleri yerlerde is yeri actilar ve
Kayseri'den Gran temin ederek ticarete
basladilar. Mobilya sektérinde calismis
olanlar orada magaza acip Urdnlerini
Kayseri'den aliyor. Ingaat malzemesi
sektorinde deneyimi olanlar ise
Sam'da, Halep'te bayilikler kuruyor.
Yani dogru degerlendirildiginde bu
sureg de bir avantaja donisebiliyor.
Bizim korkusuzca ve kararlilikla bu
micadeleye devam etmemiz gerekiyor.
BUyuksehir Belediye Baskanimizla
birlikte ‘Haziriz' diyoruz. Sanayicimizin
Onund agmak, islerini kolaylastirmak
zorundayiz. Bir fabrikayi ziyaret
ettigimde 'zenginin fabrikasini geziyoruz'
diye bakmiyorum, orada ¢alisan
hemserilerimizin emedini, istihdami
nasil artirabilecegimizi ve sartlari nasil
iyilestirebilecegimizi gériyorum. Bu
mesele yalnizca isletmelerin dedil,
memleketin meselesidir. Ihracati
artirmak, Gretimi byGtmek ve Kayseriyi
bir Ust lige tasimak icin el birligiyle
calismaya devam etmeliyiz* seklinde
sOzlerini noktaladl.




Biyikkilic'tan Sanayi ve Sehir Igi
Ulasima 2,4 Milyar TLlik Destek

Kayseri Buylksehir Belediye Bagkani
Dr. Memduh Buyukkilig, kent genelinde
planlanan, yapimi stren ve tamamlanan
katl kavsak projelerine iliskin kapsamli
aciklamalarda bulundu. Bagkan
BUyukkilig, 5 yeni katli kavsakla birlikte
toplam 16 kilometrelik yol diizenlemesi
gerceklestirilecegini ve yatirmlarin
toplam bedelinin 2,4 milyar TL oldugunu
acikladu.

Kayseri BuyUksehir Belediyesi, Kartal
Kavsagl ve Baglanti Yollari Projesinin
yani sira, kent ulasimini rahatlatacak

5 kritik katli kavsak projesini de

bir bir hayata geciriyor. Toplam

16 kilometrelik yol dizenlemesini
kapsayan 5 katli kavsagin yatirm bedeli
24 milyar TLye ulagiyor. Tamamlanan
29 Ekim Katli Kavsadl, yapimi devam
eden DSi Katli Kavsag, planlama
strecindeki Kertmeler Katli Kavsagt,

15 Temmuz Bulvari HES Katli Kavsagi

ve Osman Kavuncu Bulvari OSB Katli
Kavsag ile Kayseri trafiginde yeni bir
dénem hedefleniyor. Projelerle ilgili

. 3088

degerlendirmelerde bulunan Bagkan
Dr. Memduh Buyukkilig, artan nifus ve
arag yogunluguna karsi kalici ve planli
¢OzUmler Urettiklerini belirterek, ulasim
yatirimlarinin araliksiz sirecegini
vurguladi. Kayseri'nin ulasim altyapisini
guclendirmeye yonelik projelerin sehir
trafigini rahatlatacagini vurgulayan
Baskan Buyukkilig, 6zellikle yogun
saatlerde kilitlenen bélgelerde kalici
¢oztmler Uretmeye devam ettiklerini
belirtti.

OSMAN KAVUNCU BULVARI'NDA 0SB
TRAFIGINE NESTER

Sanayi bolgesindeki yogunlugu
azaltmayi hedefleyen projeler
kapsaminda, Osman Kavuncu Bulvari
uzerinde, Organize Sanayi Bolgesi
girisinde yeni bir katli kavsak galismasi
planlaniyor. Bagkan Buyukkilig,
“Organize sanayimizde o bolgedeki
trafigi rahatlatmak igin dnemli bir katli
kavsak calismamiz olacak” diyerek,

Uretim ve lojistik akisinin daha hizli ve

guvenli hale gelecegini ifade etti.

DSI KATLI KAVSAGI MAYIS'TA
TAMAMLANIYOR

Yapimi devam eden DS Katli Kavsag
projesinde calismalarin hizla surdiguna
belirten Buyukkilig, kavsagin mayis
ayinda tamamlanmasinin planlandigini
sOyledi. Projeyi Gstlenen firmanin sreci
basarili sekilde yonettigini dile getiren
Baskan Buyukkilig, yatirmin bolge
trafigine dnemli katki saglayacagini
kaydetti.

KERTMELER KATLI KAVSAGI ICIN MECLIS
KARARI ALINDI

Kertmeler Katli Kavsag, 6zellikle pik
saatlerde yogunluk yasanan Yildirim
Beyazit bélgesinde hayata gegirilecek.
Hulusi Akar Bulvari Gzerinden Talas
istikametine dénus aksinda planlanan
proje icin meclis kararinin alindigini ve
gerekli kaynagin saglandigini aciklayan
BUyUkkilig, hazirlik strecinin basladigini
duyurdu. Bu kavsakla birlikte bolgedeki



trafik sikigikliginin blytk élgtde
giderilmesi hedefleniyor.

15 TEMMUZ BULVARI HES KATLI KAVSAGI
PLANLAMA ASAMASINDA

15 Temmuz Bulvari Uzerinde planlanan
HES Katli Kavsagrnin da ulasim
vizyonunun 6nemli pargalarindan biri
oldugunu belirten Bagkan BUyukkili,
projenin sehir trafigi acisindan stratejik
6nem tasidigini vurguladi.

29 EKIM KATLI KAVSAGI HIZMETE ACILDI
Cumhuriyet'in 29 Ekim coskusuna
ithafen isimlendirilen 29 Ekim Katli
Kavsagi tamamlanarak hizmete
sunuldu. Sehrin énemli akslarindan biri
olan Davud El Kayseri Bulvari Uzerinden
Pasall Caddesi baglantisini saglayan ve
6 seritli olarak insa edilen kavsak, sehir
ici ulasimda akiciligir nemli élgude
arttirdi. Baskan BuyUkkili, projeye,
Cumhuriyet Bayrami'na denk gelecek
sekilde isim verilmesinin ayri bir anlam
tasidigini belirterek, kavsagin sehir
estetigine ve ulasim konforuna katki
sa@ladigini ifade etti.

“KAYSERI'MIZi GELECEGE HAZIRLIYORUZ"
Toplam 5 yeni katli kavsak projesiyle
16 kilometrelik yol dizenlemesi

yapilacagini yineleyen Bagkan
Bayukkilig, 2.4 milyar TLIik yatirimin,
Kayserinin ulagim altyapisinda yeni

bir dénemin kapisini aralayacagini
soyledi. Buylkkilig, "Kayseri'mizi sadece
buglne degil, gelecege hazirliyoruz.
Artan arag sayisl ve sehirlesme hizina
paralel olarak, planli ve kalici ¢6zimler
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Uretmeye devam edecegiz’ dedi.
Kayseri Blyuksehir Belediyesi, ulagim
yatinmlariyla hem sehir ici trafik
konforunu arttirmay hem de sanayi,
ticaret ve sosyal yasamin daha akicl
islemesini hedefliyor.




KAYPIDER Cin'e Is Gezisi Hazirliginda

KAYPIDER Baskani Yunus Tarla, Kayseri'de
plastik sektdrind uluslararasi pazarlara
acmay! hedeflediklerini belirterek, dernek
uyeleriicin Gin'e is gezisi diizenlemeyi
planladiklarini agikladi. Bagvurularin kisa
stirede alinacagini ve vize islemlerinin
hizla tamamlanacagini ifade eden Tarla,
‘Cin'e gitmek isteyen sanayicilerimiz

icin pasaport bilgilerini alacagiz. Hemen
vizesini ¢ikaracagiz. Cin'e gitmek biraz
sikintili ama batan Gyelerimizi gétirme
hedefindeyiz insallah” dedi.

Kayseri plastik sektértnin temsilcilerini

uluslararasi pazarlara tagimayl

hedefleyen Kayseri Plastik Sanayiciler
Dernegi (KAYPIDER), tyeleri icin Cin'e
yonelik is gezisi hazirliginda. Dernek
Baskani Yunus Tarla, dernege Uye

olan sanayicilerle birlikte Cin'e gitmeyi
planladiklarini belirterek; “Kayserimiz'de
52 liyemiz vard.. Birlikte bereket var
mantidiyla insallah biz bu Uye sayimizi
artiracagiz. Kayseri'de su anda 400
uzerinde faaliyet gdsteren firmamiz
var. Su ana kadar KAYPIDER' 52 (iye

ile bu seviyeye tasidik. Plastik camiasi
olarak micadeleye devam ediyoruz.
KAYPIDER'®e Uye olmak igin gerekce ne?

Birincisi: Yerimizi 0SB'ye taslyacagiz.
Insallah donanimli bir yer yapacagiz.

0SB Baskanimiz da bu konuda s6z verdi.
Ikincisi: Cin'e gitmek isteyen sanayicileri,
dernegimize Uye degilse bile Gye
yaparak Gin'e seyahat edecegiz. Hemen
onUmuzdeki hafta gitmek isteyenlerin
pasaport bilgilerini alacagiz. Hemen
vizesini gikaracagiz. Cin'e gitmek biraz
sikintill ama butdn Gyelerimizi gétirme
hedefindeyiz insallah. Sizlere bir mesaj
attigimizda buna cevap verirseniz biz hizli
ilerleriz, sahip ¢ikarsaniz biz birlikte giglu
oluruz" ifadelerini kullandi.

SGK: Sahte Sigortali Sayisi

560 Bini Asti

Sosyal Guvenlik Kurumu (SGK), son 5
yilda 650 bin kisinin emekliliinin iptal
edildigi yénundeki iddialarin gercegi
yansitmadigini acikladi. Kurum, 2021-2025
yillari arasinda yapilan denetimlerde

560 bin 540 kisinin sahte sigortali olarak
tespit edildigini duyurdu.

Sosyal Givenlik Kurumu (SGK) “Son

5 yilda 650 bin kisinin emekliligi iptal

s 308

edildi" iddiasinin gergegi yansitmadigini,
s6z konusu donemde emekliligi iptal
edilen kisi sayisinin 12 bin 209 oldugunu
bildirdi. Agiklamada, s6z konusu

rakamin yalnizca sahte sigortall olarak
bildirilen kisi sayisini ifade ettigi ve
emeklilik iptalleriyle dogrudan ilgili
olmadigi vurguland:. Yapilan incelemeler
sonucunda toplam 12 bin 209 kisinin

emekliliginin iptal edildigi bildirildi.
iptallerin 9 bin 304Unin 4-a (SSK), 2 bin
905'inin ise 4-b (Bag-Kur) kapsaminda
gerceklestigi belirtilirken, dogru bilgi icin
kurumun resmi agiklamalarinin takip
edilmesi gerektigi ifade edildi.



Kayseri, Kosgeb Desteklerinde Tiirkiye

4'uncusu Oldu

Kayseri'de bin 977 isletme, toplam

890 milyon 518 bin 261 TL tutarinda
destekten yararlanarak KOSGEB
desteklerinde Turkiye genelinde 4lncl
siraya ylkseldi. Bu performans, kentin
KOBI odakli biiyiime kapasitesini ortaya
koydu. Kayseri'nin sanayi ve girisimcilik
altyapisiyla éne c¢iktigini belirten

AK Parti Kayseri Milletvekili Saban
Copuroglu, "KOBI'lerimizin tiretime,
istihdama ve ihracata sagladigi katki,
sehrimizin ekonomik dinamizminin

en glglu gostergesidir. KOSGEB
desteklerinden etkin sekilde faydalanan
girisimcilerimiz ve sanayicilerimiz,
Kayseri'nin ¢aligkan ve vizyoner kimligini
bir kez daha ortaya koymustur” dedi.
Kayseri, KOSGEB desteklerinden
yararlanma oraninda Tlrkiye genelinde
4nci siraya yikselerek KOBI odakli
baydme performansini giiglendirdi.
Kentte bin 977 isletme, toplam 890
milyon 518 bin 261 TL tutarinda
destekten faydalandi. Sanayi ve
girisimilik altyapisiyla 6ne ¢ikan
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sehir, kamu desteklerinin Gretim ve
istihdama yansimasl agisindan Ust
siralarda yer aldi. AK Parti Kayseri
Milletvekili Saban Copuroglu, Kayserinin
KOSGEB desteklerinden etkin bicimde
faydalanmasinin, sehrin ekonomik
dinamizmini ortaya koydugunu ifade
ederek; "Sanayisi, Uretim glcu ve
girisimcilik ruhuyla her zaman 6ncu
sehirlerden biri olan Kayserimiz,
KOSGEB destekleri kapsaminda Turkiye
genelinde 4. siraya yukselerek énemli
bir basariya daha imza atmistir. Bu
gurur hepimizindir. KOBI'lerimizin
Uretime, istihdama ve ihracata
sagladigi katki, sehrimizin ekonomik
dinamizminin en gucli géstergesidir.
KOSGEB desteklerinden etkin sekilde
faydalanan girisimcilerimiz ve
sanayicilerimiz, Kayserinin galiskan

ve vizyoner kimligini bir kez daha
ortaya koymustur. Bu basari; kamu
kurumlarimizin koordinasyonu, is
danyamizin gayreti ve girisimcilerimizin
cesareti sayesinde elde edilmistir" dedi.
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Geng ve kadin girisimcilerin

destek mekanizmalarina erigimin
artirilmasinin strdardlebilir

kalkinma agisindan stratejik deger
tasidigini ifade eden Copuroglu,
‘Ozellikle geng girisimeilerimizin

ve kadin girisimcilerimizin destek
mekanizmalarindan daha fazla
yararlanmasi, surddrulebilir kalkinma
acisindan son derece kiymetlidir.
Kayseri olarak Gretmeye, istihdam
olusturmaya ve Ulke ekonomisine katki
sunmaya kararlilikla devam edecegiz.
Tarkiye Ylzyil hedefleri dogrultusunda
sehrimizin potansiyelini daha da yukari
taslyacak her calismanin destekgisi
olmayi strdurecegiz. Bu vesileyle
emedi gegen tum kurumlarimiza, is
insanlarimiza ve girisimcilerimize
tesekkir ediyor, Kayseri'mizin
basarilarinin artarak devam edecegine
ylrekten inaniyorum” diye konustu.




RZ GONG TORENI
OCAK 2026 —————
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Meysu Gida'nin Halka Arzi Yogun Taleple

Tamamlandi

Toplam tahsisat tutarinin 8,5 kati
buyuklugunde talep géren Meysu Gida
Sanayi ve Ticaret A.S. hisseleri, Borsa
Istanbul'da diizenlenen gong tdreninin
ardindan islem gérmeye basladi. Alnus
Yatirim araciligiyla pay basina 7,50 TL sabit
fiyatla gergeklestirilen halka arzin toplam
bayuklaga 1 milyar 312 milyon 500 bin TL
oldu.

5-6-7 Ocak 2026 tarihlerinde
gerceklestirilen talep toplama strecinin
ardindan Meysu Gida igin Borsa istanbul'da
gong téreni duzenlendi. Térende gongy;
Meysu Gida Sanayi ve Ticaret A.S. Yonetim
Kurulu Uyesi ve CEO'su Osman GiildGioglu,
Borsa istanbul A.S. Genel Mudurii Korkmaz
Ergun, Meysu Gida Yénetim Kurulu Bagkani
Bekir Gildiioglu, Yonetim Kurulu Uyeleri

Ali Riza Gulduoglu, Mehmet GaldGoglu

ve Orhan Gulduoglu ile halka arzin
konsorsiyum lideri Alnus Yatirim Yonetim
Kurulu Bagkani Nusret Altinbas birlikte
cald.

“Meysu yatirimlar ve ihracat agisindan
onemli bir adim att"

Gong téreninde konusan Borsa istanbul
A.S. Genel MUdUru Korkmaz Ergun, Meysu
Gida'nin koklU gegmisiyle sektorine uzun
yillardir yén veren bir marka oldugunu
belirtti. Ergun, Meysu'nun halka arzdan elde
edecedi gelirle yatirimlarini artiracagini,

i¢c pazardaki gucUnu pekistirirken

ihracat agini da genisletecegini ifade
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ederek, Uretim, yatirim ve ihracat yapan
sirketlerin her zaman yaninda olduklarini
soyledi. Ergun, halka arz strecinde emegi
gecenlere tesekkir ederek Meysu Gida'yi
Borsa Istanbul ailesine hos geldiniz
sozleriyle karsilad.

Meysu Gida CEQ'su Osman Guldioglu,
Borsa Istanbul'da calan gongun yalnizca
paylarin islem gormeye baslamasini degil,
emegin, Gretimin ve disiplinli bdylmenin
sermaye piyasalariyla bulusmasini
simgeledigini sdyledi. Yarim asri agan koklu
gecmisten aldiklar gcle gelecege daha
seffaf, daha kurumsal ve daha guglu bir
adim attiklarini dile getirdi.

50'den fazla Ulkeye ihracat yapan gugli bir
sanayi sirketi

Uretim altyapisi ve ihracat performansina
da deginen GuldGoglu, Meysu'nun entegre
uretim yapisl, genis Grtn portfoyu ve
yuksek kalite standartlariyla hem yurt
icinde hem de yurt disinda guven insa
ettigini ifade etti. Gulduoglu, sirketin bugin
artnlerini 50'den fazla tlkeye ihrac eden,
uluslararasi standartlarda dretim yapan
gucl bir sanayi kurulusu oldugunu belirtti.
Halka arzi yalnizca bir finansman aracl
olarak degil, kurumsal yonetim ve

seffaflik agisindan stratejik bir adim
olarak gorduklerini séyleyen Guldloglu,
elde edilen kaynaklarin Kayseri Melikgazi
ve incesu'daki tesislerde kapasite ve
verimlilik artigi, yeni Gretim hatlari,

depolama altyapisinin gglendiriimesi ve
isletme sermayesinin saglamlastiriimasi
icin kullanilacagini aktardi. Mart 2025'te
devreye alinan arazi tipi Gunes Enerjisi
Santrali ile Uretim tesislerinin elektrik
ihtiyacinin neredeyse tamaminin
yenilenebilir kaynaklardan karsilandigini da
sozlerine ekledi.

Halka arzin konsorsiyum lideri Alnus
Yatirim Yonetim Kurulu Bagkani Nusret
Altinbas, yaklasik 650 bin yatirimeinin
halka arz blyukliginin 8,5 katina ulasan
taleple Meysu'ya ilgi géstermesinin hem
sirkete hem de sermaye piyasalarinin
derinligine duyulan guvenin agik bir
gbstergesi oldugunu sdyledi. Altinbas,

47 yatinm kurulusundan olusan guglu

bir konsorsiyumla bu slreci basariyla
tamamlamaktan memnuniyet duyduklarini
ifade etti.

648 bin yatinmcidan rekor diizeyde talep
geldi

Meysu Gida'nin halka arzinda 648 bin
yatirimeidan, satisa sunulan paylarin 8,5
katina denk gelen talep toplandi. Halka
arzda paylarin yuzde 451 yurt ici bireysel
yatirmcilara, ylzde 10'u yuksek basvurulu
yatirmcilara ve ylzde 45' yurt ici kurumsal
yatirmcilara tahsis edildi. Yurt igi bireysel
yatirimcilara ayrilan paylara 2,6 kat, yiksek
basvurulu yatinmcilara ayrilan paylara 514
kat, yurt i¢i kurumsal yatinmcilara ayrilan
paylara ise 49 kat talep geldi.



Borsanin Yeni Sirketi Meysu'da ihracat
Hedefleri Yikseldi

icecek sektdrinde yaklasik 55 yildir
hizmet veren Meysu Gida Sanayi ve
Ticaret AS, hayata gecirdigi yatirimlarla
Uretim kapasitesini 2.6 kat artirirken
gelecek donemde ihracat odakli
blyume stratejisi izlemeyi hedefliyor.
Kayseri'nin Melikgazi ve incesu
ilcelerindeki Uretim tesislerinde
kapasite ve verimlilik artisina giden
sirket, Gretim kapasitesini yaklasik 470
milyon litreye ¢ikarmayi planliyor.

Bu kapasite artisi dogrultusunda
Meysu, gucli oldugu Avrupa ve Asya
pazarlarinin yani sira yeni firsat
pazarlarini da arastirirken ihracat
hedeflerini desteklemek amaciyla
planlanan yatinmlarin yaklasik ylzde
90'ini tamamladi.

Meysu Gida Sanayi ve Ticaret AS
Yonetim Kurulu Uyesi ve Ust Yoneticisi
(CEO) Osman Galdioglu, AA muhabirine
yapti§i degerlendirmede, meyve

suyu denince herkesin aklina gelen
Meysu'nun 55 yillik kdkll gegmise sahip
gucla bir marka oldugunu séyledi.
Sirketlerinin hem meyve suyu tarafinda
hem de diger icecek gruplarinda Gretim
calismalarini strdirdagana dile getiren
Galdtoglu, “Bizim temel hayalimiz bir
icecek markasi olmakti. Bu dogrultuda
bugln soguk kahve, soguk cay, meyve
suyu, gazli icecekler gibi birgok farkl
Uriind Gretmeye devam ediyoruz. Bir
yandan yatirimlarimiz strerken diger
yandan kurumsallasma slrecimiz
devam ediyor." diye konustu.
Gllduogdlu, Meysu'nun icecek
sektértnde yerli ve milli bir marka
olarak baylimeye devam ettiginin

altini gizerek, yeni ortaklariyla ve yeni
yatirimlariyla daha énemli bir noktaya
gelmeyi hedeflediklerini anlattl.
Borsaya agilirken temel hedeflerinin
finansal getiriden ziyade kurumsal
kltardn yerlesmesi olduguna

dikkati ceken Gulduoglu, Meysu'nun
kurumsallagsmasinin kendileri igin ok
6nemli oldugunu vurguladi.
Sirketlerinin nesilden nesile aktariimasi
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icin bir sisteme bagli
olmasi gerektiginin altini
cizen GuldUoglu, gelecek
nesillere saglam yap!
birakmak icin borsaya
acllmalarinin kendileri
adina 6nemli oldugunu,
seffaflik, strdiralebilirlik
ve hesap verebilirligin
bu strecin temel taslari
oldugunu dile getirdi.

KAYSERI TESISLERINDE
KAPASITE VE VERIMLILIK
ARTISI

Halka arz 6ncesinde
gerceklestirmeyi
planladiklari
yatirimlarin yGzde 90'ni
gerceklestirdiklerini soyleyen Guldloglu,
Kayseri'deki dretim tesislerinde
hedefledikleri kapasite artisi dolayisiyla
Uretim kapasitelerini de artiracaklarina
dikkati cekti.

Boylece yaklasik 2,6 katlik artis elde
edeceklerini anlatan Guldioglu,
konusmasini soyle surddrdu:

"Bu kapasite artisiyla birlikte daha énce
yer almadigimiz pet ambalaj tlrlerinde
meyve suyu, gazli icecekler, soguk cay
ve limonata gibi GrGnlerin Uretimine
baslayacagiz. Soguk kahve yatirmini 5
ay 6nce tamamladik. Halka arzdan elde
edilecek gelirle isletme sermayemizi
guclendirecegiz. Ayni zamanda verimlilik
ve karliigi artiracak farkli yatirrmlarimiz
da olacak.”

GuldUoglu, Kayseri Melikgazi'deki
fabrikalarinda tretimin devam ettigini,
bunun yani sira incesu 0SB'de yaklasik
56 bin metrekarelik alan Uzerinde, 30
bin metrekare kapali alana sahip ikinci
fabrikalarini tamamladiklarini anlatti.
Bu yatinmlarinda makinelerin yaklasik
yUzde 90'Inin hazir oldugunu séyleyen
GlldGoglu, deneme Uretimlerine
basladiklarini, tam kapasite
denemelerinin yapildigini, kisa strede
ticari Uretime gegcmeyi planladiklarini
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vurgulad.

Gulddoglu, teneke ve pet ambalaj ile
gazli sise hatlarinin bu tesiste olacagina
dikkati gekerek, halka arz gelirleriyle
hem bu yatirimlarin finansmanini
glclendireceklerini hem de artan
Uretim hacmine uygun sermaye yapisi
olusturacaklarini dile getirdi.

HALKA ARZ GELIRLERIYLE GUGLU
SERMAVYE YAPISI

Alanlarinda 50'den fazla Ulkeye ihracat
yaptiklarini belirten Guldtoglu, Avrupa
ve Asya pazarlarinda guglu olduklarini
sOyledi.

“Farkli bolgelerde de firsatlari yakindan
takip ediyoruz." diyen Guldioglu, sunlari
kaydetti:

“Regulasyonlar ¢ok hizli degistigi icin
net bir bolge belirtmek zor ama dogru
zamanda dogru adimlari atacagiz.
Artik kapasite sorununu ¢ézlyoruz,
bundan sonra satis ve blylime zamani.
Meysu olarak yatirmeilarimizla birlikte
surdardlebilir blyimeye devam
edeceiz. Yatinmlarimizi hizla devreye
alip Gretimi artirmak istiyoruz. Buglne
kadar gok calistik, bundan sonra daha
fazla calismamiz gerekiyor. Ben bu
yolculugun bizi ¢ok farkli ve gugli
noktalara taslyacadina inaniyorum.”
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Kayseri Ticaret Boras! Yonetim Kurulu
Baskani Recep Baglamis, 2025 yilinda
rekor islem hacmine ulastiklarini
acikladi. Resmi verilere gore 2024
yilinda 32 milyar 831 milyon TL olan
islem hacmi, 2025 yili sonunda 46 milyar
48 milyon TLye yUkseldi. Baglamis,
yaklasik ylzde 40'ik artisin, Kayserinin
tarim ve hayvanciliga dayal ticari
gUcuni ortaya koydugunu ifade etti.
Kayseri Ticaret Boras! Yonetim Kurulu
Baskani Recep Baglamis, Jeotermal
Kaynakli Sera Organize Tarim
Bdlgesinin Kayseri'nin tarimsal Gretim
vizyonunu degistirecek stratejik bir
yatirim oldugunu soyledi. Proje ile

yer alti kaynaklarinin katma degere
déndstaralecedini belirten Baglamis,
yilin 12 ay! Gretim yapiimasinin ve Gretici
gelirlerinin artirilmasinin hedeflendigini
ifade etti.

Kocasinan ilgesinde hayata gegirilen
Hububat ve Cekirdek Merkezine

de deginen Baglamig, merkezin 64
dlkkandan olustugunu ve her bir
dukkanin 750 metrekare bayuklagunde
oldugunu kaydetti. Projenin KTB,

Orta Anadolu Kalkinma Ajansi

(ORAN] ve Kocasinan Belediyesi is
birligiyle gerceklestirildigini belirtti. i
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KTB'nin Islem Hacmi 2025'te
46 Milyar Tlye Yukseldi

Anadolu'nun en blyuk ve en modern
canli hayvan borsasi ve pazar yerinin
50 milyon TL yatirim bedeliyle 30 bin
metrekare alana kuruldugunu aktaran
Baglamis, tesisin 20 bin metrekare
kapall, 10 bin metrekare acik alana
sahip oldugunu soyledi.

2021 yiinda ORAN'In Mali Destek
Programi kapsaminda hibe almaya
hak kazanan Rifat Hisarciklioglu Et ve
Et Uriinleri Ar-Ge Merkezi hakkinda da
bilgi veren Baglamis, merkezde fiziksel,
kimyasal, mikrobiyolojik ve duyusal
analizlerin yapildigini, Grin gelistirme
¢alismalarinin yarataldagana belirtti.
Tlrkiye'de alaninda ilk ve tek olma
0zelligi tastyan merkezin, sektorde
faaliyet gosteren isletmelere kalite ve
yenilikgilik anlaminda katki sundugunu
ifade etti.

Bugdayli'da kurulacak 30 bin ton
kapasiteli lisansl depo projesine de
deginen Baglamis, 150 milyon TLlik
yatirimla hayata gecirilecek proje
sayesinde Kayserinin tarim ticaretinde
daha gl bir konuma tasinacagini
ve hizmet binasinin da burada insa
edilecegini soyledi.

Ekim ayinda dizenlenen 2'nci
Geleneksel Et ve Et Urtinleri Calistayimin

sektére dnemli katki sundugunu
belirten Baglamis, calistayda
surdardlebilir dretim, kalite yonetimi,
yenilikgi teknolojiler ve sektdrel
déndsum basliklarinin ele alindigini
kaydetti.

Sosyal projelere de deginen

Baglamis, Kayseri Valisi Gokmen Cicek
6ncaltgunde yaratalen “Erdemlerimizie
Variz' (ERVA) projesi kapsaminda
yaptirilan Ticaret Borsasi ERVA Spor
Okulu'nun Battalgazi Mahallesinde
hizmet verdigini belirtti.

islem hacmine iliskin soruyu da
yanitlayan Baglamis, KTB'nin 2025 yilinda
rekor islem hacmine ulastigini agiklad.
Resmi verilere gore 2024 yilinda 32
milyar 891 milyon TL olan islem hacmi,
2025 yili sonunda 46 milyar 48 milyon
TLlye yukseldi. Yaklasik ylzde 40k
artisin, Kayserinin tarim ve hayvanciliga
dayali ticari glicinU ortaya koydugunu
ifade etti.

Secim ve adaylik strecine iliskin
degerlendirmede bulunan Baglamis,
oda ve borsalarda segim takviminin
hen(z netlesmedigini belirterek, yeni
dénemde de hizmet etmeye talip
oldugunu sozlerine ekledi.
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Tarimin Yeni ihracat ve Istihdam Ussii

Jeotermal Sera OTB Olacak

Kayseri'de tarim ve ihracat potansiyelini
glclendirmesi beklenen Kocasinan
Jeotermal Kaynakli Sera Organize Tarim
Bélgesi (OTB) projesinde galismalar

hiz kesmeden devam ediyor. Kayseri
Ticaret Borsasl 6nculugunde yarutalen
proje, tamamlandiginda modern sera
uretimiyle hem bélge ekonomisine hem de
Turkiye'nin tarimsal ihracatina 6nemli katki
saglamay hedefliyor.

Kayseri Ticaret Borsasi dnculiginde
hayata gegirilen Kayseri Kocasinan
Jeotermal Kaynakli Sera Organize Tarim
Bolgesi'nde galismalar kapsamli bir sekilde
devam ediyor. Tarimsal Uretim altyapisini
guclendirecek Jeotermal Kaynakli Sera
Organize Tarim Bolgesi (OTB] yatirimlari
kapsaminda, Kayseri Valisi Gokmen Cicek,
Vali Yardimeisi Omer Tekes, Tarim Reformu
Genel MGdura Osman Yildiz, Kayseri Ticaret
Borsas! (KTB) Yonetim Kurulu Baskani
Recep Baglamis, ve il Tarim ve Orman
MUdurd Bulent Saklav, Kayseri Kocasinan
Jeotermal Kaynakli Sera Organize Tarim
Bolgesini ziyaret ederek gergeklestirilen
altyapi calismalarini yerinde inceledi ve
firma temsilcilerinden bilgiler aldi.

“PROJE CIG GiBi BUYUYOR"

Kayseri Sera OTB sUrecini degerlendiren
Kayseri Valisi Gokmen Cicek, “Bitmesini

dort gozle bekledigim, Kayseri igin

bir milat olarak degerlendirdigim ve
Kayseri Tarimi icin bambagska bir yone
gecilecek olan sera tarim bélgesinde
¢alismalarin hizla devam ettigini gormek
mutluluk verici. Yedi kuyunun yedisinde
de istedigimiz seviyede su var. Kayseri
Valiligi himayelerinde, Tarim Bakanligimizin
destekleri, Kayseri Ticaret Borsas!
tarafindan yuritualen bu proje ¢i§ gibi
bayuayor ve hizla devam ediyor. Nasl
bugln buradaki ¢alismalar gériyorsak,
bir yil sonra inaniyorum ki biz burada

bin bes yUz calisan istihdam edilmis
personelimizi, ihracat icin yollara cikan
tirlari, Kayseri ihracatinin iki kat arttigini,
sebze Uretiminin oldugunu hep beraber
gbrecegiz. Ben bu projede emegi gecen,
gece gunduz bu projeyle ilgilenen Ticaret
Borsas| Bagkanimiz Recep Baglamis ve
emedi gecen tim kurumlarimiza gok
tesekkur ediyorum” dedi.

"HEM KAYSERI'YE HEM ULKEMIZE GELIR
GETIRECEK"

Sera OTB'de Uretilecek drunlerin hem
bdlge ekonomisine hem de tlke ihracatina
katki saglayacagini sdyleyen Tarim
Reformu Genel M(idurd Dr. Osman Yildiz,
“Insallah burada Gretilen tirinler hem
Kayseri'mize hem de etrafindaki illerimize,

daha sonra da fazla olan Urlnlerimizi
ihracat kanaliyla yurt digina satarak hem
Kayseri'mize bir gelir getirecek hem
ilkemize bir gelir getirecek. insallah
sonucunu hep birlikte Gretime donmus
bir sekilde gormus olacagiz. Ben suregte
yer alan bitun arkadaslarima tesekkur
ediyorum. Projenin hayirli ve ugurlu
olmasini diliyorum” diye konustu.

ALTYAPI CALISMALARI HIZLA SURUYOR
Sera Organize Tarim Bolgesi'nde altyapi
calismalarinin hizla sirdiguna belirten
Kayseri Ticaret Borsasi (KTB) Yonetim
Kurulu Bagkani Recep Baglamis ise,
"Altyapi galismalarimiz hizla devam ediyor.
Allah nasip ederse haziran ayi sonu gibi
altyapi calismalari tamamlanmis olacak.
Yatirimcilarimiza yer teslimi yapilmis ve
insallah seralarimiz dikilmeye baglamig
olacak. Ben gururlu oldugumu ifade etmek
istiyorum. Sehrimizin ihracatina, 6zellikle
istihdamina destek olacagina inandigimiz
bir projenin hayata geciyor olmasi, Sayin
Valimizin ilk ginden buglne kadar vermis
oldugu destekleri inkar edemeyiz. Burada
cok buyuk emekler var. Ben bu projenin
hayirli olmasini diliyor, emegi gegenlere
cok tesekkir ediyorum” ifadelerini
kulland!.
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Karsat ACIKGOZ

Orta Dogu’'nun Alevleri
ve Kayserinin Golgede

Kalan YuzU

iran ile Israil arasinda tirmanan gerilim,
artik yerini savasa birakti ve bu savas
sadece taraflari degil, kiresel ekonomik
dengeleri de derinden sarsiyor. Bu
catisma, stratejik cografyasi nedeniyle
dinya enerji piyasalarini ve ticaret
akigini maalesef olumsuz etkiliyor.
Turkiye gibi disa bagimli ekonomiler igin
de yeni riskler yaratiyor. Kayseri gibi
Anadolu’nun etkin ekanomik merkezleri
ise bu bayUk sarsintinin dolayli ama
somut sonuglarini her giin hissediyor.
Savasin basladigi ginden bu yana
HirmUz Bogazi Uzerinden gegen petrol
ve dogal gaz ticaretinde ciddi kesintiler
yasand!. Turkiye, enerjide disa bagimli
bir Ulke. Petrol ve dogalgaz ithalati
mevcut cari acik yikini daha da
artirirken, yaksek enerji maliyetleri
isletmelerin Gretim maliyetlerini
yukseltiyor. Bu da hali hazirda yuksek
seyreden enflasyon rakamlari igin

yeni bir yuk olusturuyor. Son veriler
Turkiye'de yillik enflasyonun bir kez
daha ylzde 30'un Uzerine ¢iktigini
gbsteriyor ki bu da hanehalkinin alim
gucun eriten bir streg.

Jeopolitik riskler arttikca finansal
piyasalar degisken hale geliyor.
Yabanci yatinmcilar yiksek belirsizlik

donemlerinde daha temkinli davraniyor, |

bu da borsada dalgalanma ve sermaye
giris-¢ikis hareketlerine yol aglyor.
Orta Dogu'daki ticaret kanallarinda
eskisine gore daha fazla risk isareti
var. Ozellikle iran sinirina yakin ticaret
yollari ve lojistik hatlar glvenlik
nedeniyle zaman zaman durma

noktasina geldi. Tlrkiye'nin Gnemli
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ticaret partnerlerinden biri olan

ran ile ticaret hacmi ve tasimacilik
faaliyetlerindeki yavaglama, Kayserinin
ihracatg! firmalarini dogrudan etkiliyor.
iran‘a yapilan mal sevkiyatlarindaki
gecikmeler, antrepolarda stok birikimi
ve artan lojistik maliyetleri yerel
Ureticinin nakit akisini zorluyor.
Kayseri'ye gelince bu sehir, Anadolu'nun
lokomotif ekanomilerinden biri. Yani
sanayi, ticaret ve KOBI'lerin yogun
oldugu bir merkez. Sanayi Gretimi
genellikle i¢ talebe ve ihracata dayall.
Enerji ve hammadde maliyetlerindeki
artis tretim maliyetlerini yukseltiyor.
Bunun en somut yansimasi, 6zellikle
metal, makine ve mobilya sektorlerinde
Uretim maliyetlerinin artmasi ve kar
marjlarinin daralmasi seklinde ortaya
cikiyar.

Ayrica Kayseri'de guclii bir KOBI agi
bulunuyor. Bu firmalar genellikle dis
finansmana erisimde byiik sirketler
kadar avantajli degil. Jeopolitik risklerin

yukseldigi donemlerde kredi faizleri

ve finansman maliyetleri artiyor, bu

da yerel isletmeleri zor durumda
birakabiliyor.

Bu savasin ne kadar surecegi
belirsizligini koruyor. Ancak tarih bize
gdsteriyor ki jeopolitik krizler kalici
ekonomik etkiler birakabiliyor. Ozellikle
disa bagimli ekonomilerde... Enerji
gecisini hizlandirmak, tedarik zincirlerini
cesitlendirmek ve Kayseri'de Uretim
yapan firmalarin dis pazarlardaki
risklere karsi karunma 6nlemleri almasi
artik daha 6nemli hale gelmis durumda.
Kisaca Kayserinin dinamik is

dunyasl, bu tar krizlerde dayaniklilik
gOsterebilecek kapasiteye sahip. Ancak
surddrdlebilir blylme icin sadece

ic dinamiklere dedil, bolgesel baris

ve istikrara yapilacak yatirimlarin da
dnemini unutmamak gerekiyor. Kayseri
icin bu sureg, kisa vadede zorluklar
yaratsa da dogru stratejilerle uzun
vadede daha dayanikli bir ekonomik
yaplya dénusebilir.




ilber Ortayl
Kayseri'yi
Boyle
Anlatmist:

"Bu Sehir Cok

Farkll’

Hayatini kaybeden Prof. Dr. ilber
Ortayl’'nin Kayseri hakkinda yaptig
dikkat ceken degerlendirmeler yeniden
gliindeme geldi. Ekonomi, kiiltiir ve
sehirlesme Uzerine sozleri dikkat
cekmisti.

Tarkiye'nin énde gelen tarihgilerinden
Prof. Dr. ilber Ortaylinin 13 Mart 2026
tarihinde hayatini kaybetmesi, tlke
genelinde blylk Uzuntl yarattl. Yalnizca
tarih alanindaki calismalariyla degil,
sehirler Gzerine yaptigi dikkat gekici
yorumlarla da hafizalarda yer eden
Ortayli'nin, Kayseri hakkinda farkli
dénemlerde yaptidi degerlendirmeler
yeniden gindeme geldi.

‘Kayseri dinamik ve gelir ortalamasi
yiksek bir sehir’

Kayserinin ekonomik yapisina iliskin
degerlendirmelerinde kentin Tarkiye
ortalamasinin (zerinde bir profile
sahip oldugunu vurgulayan Ortayli,
sehrin glcli ekonomik reflekslerine
dikkat gekmisti. Kayseriyi ‘gelir
ortalamasi ylksek, dinamik bir

sehir’ olarak tanimlayan anlu tarihgi,
ozellikle bireysel girisimcilik ve Gretim
klltarinan sehirde belirgin oldugunu
ifade etmisti.

Yardimlagma kultarine 6zel vurgu
Ortayli'nin Kayseri ile ilgili en dikkat

cekici tespitlerinden biri de yardim
gelenegi olmustu. Cevre illere kiyasla
kentte bagis kaltGrandn ¢ok gucli
oldugunu belirten Ortayli, saglik ocagi,
okul ve benzeri sosyal yatirimlarin
cogdu zaman vatandaslarin destegiyle
hayata gecirildigini séylemisti.
Almanya'da ¢alisan gurbetgilerin
koylerine ambulans ve saglik hizmeti
géndermesini 6rnek gostererek
Kayseri'deki dayanisma kaltarindn
dikkat cekici boyutta oldugunu dile
getirmisti.

Klltrel Gretim var, tarihi doku kaybi da var.
Kayserinin yalnizca ticaretle degil
kilturel faaliyetlerle de éne ciktigini
belirten Ortayll, bazi nemli eserlerin
ik baskilarinin sehirde yapildigini
hatirlatmisti. Ancak tarihi yapilarin
korunamamasl konusunda elestirilerini
de acik sekilde dile getirmisti. Ozellikle
tas evlerin yikilmasini elestiren Ortayl,
sehir merkezindeki mimari dokunun
korunamamasinin ilerleyen yillarda
daha fazla hissedilecedini ifade etmisti.
Bayram sabahlarinda Kayseri sofralari
drnek gésterilmigti

ilber Ortaylimin Anadolu kaltar(
Uzerine yaptigi konugmalarda Kayseri
mutfadi da sik sik 6rnekler arasinda
yer aldi. Bayram sabahi hazirliklarini

anlatirken Kayseri'de kadinlarin erken
saatlerde mutfaga girerek sofralari
hazirladigini dile getiren Ortayli, hamur
isleri ve geleneksel yemeklerle kurulan
sofralarin Anadolu aile yapisinin énemli
bir pargasi oldugunu séylemisti. Bayram
namazi sonras! kurulan sofralarin
toplumsal birlikteligi gtclendirdigini
vurgulamisti.

Kayseri'ye dair sozleri yeniden hatirlandi
Kayseri hakkinda hem évgli hem de
elestiri iceren degerlendirmeleriyle
dikkat ceken ilber Ortaylinin sézleri,
vefatinin ardindan bir kez daha
gundeme tasindi. Kentin ekonomik
glcd, kaltdrel Gretimi ve toplumsal
yapisina dair yaptigi yorumlar, bugin
hala sehir hafizasinda yerini koruyor.




Kayseri, Ti]rlgiye'nin Teknoloji Ciktilarinda

Zirveye Yikseldi

Ankara Sanayi Odas! tarafindan
hazirlanan Tirkiye'de illerin Teknolojik
Gelismislik Endeksi raporuna gore
Kayseri, teknoloji ¢iktilarinda Turkiye'nin
zirvesinde yer aldi. Genel siralamada

6. sirada bulunan Kayseri, 6zellikle
yenilikgi Uretimi sanayi tabanina
yaymasiyla one ¢iktl.

Kayseri, Ankara Sanayi OdasInin
hazirladigi Tirkiye'de illerin Teknolojik
Geligmislik Endeksi sonuglarina gore
teknoloji ¢iktilarinda 1. sirada yer alarak
Tlrkiye'nin zirvesine yerlesti. Genel
siralamada BB notu ve 0,526 puanla 6.
sirada bulunan Kayseri, 6zellikle yenilikgi
Uretimi sanayi tabanina yaymasiyla 6ne
cikiyor. Endeksin en dinamik bileseni
olarak degerlendirilen Teknoloji Ciktilari
Alt-Endeksi kapsaminda Kayseri,

patent, faydall model, tasarim ve marka
tescilleri ile ylksek teknoloji ihracati
gbstergelerinde 6nemli basari sagladi.
Ankara Sanayi OdasI'nin raporunda yer
alan ciklamada, “Kayserinin teknoloji
ciktilarinda zirveye ylkselmesi, yenilikgi
uretimin daha genis bir sanayi tabanina
yaylldigini gbstermektedir” ifadelerine
yer verildi.

KAYSERI'NIN YUKSEK TEKNOLOJi
IHRACATINDA POTANSIVELI VAR

= 3088

Kayseri'de firma basina dlisen tasarim
tescili sayisi, istanbul'un 1,98 kati,
Ankara'nin ise 3,07 kati olarak élguldu.
2024 yilinda Tarkiye'de gergeklesen tim
tasarim tescillerinin yaklasik beste biri
(yUzde 19.4) Kayseri ve Bursa tarafindan
gerceklestirildi. Bu durum, Kayseri'nin
tasarim odakli yenilikgilikteki agirhgini
net bicimde ortaya koyuyor.

Patent ve faydali model tescilleri
acisindan da Kayseri, Ankara ve istanbul
ile yakin performans gdsteriyor. Firma
basina patent tescil sayis|, Ankara'nin
yiizde 79,51, Istanbul'un ise yiizde 9531
seviyesinde olurken faydali model
tescillerinde ise Ankara'nin Gzerinde

bir performans sergileyerek pratik ve
ticarilesebilir bulus Uretme kapasitesini
gosteriyor.

Buna karsin Kayseri, yiksek teknoloji
ihracatinda Ankara ve Istanbul'un
gerisinde kaliyor. Analiz, iki kentin
kiresel deger zincirlerine daha entegre
oldugunu, Kayserinin ise ic pazar

ve orta-yuksek teknoloji Grlinlerine
dayandigini gosteriyor.

YUKSEK TEKNOLOJiLi URUN URETiMi iLE
YENi SICRAMALAR KAPIDA

Sanayi ve Teknoloji il M{id(irii Abdullah
Ay, Kayseri'nin bu gucli performansiyla

teknoloji ve yeniligi sanayi tabanina
yayma kapasitesini artirdigini ifade
ederek; "Ankara Sanayi Odas! tarafindan
hazirlanan illerin Teknolojik Gelismislik
Endeksi ¢calismasina gore Kayseri Genel
Siralamada Ulkemizde 6. sirada yer
alirken, Teknoloji Ciktilari Alt -Endeksi
Sonuclarina gore de 1. siraya oturarak
Tarkiye'nin zirvesinde yer almigtir.
Kayserinin teknoloji ciktilarinda zirveye
yukselmesi, yenilikci Gretimin daha
genis bir sanayi tabanina yayildigini
gostermektedir. Ayrica tasarim, patent
ve faydall model sayilarinda éncu

olan Kayseri ve Bursa, yenilikgilikte
gucli bir sigrama yaratmasina karsin
yuksek teknoloji ihracatinda Ankara

ve istanbul'un gerisinde kalmaktadir.
Sonug olarak Kayseri teknoloji ve
yeniligi tabana yayan bu sayede ¢ok
gucli bir sigrama yaparak tlkemizin
zirvesine oturmus durumdadir. Bu
kapasite ile birlikte yuksek teknolojili
(rn dretiminin daha ¢ok yayginlagsmasi
ve bunun ihracat kalemlerine
yansimasinin gergeklesmesi ile
ontmuzdeki sureclerde cok daha blylk

sicramalar olasidir” dedi.
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Cumhurbaskani Erdogan, TOBB
Bagkani Hisarciklioglu'nu kabul etti

Cumhurbaskani Recep Tayyip
Erdogan, Turkiye Odalar ve

Borsalar Birligi (TOBB) Bagkani Rifat

Hisarciklioglu'nu kabul etti.
Cumhurbaskani Erdogan, Tlrkiye
Odalar ve Borsalar Birligi Bagkani
Hisarciklioglu ile Cumhurbagkanligi
Kulliyesi'nde bir araya geldi.

5
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TOBB, 74. Yilini Kutluyor

TOBB Bagskani Hisarciklioglu: “TOBB;
367 oda ve borsasl, 2 milyonu askin
Uyesiyle, Ulkemizin kalkinmasina
destek veren ve gelecegine yatirm
yapan blyuk bir aile”
Tarkiye Odalar ve Borsalar Birligi
(TOBB) Baskani Rifat Hisarciklioglu,
“‘Uretim ve yatirimla blyuyen,
istihdamla guclenen, ihracatla
dlnyaya aclilan bir Turkiye
misyonundan asla vazgecmedik.
TOBB; 367 oda ve borsasl, 2
milyonu agkin Gyesiyle, Glkemizin
kalkinmasina destek veren ve
gelecegine yatirim yapan blyUk bir
aile” dedi.
TOBB, 74. yilini kutluyor.
Bu kapsamda sosyal medya
hesabindan aciklamalarda bulunan
TOBB Baskani Rifat Hisarciklioglu,
TOBB olarak sadece is dinyasi
olarak sadece Turkiye ile sinirli
kalmadiklarini, TOBB vizyonunu
dlnyada da temsil etmeye
calistiklarini belirtti. Hisarciklioglu,
yaptigi paylasimda su ifadelere yer
verdi:

“Turkiye Odalar ve Borsalar Birligi
(TOBB) 74 yasinda. 74 yil sonra

o 3088

ayni ruh, ayni heyecanla, gucli
Tlrkiye ve glclt ekonomi igin
calismaya, Uyelerimizin sorunlarini
takip etmeye, dile getirmeye ve
¢OzUum UGretmeye devam ediyoruz.
TOBB olarak sadece Turkiye'de is
dlnyasinin sesi olmakla kalmiyor,
dlnyada da Ulkemizi ve is
dlinyamizi temsil etmenin onurunu
tasiyoruz. Kiresel is dinyasinin
zirvesinde ay yildizli bayragimizi
dalgalandirmanin gururunu
yasiyoruz. Uretim ve yatinmla
baylyen, istihdamla glclenen,
ihracatla dlinyaya acilan bir Turkiye
misyonundan asla vazgecmedik.
TOBB; 367 oda ve borsasl, 2
milyonu askin Gyesiyle, Glkemizin
kalkinmasina destek veren ve
gelecegdine yatirim yapan buyuk
bir aile. Birligimizin temellerini
atan, bugine gelmesinde emedi
olan tim mensuplarimiza saygl

ve stkranlarimizi sunuyor, tim
calisma arkadaslarimiza tesekkur
ediyor, vefat edenleri rahmetle yad
ediyorum.”
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Kayseri Mobilyas! “"KUMS HOME"

lle Online'a Tasiniyor

Kayseri Mobilyacilar Odasi ve KUMSMALL
AVM Yénetim Kurulu Baskani Ercan
Sarikaya, Kayseri mobilya sektdrantn
dijital dénastim hedefleri dogrultusunda
"KUMS Home" markasiyla e-ticaret
alanina guglu bir girig yapacaklarini

aciklad.

Kayseri mobilya sektdrd, Uretim glcun
dijitalde bulusturmaya hazirlaniyor.
"KUMS Home" markasiyla, Kayseri'de
uretilen mobilyalarin e-ticaret

altyapisi zerinden Tirkiye geneline

ve uluslararas pazarlara dogrudan
ulastiriimasi hedefleniyor. "KUMS
Home" markasiyla 5. veya 6. ay itibariyla
online satisa baslamayi planladiklarini

aclklayan Kayseri Mobilyacilar Odasi

ve KUMSMALL AVM Yonetim Kurulu
Baskani Ercan Sarikaya, "Biz Kayseri'de

Uretileni vitrine ¢ikardik. Yerel Gretimi
perakendede ve toptanda hem Turkiye'ye
hem dinyaya ulastirmayi hedefliyoruz.
Ticaretin degisen kurallarina ya uyum
saglayacaksiniz ya da kendi yolunuzu
gizeceksiniz. Uretmek artik tek bagina
yeterli degil. Urlnleri dogru vitrine
koymak, pazarlamak ve nihai tlketiciye
ulastirmak gerekiyor. Internet ve
e-ticaret artik her yas grubu igin

hayatin bir parcasl. Bugn insanlar
magaza aglimadan, personel olmadan,
gece gunduz fark etmeksizin alisveris
yapiyor. Biz Ureticinin ydkuna hafifletmek
istiyoruz. Uretici Gretimini yapsin; satis,
pazarlama ve dijital vitrin isini glgli

bir organizasyon Ustlensin. Insanlarl
Edirne'den Van'a buraya getiremeyiz ama
telefonlari, tabletleri ve bilgisayarlariyla
herkesin evine girebiliriz.

Bu firsati kagirmamali, dogru
degerlendirmeliyiz. Ingallah 5. veya 6.

ay itibariyle 'Kums Home' markasiyla
internet (zerinden satisa baslayacagiz.
Ayrica ‘Mobilyanin Kalbi Kayseri
sloganinin patentini aldik. Turkiye'deki
her 10 sandalyenin 7'sini, her iki yataktan
birini biz Gretiyoruz. Bu gucu dijitalle
birlestirecegiz' dedi.

Yahyali'ya Bakanlik Destekli Yeni
Sanayi Yatirimi

Sanayi ve Teknoloji Bakanligi araciligiyla
Yahyali'da 278 is yerinden olugacak yeni
bir Gretim alani kurulmasi planlaniyor.
Belediye Baskani Esat Oztiirk, yeni sanayi
sitesi projesinin ilge ekonomisine ve
ticari hareketliligine ivme kazandiracagini
soyledi.

Sanayi ve Teknoloji Bakanligi araciligiyla
Yahyali'da 278 is yerinden olugacak yeni
bir sanayi sitesi kurulmasi planlaniyor.
Bakanlik koordinasyonunda yuratulecek
projenin, ilcenin dretim kapasitesini
artirmasi ve kiclk esnaf ile imalatglya
modern bir calisma alani sunmasi
hedefleniyor. Yahyali Belediye Bagkani
Esat Oztirk, yatirimin ilge ekonomisine
uzun vadeli katki saglayacagini belirterek;
"Yeni sanayiyle ilgili dnemli bir ihtiyacimiz
bulunuyor. Su anda burada hizmet

veren sanayi alanimiz ilce merkezinde

kaldi ve konutlarla gevrili hale geldi. Bu
ylzden mevcut sanayi sitesinin daha
uygun bir alana tasinmasi artik ilcemiz
icin zorunluluk haline geldi. ilcemizde
350 6grencimiz MESEM kapsaminda
mesleki egitim aliyor. Ciraklik ve kalfalik
streglerini tamamlayan genglerimizin
istihdam edilebilecegi, kendi is yerlerini
acabilecekleri bir altyapiyl simdiden
hazirlamamiz gerekiyor. Gelecegin
ustalarini ve dreticilerini desteklemek
adina yeni sanayi projesini blyuk
Gnem taslyan bir yatirim olarak
gbrayoruz. Bu kapsamda ilgemize 278
is yerinden olusacak yeni bir sanayi
sitesini kazandirmayi hedefliyoruz. Arsa
sahipleriyle yarutalen goriismelerde
ylzde 80 oraninda mutabakat sagland
ve noter taahhtleri alindi. Projenin,
TOKI kanaliyla degil, Sanayi ve Teknoloji
Bakanligi araciliglyla hayata gegirilmesi

planlaniyor. Onimuzdeki stirecte gerekli
adimlarin atiimasiyla birlikte, Yahyaliya
maodern ve planli bir sanayi alani
kazandiriimasi amaglaniyor” dedi.
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Kayseride Yeni Yatirim Dénemi
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TESVIK PROGRAMI il
YENI YATIRIM KONULARI ———
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Basliyor

Sanayi ve Teknoloji Bakanligi ile Orta
Anadolu Kalkinma Ajansi (ORAN)

is birliginde hayata gegirilen Yerel
Kalkinma Hamlesi Tesvik Programi,
Resmi Gazete'de yayimlanarak yarirlige
girdi. Program kapsaminda Kayseri'de;
elektrikli ev aletleri ile 6l¢tim cihazlarinda
kullanilan yksek katma degerli Grinlerin
imalati, mobilya sektdriinde yan sanayi
ile ileri-geri baglantili katma degeri
ylksek drunlerin dretimi, sivil havacilik
dranleri Gretimi veya sivil havacilik bakim
merkezi yatirimlari ile tibbi cihaz Gretimi
desteklenecek sektorler arasinda yer
aldi.

Sanayi ve Teknoloji Bakani Mehmet

Fatih Kacir, Yerel Kalkinma Hamlesi
Tesvik Programi kapsaminda Yerel
Yatinm Konulari Listesi'nde yapilan
guncellemelerle yatirimcilara sunulan
tesvik unsurlari ve finansman
desteklerinin artirildigini acikladi. Bakan
Kacir, sosyal medya hesabindan yaptigi
paylasimda, 2025 yilinda yerel kalkinma
alaninda 6nemli bir adim atildigini
belirtti. Program kapsaminda sehirlerin
potansiyelinin yatirma, Uretime ve
istihdama dondstiraldigana ifade

eden Kacir, 81ilin her biri i¢in belirlenen
4 Bncelikli alanda katma degerli
yatirimlarin desteklendigini kaydetti.

KAYSERI'NIN YATIRIM KONULARINA TIBBI
CiHAZ URETIMi DE EKLENDI
Program gercevesinde Kayseri'de
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Elektrikli Ev Aletlerinde veya Olgim
Cihazlarinda Kullanilan Yiksek Katma
Degerli Uriinlerin imalati (Sensérler,
mikro denetleyiciler, led ekranlar,
elektronik pasif bilesenler vb.}, Mobilya
Sektdriinde Yan Sanayi ve ileri- Geri
Baglantili Katma Degeri Yuksek Urtnlerin
Uretimi (TDI, fermuar, teknik tekstil,
nitelikli badlanti elamanlari vb.), Sivil
Havacilik Urtinleri Uretimi veya Sivil
Havacilik Bakim Merkezi (insansiz hava
araglari ve egitim ucaklarina yonelik
inis takimi sistemleri, inis takimi aksam
ve parcalari, yapisal ve mekanik ugak
pargalari, kompozit ve metal havacilik
bilesenleri, periyodik bakim, revizyon ve
modernizasyon hizmetleri, sertifikasyon,
test, kalite kontrol ve teknik egitim
altyapilarini igeren sivil havacilik bakim
faaliyetleri vb.) ile birlikte artik Tibbi
Cihaz Uretimi (Tibbi Cihaz Yonetmeliginin
3. maddesine gore tibbi cihaz olarak
tanimlanmig Griinler) de yatirim
destekleri kapsamina alindl.

SANTEK KURULU'NDA BELIRLENEN
ONCELIK YATIRIMA DONUSTU

Kayseri Sanayi ve Teknoloji il Mdra
Abdullah Ay, Yerel Kalkinma Hamlesi
kapsaminda iller bazinda belirlenen
yatirim konularinin gtncellendigini
duyurarak, "Hayirl olsun Kayseri’
ifadelerini kulland. Ay, 2025 yili igerisinde
SANTEK Kurulu toplantilarinda Kayseri'de
saglik teknolojilerinin potansiyelinin

vurgulandigini ve Kayserinin yatirm
konularina tibbi cihaz Gretiminin
eklenmesinden duydugu memnuniyeti
dile getirerek; "Hayirli olsun Kayseri.
Yerel Kalkinma Hamlesi kapsaminda

iller bazinda belirlenen yatirim

konulari gincellendi. 2025 de énemini
vurgulayarak SANTEK Kurulumuzda
Kayseri'de Saglik Teknolojilerinin
potansiyelini ve 6ne ¢lkmasini gerektigini
vurgulamis ve bu konuda kisa-orta-uzun
vadeli hedefler belirlemistik. Bugun itibari
ile geldigimiz noktada, Bakanligimizca
Kayserinin yatirim konularina tibbi cihaz
Uretimi eklenmistir. Ortaya koydugumuz
hedefin kisa surede karsilik bulmasi
bizleri ziyadesi ile memnun etmistir.

Yaptigimiz calismalari dikkate alarak
yatinm konularinin gincellenmesinde
emegi olan basta Kalkinma Ajanslari
Genel Midarimaz Sayin Ahmet Simsek
olmak Uzere ORAN Kalkinma Ajansi Genel
Sekreteri Yunus Emre Seker'e ve Ajans
ekibine tesekkur ederim. Ayrica bizlere
bu ortami saglayan Sanayi ve Teknoloji
Bakanimiz Sayin Mehmet Fatih Kacir'a
stikranlarimi arz ederim" dedli.
Program ile birlikte Kayserinin sanayi
altyapisinin glclendirilmesi ve yuksek
katma degerli Uretimin artirimasi
hedefleniyor.
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Turklye Mobilya Ihracatinda ilk 10'da
AKAMIB'Den Basarili Firmalara Odiil

Akdeniz Mobilya, Kagit ve Orman Uriinleri
Ihracatilar Birligi tarafindan diizenlenen
2025 ihracat Sampiyonlari Odil Toreninde,
2025 yilinda en fazla ihracat yapan ve 165
Ulkeye uzanan ihracat agi iginde Kayseri
basta olmak Uzere bélge illerinden en
basarili 48 firma ddullendirildi.

Akdeniz Mobilya, Kagit ve Orman Uriinleri
Ihracatilar Birligi (AKAMIB) tarafindan
diizenlenen 2025 inracat Sampiyonlari Odil
Toreni ile 2025 yilinda birlik binyesinde en
fazla ihracat yapan firmalara 6dul verildi.
Torende, 2025 yilinda 1 milyar 236 milyon
dolar ihracat degerine ulasiimasinda

katki saglayan Kayseri, Mersin, Adana,
Hatay, Karaman ve Nigde'deki 48 firma
ddullendirildi. Kayseri'de istikbal Mobilya,
Adana'da Gizir Ahgap, Mersin'de KH
Company, Hatay'da Akra Global Dis Ticaret,
Karaman'da Dizayno Mobilya ve Nigde'de
Tugba Biyik Kale Express Logistics illerinin
sampiyonlari oldu. Ticaret Bakanligi ihracat
Genel MGdur Yardimeisi Tayfun Kilig, 2025
yilinin kiresel ticarette belirsizliklerin
yukseldigi, korumacilik egilimlerinin glg
kazandig! ve dUnya ticaretinde paradigma
degisikliginin yasandidi bir dénem olarak
tarihe gectidini belirtti. Kilig, zayif dis talep
g6rnumine ek olarak, Tarkiye'nin yakin
cografyasindaki catismalar, artan jeopolitik
gerilimler ve orantisiz tarife artiglarinin
uzun suredir gortimeyen 6lgtde yuksek
bir belirsizlik ve dngdrulemezlik ortami
olusturdugunu kaydetti.

“[HRACATTAKI ISTIKRARLI YUKSELIS EGILIMi
KORUNMUSTUR"

Tlrkiye'nin tim bu olumsuzluklara
ragmen mal ihracatinin 2025 yilinda 273 4
milyar dolara ylkseldiginin belirten Kilig,
“‘Cumhuriyet tarihimizin ihracat rekoru
kirlmis ve ihracattaki istikrarli yukselis
egilimi korunmustur. 2025 yilinda ihracatin
ithalati karsilama orani yuzde 74,8
seviyesinde gercekleserek dig ticarette
dengelenme egiliminin devam ettigini
gbstermistir. Bu oran, ihracatin dig ticaret
aciginin sinirlandinimasinda oynadigi kritik
roli bir kez daha ortaya koymustur” dedi.

TURKIYE, MOBILYA iHRACATINDA

DUNYADA iLK 10'DA

Mobilya sektdrintn Turkiye'nin en kokli ve
en dinamik sektorlerinden biri oldugunu
kaydeden Kilig, "Sektérimuzin basarisinin
ardinda bayUk bir emek, tasarim gucd, alin
teri ve azim bulunmaktadir. Bu sektérde
2025 yilinda da bir énceki yila gore yuzde
1,8 oraninda artis gostermis ve yaklasik
4,6 milyar dolar seviyesine ulagmistir.
Turkiye, dinyada en fazla mobilya ihracati
gerceklestiren ilk 10 Glke arasina girmeyi
de basarmistir. 2025 yilinda da 200'Un
Uzerinde ulkeye ihracat yaparak kiresel
erisimini genisletmistir. Ulkemizin kresel
mobilya ihracatindan aldidi payin yizde 194a
ulasmasi ve Tirk mobilyasinin dinyanin
dort bir yaninda tercih edilmesi hepimiz
icin blyuk bir gurur kaynagi olmustur” diye
konustu.

"SEKTORUN GOSTERDIGi DIRENG
OLDUKCA KIYMETLI" .
Turkiye lhracatgilar Meclisi (TIM)

Baskanvekili Ahmet Gileg, 2026min ilk
ayinda ihracatin gecen yilin ayni ayina
gore yUzde 3,9 azalisla 20,3 milyar dolar
seviyesinde gerceklestigini sdyledi. ihracat
acisindan kritik bir donemde olduklarini
vurgulayan Guleg, “Mevcut pazarlardaki
payimizi korumak icin rekabetgiligimizi
yeniden kazanmak zorundayiz. Genel
tablodaki bu zorlanmaya ragmen mobilya,
kagit ve orman Urdnleri sektéramazin
gosterdigi direnc oldukga kiymetli."
ifadelerini kullandi.

“VAR GUCUMUZLE CALISMAYA DEVAM
EDECEGiz"

Akdeniz ihracatei Birlikleri (AKiB) Yonetim
Kurulu Bagkani Onur Kiliger, 2025 yilinin
ihracat agisindan zor bir dénem oldugunu
2026 yilinda ise umudu yitirmeden
calisacaklarini ifade ederek, “2025 yilinda
Ulkemiz ihracati agisindan zorlu bir donemi
daha geride biraktik. Tarife savaslari,
etrafimizda ve dinyamizda stren sicak
savaglar, gerilimler ve Cin'in olumsuz

etkisi sektdrimuzU zorlasa da sunu
belirtmek isterim ki ihracat ve Uretim
uzun soluklu streglerdir. Sektorimuz yillar
icinde olusturdugu gucld bir ekosisteme
sahip olup dinyada mobilya konusunda
marka olma yolunda hizla ilerlemektedir.
Bu nedenle, ihracatgilarimiz yillardir

emek verdikleri endUstriyi ve pazarlari
korumak adina son yillarda blyUk ¢aba
harcamaktadir. 2026 yilinda da umudumuzu
yitirmeden, pazarlarimizi koruyarak var
gUcumuzle galismaya devam edecegiz"

dedi.
3085 o
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